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lle kosztuje zimowe utrzymanie drog?

Generalna Dyrekcja Drog Krajowych i Autostrad podsumowata dziatania
w ramach zimowego utrzymania drég (ZUD) w sezonie 2024/2025.
Zuzycie soli drogowej wyniosto 259 384 t, a sprzet interweniowat

67 835 razy. Koszty sezonu osiagnety poziom 631,4 min zt.

sezonie zimowym 2024/2025 na sieci drég

krajowych o dtugosci ok. 18 000 km (po-

nad 21 000 km facznie z drogami dodat-
kowymi) do zimowego utrzymania zaangazowano
ok. 2800 pojazdéw, w tym 2102 ptugosolarki i 640
ptugéw. W akcjach odsniezania i przeciwdziatania
Sliskosci uczestniczyto kilka tysiecy pracownikéw ope-
racyjnych, a dziatania byty prowadzone catodobowo,
siedem dni w tygodniu. Obstuge zapewniali wyko-
nawcy wytonieni w drodze przetargéw.

Zuzycie soli drogowej ponizej sredniej dekady

W sezonie 2024/2025 wykorzystano 259 384 t soli dro-
gowej, co stanowi wartos¢ nizsza niz srednia z ostat-
nich dziesieciu lat (ok. 335000 t). Mniejsze zuzycie
zanotowano jedynie w sezonach 2019/2020 (153 506
t)i2015/2016 (251 667 t). Najwiecej soli zuzyto w woij.
matopolskim (ponad 28 000 t) i mazowieckim (ponad
24 000 t), najmniej — w podlaskim i opolskim (po ok.
8000 t). W przeliczeniu na powierzchnie drég najin-
tensywniejsze uzycie soli odnotowano w woj. mafo-
polskim i pomorskim.

Nowoczesne technologie stosowane przez GDDKIA —
w tym odpowiednie nawilzenie, uziarnienie i sposéb
rozsypywania — przyczynity sie do ograniczenia zuzy-
cia soli przy zachowaniu jej skutecznosci w tempera-
turach do -6°C.
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Liczba wyjazdéw
i intensywnos¢ dziatan regionalnych

Sprzet do ZUD wyjezdzat na drogi 67 835 razy. Naj-
czesciej interweniowano w woj. mafopolskim (8826
razy), $laskim (5907) i pomorskim (5372), najrzadziej —
w opolskim (1370) i podlaskim (1631). Szczeg6lnie wy-
magajacy okazat sie weekend 11-12 stycznia 2025 r.,
kiedy liczba wyjazdéw wyniosta odpowiednio 3812
i 3428.

Rezerwy soli i przygotowanie do sezonu 2025/2026

Na zakonczenie sezonu GDDKIiA zgromadzita w maga-
zynach ponad 333 000 t soli drogowej. Przyjete normy
operacyjne zaktadaja zabezpieczenie akcji zimowego
utrzymania przy zapasach na poziomie 233 000 t, co
oznacza pefna gotowosc do kolejnej zimy.

Koszty operacyjne i efektywnosc

taczne koszty zimowego utrzymania drég krajowych
w sezonie 2024/2025 wyniosty 631,4 min zt. To o bli-
sko 7% mniej niz rok wczesniej, mimo iz wartos¢ ta
wciaz znacznie przekracza Srednia z ostatniej dekady
(444,6 min zf). Wzrost kosztéw zwiazany byt przede
wszystkim z ogélng zwyzka cen materiatéw i kosztéw
pracy. |
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Sprzedaz

maszyn i urzadzen budowlanych

o STAI-HURT
‘s BELLATOR Producent lemieszy ze stali
HARDOX*

do wszystkich typéw maszyn budowlanych

ul. Gtéwna 136, 58-410 Marciszow

GRANULATORY R e
DO DESTRUKTU | l)
RECYKLINGU [ L

MATERIALOW Najblizszy numer
BUDOWLANYCH atb 7/2025
SZKLA

Termin zlecen
29.07.2025.
Data publikacji
06.08.2025 r.

kontakt: 63 26 16 083
redakcja@atbudownictwo.pl

@ bellator-mb.pl

atbudownictwo.pl

Portal techniki
budowlanej

Zeskanuj kod QR

Najnowsze infromacje z branzy
budowlanej zawsze pod rek3!



https://bellator-mb.pl
https://www.stal-hurt.com
https://atbudownictwo.pl
https://atbudownictwo.pl/o-czasopismie/tematy-wydan

NORM,.A www.normamachinery.pl Sdp rze d a z

)
n budowlanych

FE s o

Dealer maszyn
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L" system” 33-300 Nowy Sqcz, ul. Tarnowska 119
t ukasz Belski, tel. 606 28 81 81, mail: lukasz@bl-system.pl
www.modularis-drive.com

0 Wies$ Topotowa 30
Norma Machinery 96-555 Teresin

Sprzedaz i wynajem office@normamachinery.pl

maszyn budowlanych +48 602 705 125 atbudownictwo.pl
www.normamachinery.pl

Zapraszamy na nasza strone internetowa
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Coraz blizej polskiego klienta

Koncern Zoomlion Heavy Industry Science &

Technology rozbudowuje swoje struktury w Polsce

i koncentruje sie na bezposrednim kontakcie z klientami.
O planach firmy i ofercie maszyn budowlanych

w rozmowie z Grzegorzem Antosikiem opowiada Dawid
Wydra, menedzer sprzedazy w Zoomlion Polska.

Zanim przejdziemy w naszej roz-
mowie do firmy Zoomlion, chcia-
tem zapyta¢ o Pana wczesniejsze
doswiadczenie zawodowe, wszak
z branzq maszyn budowlanych jest
Pan juz zwiqzany od wielu lat...
Tak, w tej branzy dziatam od 2016
roku. Wczesniej przez 3 lata pra-
cowatem w Wielkiej Brytanii. Po
powrocie do Polski zaczatem jako
mechanik w firmie LiuGong Dressta
Machinery w Stalowej Woli, czyli
w moim rodzinnym miescie. Mon-
towatem spycharki, p6zniej awanso-
watem na inzyniera jakosci. Zajmo-
watem sie m.in. kontrolg silnikéw
i naprawami maszyn, wspétpraco-
watem z konstruktorami, techno-
logami — miatem realny wptyw na
rézne aspekty produkcji. Nastepnie
zostatem kierownikiem kontroli ja-
kosci gotowego wyrobu, a potem
przeszedtem do dziatu sprzedazy
czesci zamiennych. Obstugiwatem
Azje, Australie oraz Polske — to byta
juz typowa rola sprzedazowa.
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Niedfugo p6zZniej przeszedtem do
Warynski Trade z Warszawy — zaj-
mowatem sie tam sprzedaza ma-
szyn marek Hidromek i Sany oraz
wézkéw widtowych JAC. Obstu-
giwatem duzg czes¢ Polski. Pra-
cowatem tam przez dwa lata, az
pojawita sie propozycja z Zoom-
lion i zdecydowatem sie na nowe
wyzwanie.

To kolejna chinska marka, z ktérg
ma Pan do czynienia...

Cos w tym jest! W Zoomlion pra-
cuje od grudnia 2024 roku. Od-
powiadam za sprzedaz maszyn
budowlanych w potudniowo-
-wschodniej czesci Polski: woje-
wodztwa Slaskie, matopolskie,
podkarpackie, lubelskie, podla-
skie, mazowieckie, t6dzkie i Swie-
tokrzyskie. Obecnie budujemy
zesp6t sprzedazowy na tym tere-
nie — zatrudniamy nowych han-
dlowcow.

Dawid Wydra, menedzer sprzedazy
w Zoomlion Polska.

Postawit Pan na ,mocnego gra-
cza” na rynku. Prosze zatem po-
krétce opisac globalng pozycje fir-
my Zoomlion.

Zoomlion to chifiska firma zatozona
w 1992 roku przez dr. Zhanga Xina,
cho¢ korzenie firmy siegaja jeszcze
lat 50. ubiegtego wieku. Poczatko-
wo byta powigzana z Chifiskg Aka-

demia Nauk Inzynieryjnych. Spe-
cjalizujemy sie w projektowaniu
i produkcji nowoczesnych maszyn
inzynieryjnych, gérniczych i rolni-
czych oraz innowacyjnych mate-
riatéw budowlanych, opartych na
najnowszych technologiach.

W 2000 roku Zoomlion zadebiu-
towat na gietdzie w Shenzhen, co



otworzyto droge do szybszego
rozwoju. Istotne byty tez przejecia
europejskich firm: CIFA z Wioch
w 2008 roku, a takze niemieckich
marek jak JOST, M-TEC, Rabe czy
Wilbert & Kreis.

Klasyczna strategia — przejecia wy-
specjalizowanych przedsiebiorstw
dla zdobycia technologii...

Aby sprosta¢ zmiennemu i ztozo-
nemu charakterowi rynku mie-
dzynarodowego oraz wykorzystac
mozliwosci, jakie niesie ze soba
cyfrowa rewolucja, w przyszfosci
bedziemy konsekwentnie wdrazac
kompleksowe strategie firmy w za-
kresie cyfryzacji i lokalizacji.

Jak dzis wyglgda obecnos¢ Zoom-
lion w Polsce?

Obecnie zatrudniamy w Polsce 29
0s6b. Mamy zespo6t sprzedazowy,
dziat logistyki, magazyn, admini-
stracje i biuro. Intensywnie rozwi-
jamy struktury — planujemy nowe
punkty, zatrudniamy kolejnych
ludzi, szykujemy sie na dalszy roz-
waj. Warto przy tym dodac, iz Zoo-
mlion Polska odpowiada za rozwdj
marki nie tylko na naszym rynku
— obstugujemy bowiem réwniez
Czechy, Stowacje, Wegry, Ukraine
i kraje battyckie.

Czy polski oddziat jest czesciqg eu-
ropejskich struktur Zoomlion?

Tak, nasz oddziat w Polsce jest in-
tegralng czescia Zoomlion Europe.
Zoomlion to globalna firma o zasie-
gu miedzynarodowym, zatrudnia-
jaca ponad 30 000 pracownikéw
na catym Swiecie.

Jakie maszyny oferujecie obecnie
w Polsce?
W ofercie mamy koparki kotowe

i gasienicowe, tadowarki, sprzet
do betonu, podesty robocze,
wozki widtowe, a takze zurawie
samochodowe i samojezdne.
Nasze portfolio produktowe nie-
ustannie sie rozszerza.

Na przyktad podczas tegorocz-
nych targow Hillhead w Wielkiej
Brytanii firma Zoomlion zapre-
zentuje nowa serie koparek spet-
niajacych norme emisji spalin
Stage V obowiazujaca w Unii Eu-
ropejskiej. Modele te zostaty za-
projektowane specjalnie z mysla
o rynku europejskim — charakte-
ryzuja sie europejskim designem,
ergonomia oraz zgodnoscia z lo-
kalnymi standardami — i zostana
wprowadzone réwniez na rynek
polski.

Na jakim poziomie jest dostepnos¢
maszyn w Polsce? Jak wyglgda ob-
stuga serwisowa i zaopatrzenie
w czesci zamienne?

Znaczng czeS€ maszyn mamy na
placu - s3 gotowe do odbioru.
W przypadku wigekszych zaméwien
terminy realizacji sa naprawde
krotkie — nie przekraczaja bowiem
kilku tygodni.

Jesli chodzi o obstuge posprzeda-
zowa, wspotpracujemy z firmami
zewnetrznymi, ktére odpowiadaja
za serwis gwarancyjny i pogwa-
rancyjny. Dla klientéw wazne jest,
by w razie potrzeby mechanik po-
jawit sie szybko i rozwiazat pro-
blem. Na tym sie koncentrujemy.
Planujemy tez rozwéj wtasnej sieci
serwisowej.

Dodatkowo Zoomlion planuje
budowe europejskiego centrum
dystrybucji czesci zamiennych, co
jeszcze bardziej przyspieszy obstu-
ge klientéw. Na tempo tej obstugi
wptywa takze bezposredni kontakt

z Chinami — mozliwy praktycznie
24 h/dobe. Wykorzystujemy do
tego specjalna aplikacje, w ktorej
dostepne sa m.in. dokumentacje
oraz zdjecia produktéw.

Zoomlion to marka chinska. Czy
produkty z tego kraju budzq jesz-
cze wqtpliwosci klientow?

To prawda — jeszcze kilka lat temu
wiele os6b miato dystans do chin-
skich marek. Ale dzis sytuacja sie
zmienia. Zoomlion to firma, ktéra
dziata globalnie, inwestuje ogrom-
ne Srodki w rozwéj produktow,
korzysta z renomowanych europej-
skich komponentéw — np. silnikow
Cummins, osi ZF czy hydrauliki
Bosch Rexroth. To sa uznane tech-
nologie. Dodatkowo nasze maszy-
ny sa bardzo dobrze wykonane. Ja-
kosciowo naprawde nie odstaja od
konkurencji, a czesto oferuja wie-
cej za lepsza cene. Stosunek jakosci
do ceny jest zdecydowanie naszym
atutem. Ale to nie wszystko. Klienci
doceniaja tez komfort pracy w ka-
binie, tatwos¢ obstugi i dostepnos¢
serwisu.

No i przede wszystkim staramy sie
by¢ blisko klienta — dostownie i w
przenosni. Regularnie jezdzimy po
kraju, spotykamy sie z klientami,
odpowiadamy na pytania. To bu-
duje zaufanie.

Kazdemu klientowi, ktéry rozwa-
za zakup maszyn Zoomlion moge
z czystym sercem powiedzie¢, aby
sie nie bat. Aby przyjechat, zo-
baczyt maszyne na zywo, usiadf
w kabinie, przetestowat. Zachecam
tez do porozmawiania z innymi
uzytkownikami — mamy juz w Pol-
sce wielu zadowolonych klientow.
Zoomlion to nie jest anonimowa
marka. To globalny producent
z konkretnym zapleczem i ambicja-

rozmowa miesiac d

Zoomlion to globalna firma o
zasiegu miedzynarodowym,
zatrudniajqca ponad 30 000
pracownikéw na catym Swiecie.

mi. My jesteSmy tu po to, zeby to
udowodnic.

Jakie sq dalsze plany Zoomlion
w Polsce?

Chcemy systematycznie sie roz-
wijac. Obecnie budujemy zespdf,
rozwijamy oferte, inwestujemy
w dziatania promocyjne. Pracuje-
my tez nad wprowadzeniem do
sprzedazy nowych maszyn — np.
kompaktowych fadowarek przegu-
bowych, ktére ciesza sie rosnagcym
zainteresowaniem. Zoomlion ma
bardzo szerokie portfolio i zamie-
rzamy to wykorzystac.

JesteSmy otwarci na wspotprace
z dilerami. Prowadzimy rozmowy
z kilkoma firmami, ktore sa zainte-
resowane dystrybucja naszych ma-
szyn. Kluczowe jest dla nas, zeby
partner byt zaangazowany, znat
lokalny rynek i miat zaplecze serwi-
sowe. Tylko wtedy taka wspotpraca
ma sens. Dobrym tego przyktadem
jest nasze wspétdziatanie z odnoto-
wujaca bardzo dobre wyniki sprze-
dazowe firma BAC Polska, ktéra
odpowiada za sprzedaz na naszym
rynku podnosnikéw oraz fadowa-
rek teleskopowych Zoomlion.
Duzym plusem jest to, ze bardzo
mocno rozwijamy sie technolo-
gicznie, o czym mozna byfo prze-
konac sie choc¢by w kwietniu, pod-
czas targéw Bauma, na ktérych
pokazaliSmy np. mozliwos¢ zdal-
nego sterowania maszyn pracuja-
cych nawet na innym kontynencie.
Na koniec za§ wspomne réwniez
o bardzo duzej elastycznosci ze
strony naszych fabryk. Dowodzi
tego bardzo szybkie dostosowanie
maszyn ze znakiem Zoomlion do
wymogow rynku europejskiego.

Dziekujemy za rozmowe.
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n Multitel Pagliero

Prezentacja podnosnikow

koszowych

Na targach Bauma 2025 firma Multitel
Pagliero zaprezentowata cztery modele
podnosnikéw koszowych oraz pigta maszyne
montowana na ciezarowce powyzej 3,5
tony, wybrana tuz przed wydarzeniem.

odel MXE 160, za-

montowany na For-

dzie Ranger Pick-Up,
byt przystosowany do pracy
w trudnym terenie dzieki na-
pedowi 4x4 i mozliwosci bro-
dzenia w wodzie do 800 mm.
Maksymalna wysokos¢ robocza
wynosita 15,70 m, a zasieg po-
ziomy 8,90 m przy obcigzeniu
kosza 80 kg.
Model MZ250, montowany na
3,5-tonowej ciezarowce Iveco,
oferowat wysokosc robocza 25,1
m i zasieg poziomy do 14,35 m
przy obciazeniu 80 kg. Podno-
$nik miat kompaktowe podwozie
i systemy automatycznej regula-
Cji parametréw pracy.

Model MTE 270 EX, na pod-
woziu 3,5 t, zapewniat mak-
symalna wysokos¢ robocza 27
m i zasieg poziomy 17 m przy
obcigzeniu 100 kg. Wieza ob-
racata sie o 400°, a platforma
mogta sie samopoziomowac
i obracac o0 90° w obie strony.
Model MJE 250 AXON to elek-
tryczny podnosnik montowany
na Iveco e-Daily 50C14 E o ma-
sie 5,2 t, z wysokoscia robocza
24,7 m i zasiegiem poziomym
16,5 m przy obciazeniu 100 kg.
Zasilanie pochodzito z baterii
pojazdu, co ograniczato emisje
spalin i koszty eksploataciji.
Prezentowane rozwiazania
obejmowaty podnosniki te-
renowe, przegubowe, tele-
skopowe oraz elektryczne,
umozliwiajace prace w roz-
nych warunkach i spefniajace
wymogi branzy budowlanej
i przemystowe;j. |

fot. Multitel Pagliero
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BL System

Niestraszne wyburzenia

Na rynku maszyn wyburzeniowych dominuja giganci,
ale stowenska firma Modularis TEH, ktorg w Polsce
reprezentuje BL System, stawia na innowacyjnosc.
PrzyjrzelisSmy sie oferowanej przez nia technologii
podczas majowej edycji eRobocze Show — opowiedziat
nam o niej tukasz Belski, wtasciciel BL System.

BL System wprowadza na rynek
polski osprzet produkowany przez
Modularis TEH, niewielkq firme
ze Stowenii. Co wyréznia jq na tle
»duzych graczy” na rynku?

Nasz partner to niewielka firma,
ktora nie jest w stanie konkurowac
z najwiekszymi graczami ilosciowo
— nie produkuje jednak towaréw
masowych. Ale to, co mozemy za-
oferowac, to jakosc i innowacyjne
rozwiazania, jakich nie znajdziemy
w standardowej ofercie najwiek-
szych dostawcow.

Najlepszym tego przyktadem jest
pokazywany przez nas, wyposa-
zony w opatentowane rozwiaza-
nie chwytak asynchroniczny, czy-
li urzadzenie, w ktérym ramiona
nie zamykaja sie réwnoczesnie.
Jedno moze sie catkowicie do-
mknaé, drugie jedynie dopetnié
ruch — co pozwala doktadnie zta-
pac kamien czy inny nieregularny

przedmiot tak, jak chcemy, i potfo-
2y¢ go bez efektu obracania. Pre-
cyzja manipulacji materiatem jest

nieporéwnywalna z klasycznymi
rozwiazaniami.

W jaki sposob dziata ten mecha-
nizm?

Asynchronicznosé uzyskujemy
dzieki uktadowi hydraulicznemu
z dwoma sitownikami. Jeden sitfow-
nik domyka szybciej, drugi reaguje
na op6r materiatu — nie przekreca
go, tylko go stabilizuje. To zna-
czaco ufatwia prace, szczegélnie
w trudnym terenie czy przy precy-
zyjnym uktadaniu elementéw.

Co jeszcze wyréznia te konstrukcje?
Gfowica jest bardzo kompaktowa
— nieporéwnywalnie krétsza niz
standardowe ktére

rozwiazania,
maja nawet metr dtugosci. Krét-
sza gtowica oznacza mniejsze sity
wytamujace i wigksza trwatos¢. Do
tego wszystkie elementy hydrau-
liczne sg zamkniete wewnatrz — nie
ma wezy czy sitownikéw narazo-
nych na uszkodzenia mechanicz-
ne, co w pracy wyburzeniowej ma
ogromne znaczenie.



Warto takze zwréci¢ uwage, iz
blacha nie jest ptaska, jak w wiek-
szosci klasycznych chwytakéw, ale

profilowana. Dzieki temu lepiej
obejmuje materiat zamiast tylko go
sciskac. Dodatkowo ma wyciecia,
ktére pozwalaja na skrobanie czy
skrawanie. To taczy cechy kilku réz-
nych urzadzen w jednym.

Czy ta gtowica jest uniwersalna?
Na jednej gfowicy — zamonto-
wanej stale na koparce — mozna
w fatwy sposéb wymieniac rézne
ramiona w zaleznosci od potrzeb.
Wystarczy imbus i klucz 36. Catos¢
trwa kilka minut. Mamy chwytaki
do gruzu, ,aligatora” do wycia-
gania zarosli czy drutéw, sito do
przesiewania, a nawet gtowice do
Scinania krzewoéw. | nie potrzeba
osobnych rotatoréow do kazdego
z nich — tylko jeden, wymienialne
narzedzia robocze.

To rozwiazanie, ktore redukuje
koszty inwestycyjne. Gfowica to
najdrozszy element — rotator, hy-
draulika. Reszta to wymienne ak-
cesoria. Kazde z nich ma wfasny
wozek transportowy, ktéry mozna
przenies¢ widlakiem albo podwie-
si¢. Pracujemy tez nad wersja zin-
tegrowana z paleta, by byto fatwiej
ja przechowywac i przewozic.
Mamy grupe uzytkownikow —
gtéwnie z branzy wyburzeniowej
— ktérzy wykorzystuja ten sprzet
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intensywnie. Dzieki jednej gtowi-
cy i kilku wymiennym narzedziom
sa w stanie zrobi¢ wszystko — od
przesiewania gruzu po wycinke
krzakéw, bez angazowania pilarzy
i dodatkowych ludzi.

W ofercie firmy BL System znajdujq sie m.in.
chwytaki do gruzu, narzedzia do wycinki, sita
przesiewajqce oraz gtowice z opatentowanym
mechanizmem asynchronicznym, produkowane
przez stowenskq firme Modularis TEH.

Widac tutaj bardzo praktyczne po-

dejscie...
Firma jest prowadzona przez
inzyniera, ktory wspotpracuje

z zaprzyjaznionymi naukowcami,
aktywnie wspierajacymi rozwdéj
nowych rozwiazan. Ich zadaniem
jest tez dostosowanie produktéow
do indywidualnych potrzeb — je-
zeli klient potrzebuje nietypowy
chwytak do specyficznej pracy, sa
w stanie zaprojektowac i wypro-
dukowac urzadzenie specjalnie
dla niego.

Zdecydowanie nie jest to podejscie
,taSmowe”. Inne marki maja kata-
log, z ktérego wybiera sie to, co
jest i koniec. W przypadku Modu-
laris TEH jest elastycznos¢ i otwar-
tos¢ na potrzeby uzytkownika.
Czesto trafiamy na klientow, ktérzy
wiedza doktadnie, czego im bra-
kuje w codziennej pracy, i szukaja
dostawcy, ktéry im to zapewni. Nie
pytaja ,zaile”, tylko ,czy sie da”.
Jesli zas juz mowa o cenach, to
przyktadowo chwytak asynchro-
niczny do koparki 16—19 ton to
koszt rzedu 50-55 tysiecy ztotych.

temat miesiac d

Z naszej praktyki wynika, ze klien-
ci uznaja to za uczciwa cene — nie
jest to bariera, biorac pod uwage
funkcjonalnos¢ i oszczednosci na
dodatkowym sprzecie.

W efekcie rosnie komfort pracy
operatora...

Dokfadnie tak. Dobry operator
i dobry sprzet potrafia wykonac
wiekszoS¢ prac, nawet tam, gdzie
liczy sie czas, bezpieczeistwo
i ograniczenie kosztéw. A do tego
mamy np. rozwiazania przyjazne
srodowisku — dzieki zamknietej hy-
draulice zminimalizowane jest ry-
zyko wycieku oleju, co bywa istot-
ne chocby przy pracach wodnych.
Dodatkowo montaz jest bardzo
prosty. Niczego nie da sie tatwo
uszkodzi¢, wszystko jest zabez-
pieczone i intuicyjne. To wszystko
przekfada sie na trwatos¢ i wygode
obstugi. W poréwnaniu z automa-
tyka, ktéra bywa zawodna, to roz-
wigzanie daje pewnos¢ dziatania
i petna kontrole.

Dziekujemy za rozmowe.

EWOLUCJUA POSTEPUJE S/YBKW

POZNAJ NOWE KOPARKO-£ADOWARKI CASE
SERII SV EVOLUTION

Stworzona z mysla o najwyzszej wydajnosci i efektywnosci, seria SV Evolution posiada nowy uktad hydrauliczny
zapewniajacy szybsze czasy cykli i wieksza moc, a takze ulepszone mozliwosci serwisowania dla maksymalnego
czasu sprawnosci. Automatyczna skrzynia biegéw Direct Drive i uktad kierowniczy Comfort Steering uzupetniaja pakiet
innowaciji, zapewniajgc ptynniejsza i bardziej efektywng codzienna prace.

Skontaktuj sie ze
swoim dealerem
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Leguan / Serafin

e n—mﬂma
LEGUAN ‘
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Podnosniki typu , pajak”

Leguan Lifts projektuje i produkuje samojezdne podnosniki przegubowe przystosowane do pracy w terenie.
Firma dziata w ramach grupy Avant Tecno, a wszystkie urzadzenia powstaja w Finlandii. Jej historia siega 1994 roku,
kiedy opracowano pierwszy model Leguana, zaprojektowany z mysla o pracy w trudnych warunkach.

odnosniki Leguan sa stosowane m.in.

w pracach arborystycznych, budowla-

nych, instalacyjnych, konserwacyjnych
oraz w wypozyczalniach sprzetu. Obstuga we
wszystkich modelach odbywa sie wedtug tej
samej logiki, a uktad sterowania jest jednolity.
Firma oferuje szkolenia dla dileréw oraz wspar-
cie techniczne i serwisowe.

System EDX

Najnowsze modele, w tym Leguan EDX, wy-
posazono w elektroniczne zawory sterujace
oraz system operacyjny z funkcja autodiagno-
styki i wykrywania usterek. Maszyna ma wbu-
dowany wyswietlacz serwisowy oraz dzojstik
do obstugi, umozliwiajacy m.in. powrét wy-
siegnika do pozycji poczatkowej jednym przy-
ciskiem. Wszystkie funkcje sa dostepne z po-
ziomu platformy.

Elementy bezpieczenstwa i uktad jezdny

Zasieg roboczy jest kontrolowany proporcjo-
nalnie, a wyposazenie obejmuje zawory bezpie-
czefistwa, pompe awaryjna zasilana akumula-
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torem oraz uktady umozliwiajace opuszczenie
platformy w przypadku awarii. Podwozie przy-
stosowano do pracy w terenie — konstrukcja jest
mechanicznie osfonieta, a elementy zabezpie-
czone przed korozja. System EDX odpowiada za
automatyczne poziomowanie maszyny.
Podnosniki moga poruszac sie z predkoscia do
3,1 km/h i pracowac na pochytosciach do 45%.
Funkcja EDP (Enhanced Driving Position) umoz-
liwia pokonywanie ramp i nieréwnosci bez
opuszczania platformy. Naped spalinowy oraz
wysokoprofilowe gasienice poprawiaja mobil-
nos¢. Konstrukcja z nisko potozonym srodkiem
ciezkosci i duzym przeswitem zwieksza stabil-
nosc¢ oraz przyczepnosc.

Nowy model Leguan 265

Model Leguan 265 osiaga wysokoS¢ robo-
cza 26,5 m i zasieg boczny 13,6 m. Wysokos¢
przeswitu nad przeszkodami (,up-and-over”)
wynosi ponad 10 m. Maszyna ma gasienicowe
podwozie, duzy przeswit oraz uktad jezdny
przystosowany do pracy w terenie. UdZwig
platformy to 250 kg. Czas petnego roztozenia
wysiegnika wynosi 1 minute i 35 sekund.

Naped stanowi silnik spalinowy Kubota o mocy
21 KM oraz silnik elektryczny 230 V. Predkos¢
maksymalna jazdy to 3,1 km/h, a maksymalna
zdolnos¢ pokonywania wzniesien — 45%.

Na wyposazeniu standardowym znajduja sie
m.in.: system EDX, automatyczna regulacja ob-
rotow z funkcja start/stop, proporcjonalne ste-
rowanie dzojstikiem, ramie JIB o zakresie 120°,
funkcja powrotu do pozycji poczatkowe;j, elek-
tryczny obrét platformy (110°) oraz hydraulicz-
ny obrét wysiegnika (440°). Opcje dodatkowe
obejmuja m.in.: zdalne sterowanie, oSwietlenie
robocze LED, tace na narzedzia, podgrzewacz
silnika oraz platforme jednoosobowa.

Leguan 195

Inny model w ofercie to Leguan 195, ktéry ofe-
ruje maksymalna wysokos¢ roboczg 19,5 m oraz
zasieg boczny 9,9 m. Czas pefnego rozfozenia
wysiegnika wynosi 55 sekund. Maszyna posiada
gasienicowe podwozie i ostonieta konstrukcje.
Platforma jest obstugiwana za pomoca joy-
sticka. Model ten znajduje zastosowanie m.in.
przy pracach w trudno dostepnych miejscach.
UdZwig platformy wynosi 250 kg. |
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Nowy model przyczepy budowlanej z polskiej fabryki

Joskin wprowadza model Trans-KTP 24/54, przyczepe z zawieszeniem wahaczowym,
stalowa skrzynia o zwiekszonej wysokosci i osprzetem spetniajacym europejskie
normy homologacyjne. Produkcja odbywa sie w zaktadzie w Trzciance.

oskin wprowadza do produkcji model
Trans-KTP 24/54, ktéry bedzie w catosci
produkowany w fabryce w Trzciance. Przy-
epa ma fadownosc¢ 24 t i zawieszenie waha-
czowe, ktére w tym modelu zastapito wcze-
Sniejsze zawieszenie Hydro-Pendul. Uktad
jezdny sktada sie z dwoéch duzych skrzynek
wykonanych z profili rurowych o wymiarach
300 x 300 x 12,5 mm, do ktérych przymoco-
wane s3 dwie pétosie. Skrzynki potaczone sa
przegubowo z centralng osiag zamontowang na
tulejach ze smarownicami i stotem przykreco-
nym do ramy. Wahacz umozliwia dobre dosto-
sowanie do nieréwnosci terenu, zapewniajac
stabilnos¢ podczas wywrotu i brak osiadania
zawieszenia.
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Dobre parametry

Przyczepa jest wyposazona w osie BPW 150-
10G z hamulcami 410 x 180 mm oraz opony
Vredestein Endurion 650/55R26.5, przezna-
czone do pracy w trudnych warunkach tere-
nowych. Szerokos¢ ramy wynosi 700 mm, co
pozwala na uzycie szerokich két przy zacho-
waniu dopuszczalnej szerokosci pojazdu. Rama
wykonana jest z profili o wymiarach 300 x 100
x 10 mm.

Wysokos¢ skrzyni tadunkowej zostata zwiek-
szona z 950 mm do 1050 mm i moze by¢ wy-
posazona w rézne systemy plandek. Skrzynia
sktada sie z dwéch arkuszy blachy ze stali Har-
dox 450 o grubosci 6 mm, bez poprzecznego
spawu. Ma ksztatft trapezowy — tyf jest szerszy

od przodu o 8 cm. Klapa tylna jest hydraulicz-
nie otwierana, co utatwia opréznianie tadunku.
Wywrot realizowany jest przez teleskopowy
sitownik zamontowany na przegubie o po-
dwajnej osi obrotu ze smarowanymi fozyskami,
umieszczonym z przodu ramy. System ten re-
dukuje naprezenia podczas przechytu i chroni
sitownik oraz skrzynie przed uszkodzeniami.
Podczas wywrotu tylny zderzak chowa sie auto-
matycznie, co zapobiega jego zabrudzeniu lub
uszkodzeniu.

Dyszel oleopneumatyczny z oczkiem pociggo-
wym kulistym o srednicy 80 mm jest stosowany
do potaczenia przyczepy z pojazdem. Przycze-
pa spetnia wymagania homologacyjne obowia-
zujace w krajach europejskich, dotyczace oswie-
tlenia, uktadu hamulcowego i wymiaréw. Il
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Od lewej: Arkadiusz Wiciak, szef
sprzedazy Norma Machinery;
Wojciech Cwiek, kierownik
serwisu Norma Machinery;
Maksim Zhang, przedstawiciel
Shantui; Mariusz Bebtowski,
wtasciciel Norma Machinery.

Norma Machinery/Shantui

Nowe kierunki rozwoju

Norma Machinery to firma dziatajaca od ponad 15 lat, z siedziba w Topotowej koto Warszawy.
Poczatkowo zajmowata sie wynajmem maszyn budowlanych, takich jak koparki gasienicowe

i kotowe, oraz fadowarki teleskopowe. Z czasem profil dziatalnosci zostat zmieniony i obecnie
przedsiebiorstwo skupia sie przede wszystkim na sprzedazy nowych maszyn.

ofercie  znajduja  sie

minikoparki  (gfownie

marki Shantui), nacze-
py niskopodwoziowe — 3- i 4-o0sio-
we, réwniez w wersjach rozsuwa-
nych — a takze wywrotki, naczepy
podkontenerowe, przyczepy typu
tandem i tridem oraz modele wy-
posazone w obrotnice. Wsré6d ma-
rek naczep dostepnych w ofercie
znajduja sie m.in. Scorpion, Komo-
do i Reis.

Shantui stawia na Europe

Shantui to gigant jesli chodzio
o chinskich producentéw maszyn
budowlanych. Posiada 70% udzia-
tu w chinskim rynku spycharek,
szczeg6lnie szybki rozwéj firmie
zapewnifa dtugoletnia wspétpraca
z Komatsu co pozwolito stworzy¢
Swiatowej klasy produkt. Shantui
produkuje réwniez koparki gasie-
nicowe i kotowe we wszystkich
masach, wielkogabarytowe tado-
warki do prac w kopalniach, réw-
niarki, walce drogowe. Firma jest
réwniez wtascicielem marki Linde
— wiodacego producenta wézkow
widfowych.

Shantui otworzyto przedstawi-
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cielstwo w Genk w Belgii, gdzie
funkcjonuje magazyn maszyn
i czeSci zamiennych oraz centrum
serwisowe. Z tego miejsca obsfu-
giwani sa dystrybutorzy na terenie
catej Europy.

Podczas czerwcowej edycji eRo-
bocze Show zaprezentowano trzy
modele minikoparek Shantui. Dwa
z nich to lekkie maszyny: mode-
le SE17SR o masie 1,7 t, model
SE18SR o masie 1,8 t oraz koparki
2,7 i 3,6 t. Jak wyjasnia Maksim
Zhang, przedstawiciel producen-
ta: — To sq produkty wysokiej klasy,
podobne do Sany i Sunward, wypo-
sazone w silniki Kuboty i Yanmara,
produkujemy je odpowiednio dtugo
i nie obawiamy sie odbioru na pol-
skim rynku - dajemy na nie dtugq
gwarancje. PrezentowaliSmy te mo-
dele wczesniej m.in. w Niemczech
i Hiszpanii. Moze jesteSmy nowi
w Polsce, ale mamy juz dystrybu-
toréw w wigkszosci krajow europej-
skich — zaznacza Zhang.
Minikoparki Shantui sa standardo-
wo wyposazone w szybkoztacza
typu ,3 w 17, co ufatwia dobér
osprzetu roboczego. Maszyny
posiadaja tez podwojne zawory
bezpieczenstwa w uktadzie hy-

draulicznym. — Gdyby doszto do
uszkodzenia przewodu, system za-
pobiega utracie kontroli — ttumaczy
Zhang.

Kabiny i wysiegniki zaprojektowa-
no z uwzglednieniem stabilnosci
i bezpieczenstwa operatora. Kom-
ponenty te zostaty przetestowane
pod katem wymagan rynku euro-
pejskiego. Dodatkowym atutem
jest funkcja odchylania wysiegni-
ka (boom tilt), co utatwia prace
w waskich przestrzeniach. Lekkie
modele moga wjezdza¢ do wind,
co zwieksza ich przydatnos¢ na
placach budowy o ograniczonym
dostepie. — To rozwigzania bardzo
uzyteczne dla klientéw — podkresla
Zhang.

Najblizsze plany

W Lubieniu Kujawskim firma pre-
zentowata nie tylko minikoparki
Shantui ale réwniez naczepe ni-
skopodwoziowa marki Scorpion.
Komentujac sytuacje na rynku, Ma-
riusz Bebtowski, wtasciciel firmy
Norma Machinery i gtéwny dys-
trybutor marki Shantui na rynku
polskim zwrécit uwage na spadek
przewidywalnosci w sprzedazy

maszyn: — Teraz wszystko sie bar-
dzo zmienia, rynek strasznie szaleje.
Wczesniej dato sie cos zaplanowac,
teraz to wyglqda zupetnie inaczej —
stwierdzit.

Najwieksze trudnosci dotycza
sprzedazy naczep. — To nie jest tyl-
ko nasz problem — moéwi wtasciciel
firmy. — RozmawialiSmy z konkuren-
¢jq, réwniez tutaj na targach, i wszy-
scy zauwazajq to samo — sprzedaz
wyhamowata. Firma jednak nadal
odnotowuje zainteresowanie ze
strony klientéw z branzy budow-
lanej. — Nasze naczepy sq duzo tan-
sze niz te od znanych producentéw,
a jakosc jest optymalna. Klienci sq
zadowoleni — dodaje.

Jesli zas chodzi o wprowadzenie
marki Shantui na polski rynek,
wtasciciel firmy Norma Machinery
komentuje: — Na poczqtek chcieli-
bysmy sprzeda¢ okoto 100 maszyn
rocznie. Potem bedziemy stara¢ sie
zwigkszac sprzedaz. W planach sa
m.in.: udziat w targach, pokazy
maszyn u klientéw oraz mozliwos¢
krotkoterminowego wynajmu
sprzetu testowego. — Mamy po-
myst na dtugofalowe dziatanie, co
najmniej na 5 lat — podsumowuje
Mariusz Bebtowski. n



MB Crusher

Popularny osprzet do recyklingu

aktualnosci branzow €

Firma MB Crusher zaprezentowata na targach eRobocze Show szeroka game osprzetu, w tym tyzki
kruszace, przesiewajace, chwytaki, tyzki rozdrabniajaco-przesiewajace (HDS) oraz nowosc¢ z tegorocznych
targow Bauma — nozyce wyburzeniowe. W strefie demo pracowaty tyzka kruszaca i przesiewajaca.

bserwujemy staty wzrost

zainteresowania na pol-

skim rynku rozwiqzania-
mi oferowanymi przez MB Crusher.
Wynika to z kosztow zakupu mate-
riatu, wzrostu cen paliw, transportu.
Dzieki tym osprzetom mozna prze-
rabia¢ materiaty bezposrednio tam,
gdzie sie je pozyskuje, bez koniecz-
nosci wywozu. To przydatne m.in.
przy przesiewaniu ziemi ogrodowej
i gruntow z wykopoéw — wyjasnia
Wiola Fraccaro, przedstawicielka
firmy MB Crusher. — Ziemia staje sie
coraz drozsza, a na wielu placach
budowy jest jej pod dostatkiem.
Klienci kupujq wtasne urzqdzenia,
by samodzielnie przesiewa¢ mate-
riat i ponownie go wykorzystywac.

Konkretne korzysci

Zaleta tyzek rozdrabniajaco - prze-
siewajacych jest mozliwosc doboru
rotora w zaleznosci od rodzaju ma-
teriatu. Konstrukcja pozwala regu-
lowac frakcje koricowa — kluczowa
przy pracach ogrodowych, dro-
gowych czy brukarskich. — Cieszy
nas coraz wieksza Swiadomos¢ uzyt-
kownikéw. Klienci przychodzq z kon-
kretnymi pytaniami, znajq swoje
potrzeby, znajq maszyny, ktérymi
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dysponujq, i szukajq dopasowane-
go osprzetu. Jeszcze kilka lat temu
klienci w Polsce byli przyzwyczajeni
do pracy tradycyjnymi metodami,
teraz dzieki osprzetowi MB udato
im sig uczyni¢ swojq prace bardziej
wydajnq i optacalnq — podkreslaja
przedstawiciele MB Crusher.

Firma od lat prezentuje osprzet
nie tylko jako produkt, ale jako
narzedzie pozwalajace uzyskac
wymierne korzysci — np. poprzez
potaczenie r6znych etapow obrob-
ki materiatu. Najpierw materiat zo-
staje skruszony, potem przesiany.
Dzieki temu caty proces przebiega
szybciej i sprawniej. —
Przepisy BDO w Polsce
sprzyjajqg  gospodar-
ce cyrkularnej. Jesli
materiat przetwa-

rzany jest na miejscu budowy i nie
jest wywozony, nie traktuje sie go
jako odpad. To dla firmy konkretna
oszczednos¢ — mozna go wykorzy-
sta¢ ponownie albo sprzeda¢ — do-
daje Wiola Fraccaro.

Zmienia sie rowniez struktura za-
moéwien. Firma oferuje osprzet
w dwoch wersjach — do ciezkich
i kompaktowych maszyn. — Obser-
wujemy w Europie wzrost zapotrze-
bowania na osprzet kompatybilny
Z mniejszymi maszynami nosnymi
- dla tatwosci uzytkowania w mia-
stach i na matych placach budowy.
Roéwniez w Polsce — zauwaza przed-
stawicielka MB Crusher. — Wielu
klientéw wykonuje prace na mniej-
szych budowach, dlatego potrze-
bujq osprzetu dostosowanego do
kompaktowych koparek.

Wazny rynek

Polska jest dla MB Crusher waznym
rynkiem. Dlatego tez firma zbudo-
wata tu lokalna siec¢ dilerska, serwi-
sowa i demonstracyjna. — W Polsce
sprzedaliSmy juz wiele naszych urzq-
dzen. Zainteresowani klienci mogq
zobaczyc¢ sprzet w akcji — u przed-
stawicieli lub bezposrednio u uzyt-
kownikéw. Nasi klienci to najlepsza
rekomendacja — podczas pokazéw
sami opowiadajg o swoich doswiad-
czeniach — moéwi przedstawicielka
firmy. — Zdarza sig, ze nie musimy ni-
czego dodawa¢ — zadowolony klient
najlepiej potrafi przedstawic zalety
naszego osprzetu.

MB Crusher juz po raz 16. uczest-
niczyta aktywnie w targach eRo-
bocze Show. — Ta dwudniowa
formuta Swietnie sie sprawdza —
pierwszy dzien poswiecony jest wta-
Scicielom firm, drugi operatorom
i ich rodzinom — podkresla Wiola
Fraccaro. — To jedyne wydarzenie
w Polsce, podczas ktorego mozemy
zaprezentowac nasz sprzet w ruchu.
Mamy tu strefe demonstracyjng
i bezposredni kontakt z uzytkowni-
kami. To dla nas kluczowe — moze-
my pokazac, jak pracujq nasze ma-
szyny i jakie dajq efekty. |



da ktualnosci branz[owe|

O MI

Oferta dla branzy budowlanej

Na targach Bauma 2025 firma TVH, specjalizujaca

sie w dostawie czesci zamiennych do maszyn
budowlanych, zaprezentowata swoje rozwiazania.
Firma, dziatajaca na rynku od 1969 roku, posiadata
woéwczas ponad 90 oddziatow na Swiecie i oferowata
ponad 50 milionéw referencji czesci, w tym ponad 8
milionéw przeznaczonych dla sprzetu budowlanego.

ofercie TVH znajduja

sie czesci do mini-ko-

parek, tadowarek bur-
towych, podnosnikéw koszowych
oraz wézkéw teleskopowych. Fir-
ma dysponuje ponad 5 miliona-
mi referencji dla matych maszyn
ziemnych, ponad 1,5 miliona dla
podnosnikéw i 450 tysigcami dla
telehandleréw. Wsréd oferowa-
nych marek sa uznane firmy, takie
jak Bobcat, Caterpillar, JCB, Volvo,
Ausa, Develon czy Wacker Neu-
son. Asortyment obejmuje kom-
ponenty takie jak podwozia, szy-
by, uktady hydrauliczne, silnikowe
oraz filtry.
TVH oferuje rowniez ustugi zwia-
zane z diagnostyka, renowacja
czesci oraz szkoleniami technicz-

Oferta TVH obejmuje
kompleksowe
zaopatrzenie w
czesci do maszyn
budowlanych, takich
jak mini-koparki,
tadowarki burtowe,
podnosniki koszowe
oraz manipulatory
teleskopowe.
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nymi. Firma prowadzi programy
regeneracji czesci (remanufactu-
ring), organizuje kursy technicz-
ne dla operatoréw maszyn (TVH
University), a takze udostepnia
narzedzia diagnostyczne (Jaltest
Diagnostics), systemy telema-
tyczne do zarzadzania flota (Gem-
One) oraz osprzet do maszyn
(CAM attachments).
Globalna sie¢ magazynow
i usprawniona logistyka zapewnia
TVH szybkie dostawy czesci na
catym Swiecie. Klienci mogli ko-
rzystac z platformy e-commerce,
umozliwiajacej tatwe wyszukiwa-
nie i zamawianie komponentow
wedtug numeru katalogowego
lub modelu maszyny. |
GA

Ambitne plany

Na targach eRobocze Show Magni zaprezentowato
nowa, prosta i kompaktowa tadowarke teleskopowa
TH3.6 o udzwigu 3 ton i maksymalnej wysokosci
podnoszenia do 5,8 m. Maszyna ma wymiary
pozwalajace na tatwa prace w ciasnych przestrzeniach
— szerokos¢ 1,8 m, wysokosSc ponizej 2 m oraz
dtugosc ok. 5 m, a jej masa nie przekracza 5 ton.

aszyna wyposazona

jest w silnik Deutz, kto-

ry wyréznia sie dobrymi
parametrami, szczegblnie w poréw-
naniu z innymi podobnymi modela-
mi na rynku, ktére zazwyczaj majq
0 co najmniej pét tony mniejszy
udzwig, a system LMI w tej tado-
warce to ,,game changer” na rynku
— ttumaczy Tomasz Krél,
dzer sprzedazy w Magni Eastern
Europe.

mene-

Ciekawa ekspozycja

Wsréd  innych prezentowanych
maszyn znalazta sie obrotowa ta-
dowarka teleskopowa RTH 6.22
z nowa kabing oraz systemem
dynamicznych diagraméw udzwi-
gow, ktére operator moze do-

stosowywac do swoich potrzeb.
— Planujemy tez znaczqce zmiany
w diagramach udzwigéw, zwtaszcza
dla pracy z wciggarkami. Zamie-
rzamy ograniczy¢ ruchy teleskopu
i skoncentrowac sie na operowaniu
samq wciqggarkq, co pozwoli popra-
wic funkcjonalnosc¢ nawet o 50-60%
— dodaje Krol.

W ofercie pojawity sie rowniez te-
renowe wozki widtowe z napedem
4x4, o udzwigu od 2,5 do 5 ton.
Mniejsze modele s3 kompakto-
we i wyposazone w silniki Kubo-
ty, wiekszy — w jednostki Deutz.
Kabiny zaprojektowano z mysla
o ochronie operatora, a wyposa-
zenie standardowe mozna rozsze-
rzy¢ o klimatyzacje czy ogrzewa-
nie. — Naszq przewagq jest przede
wszystkim podejscie do klientow. Stu-



chamy ich potrzeb i staramy sie do-
starcza¢ produkty, ktoére je spetniajq
— podkresla Tomasz Krél. — Dbamy
0 bezpieczenstwo operatoréw, wpro-
wadzajqc wiele systeméw wspiera-
jacych ich prace. Nasze tadowarki
oferujqg wysokie parametry udzwigu
i zasiegu, ktérych nie majq konkuren-
ci — dodaje.

Magni oferuje tez szeroka game
sprzetu dodatkowego, a takze
mozliwos¢ dopasowania maszyn
do indywidualnych wymagan
uzytkownikéw. Obecnie firma pra-
cuje nad specjalna platforma robo-
cza, ktéra powinna by¢ dostepna
w ciagu okoto p6t roku.

magnith.com

. —

Na pytanie o sytuacje na rynku
budowlanym w Polsce przedsta-
wiciele Magni zwracaja uwage
na powolne ozywienie po okresie
stagnacji. — Widzimy coraz wigcej
nowych projektéw i zapytan. Rynek
zaczyna sie powoli odbudowywacg,
cho¢ sytuacja nie jest tatwa, mie-
dzy innymi z powodu wysokich stép
procentowych i ograniczonej liczby
inwestycji — moéwi Tomasz Krol.
Magni zaznacza, ze udziat w tar-
gach eRobocze Show jest pierw-
szym krokiem firmy w Polsce. — Za-
prezentowalismy tutaj kilka maszyn.
Wydaje sie, ze robimy dobre wraze-
nie — podsumowuije Krol. |

—_—
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Od lewej: ?ebastian Szewczyk, serwisant; Tomasz Krol, mgnedz’er
sprzedazy; Gianluca Bonotto, dyrektor zarzqdzajqcy; Michat Swigtek,

kierownik ds. szkoleri i wsparcia technicznego; Andrzej Gotowiec, kierownik

ds. serwisu i czesci zamiennych (wszyscy firma Magni Eastern Europe).

Nowy dystrybutor
tadowarek teleskopowych

W zakresie dystrybucjitfadowa-
rek teleskopowych w Polsce
partnerem Magni jest firma
Riwal ktéra nalezy do spotki
Boels. — Nasza organizacja
odpowiada za wspétprace z lo-
kalnymi firmami oraz za rozwéj

rynku teleskopéw w catym kra-
ju. Zalezy nam na zapewnieniu
odpowiedniego poziomu obstu-
gi i finansowania — wyjasnia
Gianluca Bonotto, dyrektor
zarzadzajacy Magni Eastern
Europe.

RTH 6.31

taczac innowacje technologiczne i kunszt wykonania, tworzymy rozwigzania,
ktére na nowo definiuja standardy w branzy.

Nasze tadowarki teleskopowe sg zaprojektowane tak, aby sprosta¢ kazdemu
wyzwaniu dzieki niezréwnanej wydajnosci, doskonatej widocznosci i
najnowoczes$niejszym innowacjom technologicznym.

Modele RTH to wszechstronne rozwigzania 3 w 1, poniewaz mogg by¢
uzywane jako tadowarki teleskopowe, zurawie terenowe i platformy robocze.

Za cel obraliSmy sobie zapewnienie operatorom pracy w bezpiecznych
i komfortowych warunkach, tak aby kazdego dnia mogli osiggac coraz lepsze wyniki.

ul

INTERAKTYWNY
WYKRES
OBCIAZENIA

O

KABINA

o

WYDAJNOSCE

Magni Eastern Europe
ul. Platynowa 4, - 05-090 Wypedy
mee@magnith.com
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Od lewej: Pawet Gryko, Key Account Manager;

Adam Waszczyk, Service Technician;
Piotr Kmie¢, Sales Manager;

Marcin Tomczyk, Country Manager Poland;
Karl Serneberg, VP OEM Sales & Marketing (wszyscy Steelwrist).

Steelwrist

Nowe produkty

i rozbudowa zespotu

Podczas tegorocznej edycji eRobocze Show firma
Steelwrist zaprezentowata szeroka game produktow
— od najwigkszych tiltrotatoréw po kompaktowe
narzedzia i akcesoria. Jak podkreslit Marcin Tomczyk,
szef Steelwrist na rynku polskim, firma chciatfa
przede wszystkim pokazac rozwigzania z zakresu
tiltrotatorow, z ktérymi jest najbardziej kojarzona.

abraliSmy ze sobq do Lubie-

nia Kujawskiego najwiek-

szq gtowice X32 do koparek
o0 masie 25-33 ton, Zzeby pokazad,
jakie robi wrazenie gabarytowo.
Mamy tez najnowszq gtowice trze-
ciej generacji XTR20 i model X07
z systemem SQ40 na dolnym szyb-
koztqczu, ktory chcemy promowaé
na rynku maszyn kompaktowych —
powiedziat Tomczyk.
Wsréd prezentowanych rozwia-
zan znalazfa sie tez najmniejsza
gtowica XTR2 do minikoparek
o masie do 2 ton, szybkozfacza:
uchylne TCX S$30 oraz hydraulicz-
ne S40, nowa belka niwelacyjna
zaprojektowana zgodnie z uwa-
gami uzytkownikéw, chwytak
SGX20 do sortowania ciezkich
materiatow, szybkoztacze SQ80
z ptyta adaptacyjna do zastoso-
wan w branzy wyburzeniowej,
maty ripper na szybkoztgcze S40
oraz nowa zageszczarka HCX6
dla koparek o masie 2-6 ton. Na
froncie ekspozycji znalazta sie
takze zamiatarka SW1500 z pty-
ta adaptacyjna pod szybkoztacze
petnohydrauliczne SQ50 do ma-
szyn 12-tonowych.
Marcin Tomczyk zwrécit uwage
na to, ze gftowice uchylno-ob-
rotowe znaczgco wptywaja na
efektywnos¢ pracy koparki. —
Taka gtowica to inwestycja, ktéra
pozwala zastgpi¢ dwéch, a nawet
trzech pracownikéw wykonujgcych
na co dzien zadania w bezposred-
nim otoczeniu maszyny. To realna
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oszczednos¢, ktéra w obecnych
warunkach rynkowych — przy nie-
doborze wykwalifikowanej sity ro-
boczej — ma szczegblne znaczenie.
Szacujemy, Ze inwestycja zwraca
sie w ciqgu 12—18 miesiecy. Ope-
rator zyskuje wieksze mozliwosci
dziatania bez koniecznosci opusz-
czania kabiny. Mniejsza liczba ru-
chéw maszyny oznacza oszczed-
nos¢ czasu, paliwa oraz mniejsze
zuzycie sprzetu. Praca staje sie po
prostu bardziej komfortowa, bez-
pieczna i szybsza — a nie oszukuj-
my sig, operator ma przy tym tez
sporo frajdy — wyjasnit.

Coraz liczniejsza kadra

Firma konsekwentnie rozbudowu-
je swoj zesp6t w Polsce. Jeszcze
kilka lat temu dziatat tylko jeden
przedstawiciel, dzis jest zas juz
czterech, a wkrétce dotaczy piaty,
odpowiedzialny za wsparcie ser-
wisowe i wspoétprace z dilerami.
— Szukamy lokalizacji na siedzibe,
magazyn i biuro. Chcemy mie¢ na
miejscu najpopularniejsze modele
tiltrotatorow, szybkoztqcza, narze-
dzia robocze i magazyn czesci za-
miennych, aby skréci¢ czas realiza-
¢ji z 4—6 tygodni do zaledwie kilku
dni — powiedziat Marcin Tomczyk.
— To pozwoli tez naszym partnerom
ograniczy¢ koniecznos¢ budowania
wtasnych zapasow.

Steelwrist pozytywnie ocenia
perspektywy rozwoju w naszym
kraju. — Polska gospodarka dyna-

micznie sie rozwija, realizowanych
jest wiele inwestycji, a rynek ma
duzy potencjat dla naszych pro-
duktéw. Dlatego firma chce inwe-
stowac tutaj swoéj kapitat — powie-
dziat Tomczyk.

Zapytany o aktualng sytuacje
w branzy budowlanej, zaznaczyt,

ze po rekordowym 2024 roku ry-
nek sie ustabilizowat. — Nie jest
Zle. Sprzedaz utrzymuje sie na sta-
bilnym poziomie, a nasze wyniki
w duzej mierze zalezq od sprzedazy
koparek przez dileréw. Na razie nie
obserwujemy spadkéw — i oby tak
zostato — wyjasnit. ]
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Majowa edycja targow eRobocze Show w Lubieniu Kujawskim przyciagneta wielu mitosnikéw nowoczesnych
maszyn budowlanych. Wsrod firm, ktére zaprezentowaty swoje najnowsze rozwiazania, nie mogto zabraknac
marki Kubota — japonskiego producenta, ktory od lat buduje swoja silng pozycje w segmencie mini i midi koparek.
W tym roku odwiedzajacy mogli blizej przyjrzec sie m.in. dwém popularnym modelom: KX085-5 oraz KX027-4.

egoroczna edycja  przynio-

sta wiele ciekawych rozméw

biznesowych, dziesiqtki os6b
testowato nasze maszyny, z czego
niezmiernie sig cieszymy — podsu-
mowuje obecnos¢ na wydarzeniu
Mitosz Waliszak, sales manager East
Europe w Kubota Baumaschinen.

Stoisko z bestsellerami

Tym razem Kubota postawita na
prezentacje maszyn doskonale
znanych polskim klientom. Pierw-
sza z nich byt model KX027-4 -
jedna z najchetniej wybieranych
koparek w ofercie marki Kubota.
— Maszyna wystepuje w dwéch
wersjach - standardowej, dedyko-
wanej ogblnym pracom oraz High-
-Spec, zapewniajgcej maksymalng
wszechstronnos¢ i wydajnos¢. To
bardzo mocna, stabilna koparka
wyposazona w silnik 4-cylindrowy
i przestronnq, dobrze wyciszonq
kabine. To tylko niektére z jej zalet —
komentuje Waliszak.

KX027-4 napedzana jest przez sil-
nik Kubota V1505-E4 o mocy 25
KM i pojemnosci 1,5 I. Maszyna
osiaga maksymalna site kopania
tyzki na poziomie 22,1 kN, a gfe-
bokos¢ robocza siega 2,7 m. Dzie-
ki zwartym wymiarom - dtugosci
3,1 m i szerokosci zaledwie 1,4 m
— koparka z tatwoscia manewruje
na ograniczonej przestrzeni. Ga-
sienicowy uktad jezdny oraz pro-
mien zawracania 1,2 m podkreslaja
jej kompaktowy charakter. — Ry-
nek maszyn w przedziale 2-3 ton
w Polsce jest znaczqcy. Popularnos¢
KX027-4 wynika réwniez z moZzli-
wosci jej transportu na przyczepie
o DMC 3,5 tony — zauwaza Mitosz
Waliszak. Maszyna znajduje szero-
kie zastosowanie zwfaszcza w fir-
mach elektroenergetycznych oraz
brukarskich.

Kabina modelu KX027-4 zaprojek-
towana zostata z myslg o komforcie
operatora. Ptaska podtoga, regulo-
wany fotel oraz intuicyjne sterowa-
nie joystickami zapewniaja wygod-

na i wydajna prace. Na panelu LCD
operator znajdzie kluczowe dane
eksploatacyjne — poziom paliwa,
temperature, liczbe motogodzin
czy predkosc obrotowa silnika. Do-
datkowo, wersja High-Spec oferuje
mozliwos¢ podtaczenia najbardziej
zaawansowanych osprzetéw robo-
czych. Standardowe wyposazenie
obejmuje m.in. szybkoztacze do
montazu osprzetu, reflektory, ra-
dio oraz immobiliser. Wszystko to
zamkniete w solidnej konstrukgji
spetniajacej normy bezpieczen-
stwa ISO 3471.

Kubota w ostatnich latach rozwija
asortyment w kierunku ciezszych
maszyn. — Rynek w ostatnich latach
na maszyny powyzej 5 ton rosnie
dynamicznie. Nasz flagowy model
KX085-5 stat sie statym widokiem na
placach polskich budéw. Pokazywa-
na przez nas w Lubieniu Kujawskim
koparka dostepna jest w dwéch wer-
sjach: mono-block oraz two-piece-
-boom. Maszyne charakteryzuje
duza uniwersalnos¢, jest bardzo cze-

sto wybierana przez firmy rentalowe
— podkresla przedstawiciel Kuboty.

Niestabnace zainteresowanie

W sytuacji coraz wiekszej aktyw-
nosci  producentéw  chinskich
w tym segmencie maszyn do
gtosu dochodza argumenty kto-
rymi Kubota przekonuje klientow.
— Kubota ma bardzo dobrg rozpo-
znawalnos¢ na rynku europejskim.
Posiadamy fabryke w Niemczech od
1989 roku. Nasze uzywane maszyny
cieszq sig niestabnqcym zaintereso-
waniem wsréd klientow — uwaza
Mitosz Waliszak. — Maszyny produ-
kowane w Azji bardzo dynamicznie
wchodzq do Europy, co sprawie, ze
rynek jest coraz bardziej konkuren-
cyjny. Zachecamy naszych klientéw
do testowania naszych maszyn -
eRobocze Show to szczegblne miej-
sce, gdzie kazdy moze sprawdzi¢
maszyny w pracy. To jest dla Kuboty
najwiekszy argument sprzedazowy
— podsumowuije. |
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Nowosci

i rozwoj zaplecza operacyjnego

Jesli chodzi o koparki, krajowe przedstawicielstwo koncernu Sany, czyli sp6tka Sany Poland
oferuje modele o masie od 1,9 do 78 ton. Wersje ciezsze, powyzej 100 ton, dostepne sa na

zamowienie. W tym roku do oferty wejda rowniez maszyny elektryczne, w tym minikoparki
o masie 1,9 oraz 3,8 tony — obie maja by¢ dostepne w drugiej potowie roku.

lorowadzamy takze wigk-
sze maszyny elektryczne
Norbert Gal,
menedzer ds. sprzedazy w Sany
Poland. — To migdzy innymi 23-to-

— mowi
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nowa koparka ggsienicowa 215C
w wersji elektrycznej oraz tadowar-
ka SW956 o masie 19 ton. Ta ostat-
nia przeznaczona jest m.in. do pracy
w wytwérniach betonu. W zestawie

z maszynq dostepna jest fadowarka
elektryczna, jednak niezbedne jest
odpowiednie przytqcze zasilajqce.

W opinii przedstawiciela firmy, jed-
na z cech wyrézniajagcych maszy-
ny Sany jest prostota konstrukcji.
— Nasze maszyny nie sq przetado-
wane systemami wspomagajqcymi.
Mozna je oczywiscie zaméwic, ale
bazowe wersje sq proste. Dzigki temu
tatwiej je serwisowac i utrzymac
w dtuzszej perspektywie. Stqd row-
niez piecioletnia gwarancja — pod-
kresla Gal.

Przeprowadzka we wrzesniu

W pierwszej potowie 2025 roku
sprzedaz marki Sany koncentro-

Od lewej: Michat tabirski,
menedzer ds. sprzedazy;
Norbert Gal, menedzer ds.
sprzedazy (obaj Sany Poland).

wata sie przede wszystkim na
koparkach o masie do 15 ton,
ale rosnie takze zainteresowanie
wiekszymi maszynami. Firma za-
ktada, ze trend ten utrzyma sie
w drugiej pofowie br. Réwniez
z uwagi na to Sany rozwija swoja
obecnos¢ w Polsce — trwa przy-
gotowanie nowej placéwki przy
drodze ekspresowej S7 w miej-
scowosci Kopana pod Warszawa.
— Planujemy otwarcie we wrzesniu.
Bedzie to nasza centrala opera-
cyjna, z placem dystrybucyjnym
i mozliwosciq testowania maszyn.
Obstugiwa¢ bedziemy takze klien-
tow z Mazowsza. Punkt bedzie
dziatat w dni robocze w godzinach
8—16 — zapowiada Gal.

W nowej siedzibie prezentowane
beda réowniez maszyny przeta-
dunkowe z oferty Sany Marine,
przeznaczone do pracy w branzy
portowej i przetadunkowej. — Be-
dzie to nasza kolejna wizytéwka —
dodaje. |



Niemiecka jakos¢ na kotach

Firma Krampe, niemiecki producent przyczep
premium, z powodzeniem rozwija swoja obecnosc
na rynku polskim. Dzieki przemyslanej konstrukcji
i niezawodnosci, pojazdy tego producenta zyskuja
uznanie nie tylko w sektorze rolniczym, ale takze
w branzy budowlanej, ktéra coraz chetniej siega
po rozwiazania wielofunkcyjne i trwate.

odczas kwietniowych tar-
gow Bauma w Monachium
firma Krampe przedstawi-
fa kluczowe produkty — jednym
z nich jest przyczepa budowlana
HP20, ktéra byta dostepna réwniez
w limitowanej wersji jubileuszowej
z okazji 25-lecia produkgji i cieszy
sie najwieksza popularnoscia. Po-
nad 3000 egzemplarzy dostarczo-
nych w ciggu ¢wierc¢wiecza to po-
twierdzenie sukcesu tej konstrukgji.
HP20 oparta jest na solidnej ramie
skorupowej oraz podwoziu préz-
niowym, ktére zapewnia stabil-
nos¢ nawet w wymagajacych wa-
runkach terenowych. Jej wieksza
wersja — HP30 — umozliwia kon-
figuracje trzyosiowa z szerokimi
oponami i uktadem kierowniczym
poprawiajagcym zwrotnosc.
Jak zaznaczyt Frank Meibes, dy-
rektor eksportu w firmie Krampe,
jej szczeg6lna cechg jest moz-
liwos¢ zbudowania przyczepy
trzyosiowej z szerokimi oponami.
— Méwimy o szerokosci w granicy
2,55 m, nawet przy duzych kotach
— dodat. Zastosowany uktad kie-
rowniczy poprawia zwrotnosc, co
— zdaniem producenta — przekfa-
da sie na stabilnos¢ podczas jazdy
i manewrowania.
Obok klasycznych modeli, firma
prezentuje réwniez mniej popu-
larne, ale coraz chetniej wybie-

rane - rowniez w Polsce - rozwia-
zania jak trzyosiowa przyczepa
hakowa THL25. Jej zaleta jest wy-
soka wielofunkcyjnos¢, szczegé6l-
nie ceniona w sektorze budow-
lanym, gdzie wszechstronnosc
sprzetu przekfada sie na realne
oszczednosci operacyjne.

Jakos¢ na pierwszym planie

Jak podkresla Mariusz Szczesiak,
przedstawiciel Krampe na rynku
polskim i w krajach battyckich,
gtéwnym atutem niemieckich przy-
czep jest ich niezawodnos¢ wyni-
kajaca z najwyzszej jakosci mate-
riatbw oraz precyzji wykonania.
— Hasto ,Quality on wheels” — jakos¢
na kotach — nie jest jedynie sloga-
nem marketingowym, lecz trafnym
opisem filozofii naszej firmy. Sprzet
Krampe projektowany jest z myslq
o wieloletniej eksploatacji bezawa-
ryjnej, co znaczqco obniza koszty
utrzymania i zwigksza wartos¢ od-
sprzedazy.

Polska perspektywa
i kierunki rozwoju

Cho¢ marka Krampe obecna jest
w Polsce od lat, to intensyfikacja
sprzedazy w segmencie budowla-
nym to stosunkowo Swieze zjawi-
sko. Jak zauwaza Mariusz Szcze-

Frank Meibes, dyrektor
eksportu w firmie Krampe.

siak: — Rynek przyczep hakowych
dopiero rozwija sie w kraju, ale juz
teraz widac rosnqgce zainteresowanie
tq technologiq. W Polsce dziatamy
obecnie poprzez sie¢ szesciu dileréw,
a nasza strategia rozwoju skupia si¢
na profesjonalizacji kadry sprzeda-
zowej oraz lokalizacji materiatow
handlowych, m.in. poprzez wprowa-
dzenie polskojezycznych cennikéw.

Produkcja i innowacje

Catosc produkcji przyczep Krampe
odbywa sie w Niemczech —w zakfa-
dzie w Coesfeld, co zapewnia pet-
na kontrole jakosci i elastycznos¢
produkcyjna. Firma intensywnie
inwestuje w automatyzacje — obec-
nie uzywa siedmiu robotéw, a ich
liczba ma w przysztosci wzrosnac.
Kluczowa innowacja technologicz-
na pozostaje autorskie adaptacyjne
podwozie, zwiekszajace trwatos¢
oraz komfort uzytkowania nawet

aktualnosci branzow €

Mariusz Szczesiak, przedstawiciel
Krampe na rynku polskim
i w krajach battyckich.

w najtrudniejszych warunkach.
Zapytany o kluczowe innowa-
cje, Meibes stwierdzit: — Naszym
gtownym celem jest sam produkt.
Sprzedajemy sprzet, ktéry ma za-
pewniac klientowi mozliwie naj-
lepsze rezultaty — nawet w naj-
drobniejszych detalach. Wskazat
m.in. na autorskie rozwiazania,
takie jak adaptacyjne podwozie.
— To nasza wtasna konstrukcja. Dla
nas najwazniejsze jest, by produkt
nadawat sie do uzytku nie przez
dwa-trzy lata, ale przez dwadzie-
scia. Liczy sie trwatos¢, niezawod-
nosc¢ i wartos¢ odsprzedazy — dodat
Meibes.

Jednoczesnie szef eksportu firmy
Krampe przyznat, ze wyzwaniem
pozostaje pozyskiwanie pracowni-
kéw. — W naszym regionie nie jest to
tatwe, ale inwestujemy w ludzi. Nie
mamy jednak planéw, by przenosi¢
produkcje do innych krajéw. To dla
nas kluczowe — podsumowat. Ml

WYWROTKA BUDOWLANA DLA
PRAWDZIWYCH PROFESJONALISTOW
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. Demo Days - testy, prezentacje:
- i spotkania z maszynami

Organizowane od 2012 roku Bobcat Demo Days to

wydarzenie, ktore z roku na rok przyciaga coraz wiecej
uczestnikoéw z catego regionu EMEA. Tegoroczna edycja
trwafa dwa tygodnie, a udziat w niej wzieta réwniez
redakcja atb — aktualnosci techniki budowlane;j.

centrum  wydarzenia

znalazty si¢ dynamiczne

pokazy maszyn — réw-
niez po zmroku — oraz mozliwosc
samodzielnych jazd prébnych pod
okiem profesjonalnych instrukto-
réw. Bobcat przygotowat do testo-
wania kilkadziesigt maszyn, w tym
premierowa minikoparke elektrycz-
na E10e, nowa serie kompaktowych
fadowarek kotowych i przegubo-
wych oraz kosiarki z zerowym pro-
mieniem skretu. W strefach pokazo-
wych prezentowano réwniez nowa
linie osprzetu (frezarkii Swidry) oraz
maszyny do transportu wewnetrz-
nego, takie jak wézki widtowe i ma-
gazynowy sprzet elektryczny.

Czym sa Demo Days?

Jak wyjasnit Jan Podzimek, me-
nedzer ds. doswiadczeh klientéw
i eventéw w Bobcat EMEA pomyst
zrodzit sie ponad dekade temu
z potrzeby zorganizowania prak-
tycznego pokazu dla klientéw
przywiezionych przez jednego
zdileréw. Od tamtej pory wydarze-
nie przeksztatcito sie w duza, mie-
dzynarodowa platforme kontaktu
miedzy producentem a uzytkow-
nikami koficowymi. — To nie tylko
prezentacje. Klienci mogq przekazac
nam swoje oczekiwania, przetesto-
wac maszyny w praktyce i rozma-
wia¢ z naszymi specjalistami. To re-

Od lewej: Pavel Svoboda, agencja FreeComms; Leszek Tomczyk,

nowy district manager na Polske i kraje battyckie; Adrian Winnicki,
dotychczasowy district manager na Polske i kraje battyckie; Jaroslav
Fiser — dyrektor regionalny na Europe Wschodniq (trzej ostatni Bobcat,).

alna okazja do wspélnego rozwoju
produktéw — podkreslit Podzimek.
Demo Days to przede wszystkim
spotkania z dilerami, testy w reali-
stycznych warunkach oraz konsul-
tacje z uzytkownikami koficowymi,
ktére pozwalaja firmie lepiej do-
stosowac oferte do potrzeb rynku.
— To buduje relacje z markq i firmgq.
Klienci mogq rozmawiac¢ bezpo-
Srednio z menedzerami produktéw,
przekazujgc swoje opinie — wyjasnit
Podzimek.

Seria R2 — nowa generacja
minikoparek

Podczas tegorocznych Demo Days
Bobcat zaprezentowat szeroka
game nowosci, w tym premierowa
serie minikoparek R2 w klasie 1-2
tony. W sktad serii wchodza mo-
dele zero-obrotowe (E17Z, E20Z)
oraz klasyczne (E16, E19). Maszyny
przeszty gruntowng modernizacje
— od tylnej zabudowy, przez ostony
iuchwyty, po system serwisowy z ta-
twym dostepem do komponentéw.
Nowy uktad hydrauliczny Smart
Load z czujnikami obciazenia, znany
z wiekszych modeli, poprawia ptyn-
nosc pracy i ogranicza zuzycie pa-
liwa. W kabinach znalazty sie m.in.
metalowe zamki drzwi, oSwietlenie
LED oraz facznosc Bluetooth.

W modelach R2 zastosowano m.in.
nowy mechanizm fyzki, ostony
Swiatet, uchwyt wejsciowy oraz
mozliwos¢ zatadunku maszyn woéz-
kiem widtowym. E16 i E17Z kiero-
wane sg do firm rentalowych, E19
i E20Z — do uzytkownikéw oczeku-
jacych wyzszej mocy i komfortu.
Model E20Z to jedyna na rynku

W ofercie Bobcat znalazta
sie nowa seria minikoparek
R2 w klasie 1-2 tony.


https://www.qrfy.com/bKaCQoxHdH

maszyna z kabing, zerowym pro-
mieniem obrotu i masa ponizej 2 t.
Prace nad serig trwaty cztery lata.
Uczestniczyto w nich ponad 50
0s6b (wsréd nich réwniez klienci
z Polski), przeprowadzono ponad
80 konsultacji z uzytkownikami
i trzy rundy testéw wprowadzo-
nych zmian (ponad 20 tys. godzin).
Poprzednia seria osiagnetfa sprze-
daz 34 tys. sztuk.

Pozostate premiery

Bobcat pokazat tez zmodernizo-
wang koparke E88 z wysiegnikiem
»arctic boom” i nowa linie osprze-
tu (4 frezy do rowow, 4 Swidry —
dostepne od Il potowy 2025 r.). Na
koniec zaprezentowano bezstop-
niowa przektadnie VDR (CVT) dla
maszyn rolniczych.

— Jesli jestes wystarczajqco zamoz-
ny i masz duzy teren, mozesz kupic
taki traktor i samodzielnie dba¢
0 swojq posesje — powiedziat Pa-
trik Natr, specjalista ds. marketin-
gu produktowego Bobcata pod-

czas prezentacji kompaktowych
ciagnikéw, w tym wersji wasko-
torowej do pracy w ograniczonej
przestrzeni. Wsré6d nowosci zna-
lazty sie takze kompaktowe fado-
warki kotowe (5—-6 t), minitado-
warki przegubowe i szes¢ modeli
kosiarek z zerowym promieniem
skretu, osiagajacych predkos¢ do
25 km/h. — Mozna sprobowac — je-
sli ktos wytrzyma. To bardzo szyb-
ka jazda, momentami wyboista, ale
da sie kosic z takq predkosciq — za-
znaczyt.

tadowarki przegubowe zaprojek-
towano z mysla o dobrej widocz-
nosci: — Siedzgc w kabinie, zawsze
masz osprzet przed sobq, a tylna
czes¢ maszyny skreca — podkreslit
Natr. Oferte uzupetniaja zas lekkie
zageszczarki, walec - dla rynkéw
Bliskiego Wschodu i Afryki, sprzet
przenosny (sprezarki, generatory,
wieze osSwietleniowe) oraz urza-
dzenia do transportu wewnetrzne-
go (wézki widtowe, magazynowe).
Firma rozwija tez osprzet — zarow-
no pod markg Bobcat, jak i Gl.

Relacje i zmiany personalne

Demo Days byty réwniez okazja
do pozegnania Adriana Winnic-
kiego, district manager Bobcat,
odpowiedzialny za Polske i kra-
je battyckie, ktéry przez ostat-
nie lata byt jedna z twarzy firmy
w regionie. — To byta niesamowita
przygoda. Znam firme dobrze, roz-
wijatem sie razem z niq. Prawie sie
rozwiodtem przez ciqgte podréze,
ale ostatecznie z zonq sige nie roz-
staliSmy, co uwazam za sukces —
mowit zegnajac sie z zespotem.
Jego miejsce zajmie Leszek Tom-
czyk, ktory wczesniej pracowat
jako service manager odpowie-
dzialny za rynki wschodnioeuro-
pejskie i zapowiedziat kontynu-
acje rozwoju.

Na zakoriczenie wydarzenia zapo-
wiedziano kolejne edycje Demo
Days, udziat w branzowych im-
prezach (m.in. wfoskim Summit
Air Fair i niemieckich targach
Gafa) oraz specjalne testy tereno-
we dla maszyn lesnych.

aktualnosci branzow €

Profil firmy

Bobcat to marka potudniowokore-
anskiego koncernu Doosan, dziata-
jacego od 1896 roku i zatrudniaja-
cego ponad 40 tys. os6b. W 2024 r.
Doosan osiagnat 13 mld USD przy-
chodéw. Bobcat powstat w 1947
roku jako producent prostej tado-
warki do czyszczenia kurnikéw,
a nazwe wprowadzono w 1962
roku. W Europie firma dziata od
1971 r., a od 2001 produkuje ma-
szyny w czeskim Dobf¥is. W 2007 r.
zostata przejeta przez Doosan.
Obecnie Bobcat zatrudnia ok.
9500 os6b na Swiecie, w tym 2500
w Europie, gdzie produkcja skupia
sie gtownie w Czechach i Francji.
W 2024 r. firma osiagneta 6,3 mid
USD przychodéw. Siec¢ sprzedazy
liczy ponad 400 dileréw.

W ofercie Bobcat sa tadowarki
burtowe i gasienicowe, minikopar-
ki (w tym elektryczne), tadowarki
teleskopowe oraz sprzet do piele-
gnacji terenéw zielonych, wpro-
wadzony po 2020 roku. |

EARTHMAX SR 55

A LONG WAY
TOGETHER

EARTHMAX SR 55 este anvelopa radiala BKT cu
structura completa din otel, special conceputa
pentru incarcatoare, buldozere si masini de
transport si descarcare care opereaza in cele
mai solicitante operatiuni miniere subterane si
in depozitele de fier vechi. Datorita protectiei
excelente latdiere, rezultata din designul foarte
adanc si neted al benzii de rulare, EARTHMAX
SR 55 este capabil sa atinga productivitate
maxima cu timpi de nefunctionare redusi si
durabilitate excelenta. Nu ratati stabilitatea si
tractiunea sa extraordinara!

GROWING TOGETHER

Odkryj game opon
radialnych BKT

BEINCOEE bkt-tires.com

DYSTRYBUTOR W POLSCE - Agro-Rami Ranis$ i Wspdlnicy Sp. z 0. o.
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B Maszyny komunalne
N

Zamiatarka Dulevo D6 Veloce, pokazana na targach Bauma, fqczy
kompaktowq konstrukcje z predkosciq do 80 km/h, oferujqc wysokq
wydajnos¢ w miejskich i przemystowych warunkach pracy.

Nowa zamiatarka D6 Veloce

Podczas targéw Bauma w Monachium firma Dulevo,
dziatajaca w ramach grupy Fayat, zaprezentowata
najnowszy model zamiatarki drogowej — D6

Veloce. Maszyna wyréznia sie maksymalna
predkoscia jazdy wynoszaca do 80 km/h.

amiatarka D6 Veloce za-

chowuje kompaktowa

konstrukcje i zwrotnosc
znang z wczesniejszych mode-
li serii D6. Przeznaczona jest do
pracy w zréznicowanych warun-
kach — od przestrzeni miejskich
po autostrady i duze obszary
przemystowe.

Nowa zamiatarka

Magnum 82 SV

Na targach Bauma firma Scarab zaprezentowata
zamiatarke Magnum 82 SV, bedaca czescia
oferty grupy Fayat, do ktorej nalezy Scarab.

odel Magnum 82 wy-

posazony jest w jed-

nobrytowa konstrukcje
napedowa oraz system sterowania
CANbus. Zamiatarka jest przezna-
czona do pracy na réznych po-
wierzchniach, w tym na lotniskach,
podczas prac frezarskich oraz przy
czyszczeniu nawierzchni pod wy-
sokim cisnieniem.
Opcje specjalistyczne (SV) umoz-
liwiaja dostosowanie maszyny do
zastosowan zwiazanych z oczysz-
czaniem drég oraz pracami bu-
dowlanymi. n
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Nowy model zostat wyposazo-
ny w rozwigzania majace na celu
poprawe wydajnosci operacyjnej
oraz ograniczenie kosztéw eksplo-
atacyjnych. Zastosowane systemy
maja wspiera¢ efektywne zbiera-
nie zanieczyszczen przy jednocze-
snym dostosowaniu do réznych
warunkéw pracy. |
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fot. Scarab

Zamiatarka Magnum 82 SV
marki Scarab, zaprezentowana

na targach Bauma, to
wszechstronne rozwiqzanie

do czyszczenia nawierzchni,
wyposazone w system CANbus i
specjalistyczne opcje do zastosowan
drogowych i budowlanych.



Podczas majowej edycji targow eRobocze Show w Lubieniu Kujawskim firma Agro-Tech Junoszyn, oficjalny
importer marki Tuchel w Polsce, zaprezentowata szeroki przekréj zamiatarek tej renomowanej niemieckiej
marki. Wsréd wystawionych egzemplarzy nie zabrakto zarowno kompaktowych modeli do zastosowan
komunalnych, jak i duzych jednostek przeznaczonych do ciezszych prac budowlanych i przemystowych.

Tuchel mozna
maszyny  do
kazdego typu pracy - od
lekkiego zamiatania chodnikéw po
ciezkie roboty w kamieniotomach
i na placach budowy — podkreslit
Roland Szymczak, wtasciciel firmy
Agro-Tech Junoszyn. Podczas wy-
darzenia zaprezentowano m.in. po-
pularne modele Tuchel-Sweep ECO
Pro (obejmuje modele o szerokosci
roboczej 1,35; 1,5; 1,8 i 2,3 m) oraz
wyposazony w 10,2-konny silnik
Tuchel-Trac Mini — kompaktowe
rozwigzania dedykowane utrzyma-
niu czystosci w przestrzeniach miej-
skich i zaktadach przemystowych.
Zainteresowanie odwiedzajacych
wzbudzaty takze wigksze konstruk-
cje — jak Tuchel-Sweep PLUS 590
Pro (1,35; 1,5; 1,8; 2,3 i 2,6 m) oraz
Tuchel-Snow L (1,25; 1,551 1,85 m),
zaprojektowane z mysla o ciezkich
zastosowaniach drogowych i zimo-
wym utrzymaniu nawierzchni.
Wykonany z bardzo wytrzyma-
tych materiatéow model PLUS 590
Pro (moze pracowac ze zbiorni-
kiem na zanieczyszczenia lub bez
niego) jest uzbrojony w wykona-
na w technologii pierscieni PP-
-Beeline-Kombi szczotke gtéwna
o Srednicy 590 mm, ktéra gwa-
rantuje wysoka skutecznos¢ pracy
oraz trwatoS¢ w wymagajacych
warunkach. Zamiatarka zachowu-
je stabilnos¢ i dobra zwrotnosc
nawet na trudnym, nieréwnym

ofercie
znalez¢

terenie — jest osadzona na so-
lidnych kotach podporowych
o srednicy 250 mm i szerokosci 50
mm. Nowos¢ firmy Tuchel mozna
spersonalizowac pod indywidual-
nego klienta

Specjalistyczne zamiatarki,
zaawansowane materiaty

Wsréd topowych rozwiazan pre-
zentowanych na targach i w ofer-
cie firmy znalazty sie réwniez
specjalistyczne zamiatarki prze-
znaczone do uzytku na terenach
lotnisk. — Tuchel to jeden z dwbéch
producentéw w Europie, ktorzy ofe-
rujq tego typu maszyny. Majq szero-
kos¢ roboczqg do 3,2 m, duzq Sredni-
ce watéw roboczych i wtasny system
hydrauliczny - zadna standardowa
maszyna nie jest w stanie ich obstu-
Zy¢ — powiedziat Szymczak. Dodat
takze, ze maszyny te spefniaja re-
strykcyjne normy certyfikacyjne
i stuza do czyszczenia infrastruktu-
ry drogowej wokét paséw starto-
wych, a nie samych paséw.

Jesli chodzi o istotne detale tech-
niczne odnoszace sie do zamia-
tarek marki Tuchel, warto wspo-
mnie¢, iz w konstrukcji szczotek
wykorzystywane sa pierscienie
z wytrzymatego polipropylenu,
opcjonalnie mieszane ze stalowym
drutem w celu zwiekszenia agre-
sywnosci pracy. Jak ttumaczy Ro-
land Szymczak: — Kluczowe réznice

w jakosci widac dopiero w praktyce -
nasze pierscienie mozna wymieniaé
pojedynczo, sq specjalnie formowa-
ne, wytrzymujq intensywne Sciera-
nie i zachowujq elastycznosc.

Innowacyjne wyposazenie
i uktady zraszajace

W ofercie Tuchel pojawity sie tak-
ze systemy zraszajace wysokoci-
Snieniowe, stosowane jako opcjo-
nalne wyposazenie zamiatarek.
— To ciSnienie siega nawet 240 bar
- poréwnywalne z profesjonalnymi
systemami Karchera - pozwala na
doktadne wymywanie asfaltu i usu-
wanie silnych zabrudzen. Takich
rozwiqzan prézno szukac u konku-
rencji — zaznaczyt wiasciciel Agro-
-Tech Junoszyn.

WWW.AGROTECH-JUNOSZYN.PL

Konkurencyjnos¢ i rozw6j marki

Podczas rozméw z odwiedzajgcymi
targi Szymczak zwracat uwage na
dynamiczny rozwdéj marki Tuchel
oraz jej coraz silniejsza pozycje na
polskim rynku. Istotnym czynni-
kiem sukcesu jest lojalnos¢ produ-
centa i wsparcie dystrybutorow —
nawet w kontaktach bezposrednich
z zagranicznymi klientami fabryka
uznaje polskiego importera jako
kluczowe ogniwo sprzedazy.

Szymczak podkresla rowniez zna-
czenie edukacji klientéow w zakresie
jakosci i eksploatacji sprzetu. — Za-
miatarka to nie tylko wirujqcy watek.
Klienci czesto szukajq zamiennikéw,
ale nie liczq realnych kosztéw — nasze
komponenty sq droZsze, ale bardziej
trwate, wiec w dtuzszym okresie bar-
dziej sie optacajg — podsumowuije. ll
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t emat miesigca

Specjalnosé - mtoty hydrauliczne

Podczas targéw w Lubieniu Kujawskim firma DHB zaprezentowata swoja oferte, koncentrujac
sie przede wszystkim na mtotach hydraulicznych. To ich gtéwny produkt — sprzedawany od
2015 roku — i obszar, w ktérym firma z Matopolski ma najwieksze doswiadczenie.

becnie DHB oferuje 14

modeli dopasowanych

do réznych maszyn
— od minikoparek po koparki
o masie do 60 ton, z zastosowa-
niem m.in. w kamieniotomach.
Firma zapewnia petne wsparcie
posprzedazowe, w tym mobilny
serwis i dostepnos¢ czesci za-
miennych. Mtoty objete sa trzy-
letnig gwarancja.
Poza mtotami, DHB oferuje réw-
niez nozyce do wyburzefi — z ob-

24
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rotem i bez, do prac na wysokosci
oraz do kruszenia wtérnego na
gruncie. W ofercie znajduja sie
takze chwytaki, zaréowno wybu-
rzeniowe, np. do zdejmowania
wieZb dachowych, jak i sortujace,
wykorzystywane m.in. przy pra-
cy na kolei czy do przenoszenia
drewna. Nowoscia sa za$ zagesz-
czarki do koparek o masie od 11
do 16 ton, ktére wtasnie wchodza
do sprzedazy.

Sita Internetu

DHB korzysta z targéw m.in. do
kontaktu z dotychczasowymi
klientami. — Mamy wielu statych
klientow. W trakcie wydarzen ta-
kich jak eRobocze Show wymienia-

my sie doswiadczeniami — moéwi
Sebastian Olesiak, przedstawiciel
firmy DHB.

W zakresie sprzedazy i komuni-
kacji firma mocno postawita na
Internet. DHB jako jedna z nielicz-
nych firm w tej branzy prowadzi

Mtot hydrauliczny DHB 100S o
masie 1 007 kg przeznaczony do
koparek o masie od 10 do 15 ton.
Urzgdzenie generuje 350—-700
uderzen na minute przy cisnieniu
roboczym 150—170 bar i przeptywie
oleju 80—110 I/min. Wyposazony w
grot o Srednicy 100 mm, znajduje
zastosowanie m.in. w pracach
rozbiérkowych i ziemnych.

sklep internetowy, gdzie mozna
zapoznac sie z cenami, a nawet
ztozy¢ zaméwienie. — Oferowane
przez nas urzqdzenia mozna za-
moéwic na stronie internetowej. Wy-
starczy dodac konkretny produkt
do koszyka, a dalej to juz bardzo
proste — wyjasnia. Firma widzi
wartos¢ w tym modelu prezenta-
cji oferty — ceny sa jawne i dostep-
ne od reki, co wptywa pozytyw-
nie na wizerunek i skutecznos¢
reklam internetowych.

DHB aktywnie dziata takze
w mediach spotecznosciowych.
Publikuje filmy z pracy urzadzen
u klientéw, co pozwala potencjal-
nym nabywcom zobaczy¢ sprzet
w praktyce. — Mozna zobaczyc, jak
to dziata, czy sie sprawdza. To uta-
twia sprzedaz — dodaje przedsta-
wiciel. A produktem nr 1 w ofercie
s3 —co nie jest zadna niespodzian-
ka — mtoty hydrauliczne. — To pro-
dukt, ktéry sprzedajemy najdtuzej,
juz od 10 lat. | robimy to z duzym
powodzeniem — podsumowuje Se-
bastian Olesiak. n



Na tegorocznych pokazach eRobocze Show firma
Renox zaprezentowata przede wszystkim swoja
podstawowa oferte — czesci do maszyn budowlanych,
w tym podwozia gasienicowe, elementy robocze, zeby,
lemiesze, tuleje i sworznie. Firma podkresla, ze posiada
duze stany magazynowe i jest w stanie dostarczac
oferowane produkty praktycznie z dnia na dzien.

a stoisku pokazano row-

niez tyzke przesiewajaca

marki Allu, przeznaczona
do oddzielania kamieni od humu-
su. Prezentowany model miat ruszt
z mozliwoscig regulacji szczeliny
16-32 mm. Jak zaznaczyt Rafat Wie-
lechowski z firmy Renox, tyzki tego
typu ciesza sie coraz wiekszym za-
interesowaniem na polskim rynku.
— Z naszych ofert, Allu to dodatkowy
dziat. Gtéwna dziatalnos¢ to nadal
czesci do maszyn budowlanych.
Z tego sie utrzymujemy — powiedziat.
Renox oferuje takze maszyny uzy-
wane, m.in. koparki i tadowarki.
Pokazywany na stoisku egzemplarz
koparki byt dostepny do sprzedazy.
W ocenie firmy, sytuacja na rynku
nie jest zta, cho¢ zauwazalne sa
zatory ptatnicze i problemy z ptyn-
noscia finansowa u wielu klien-
tow. — Zapotrzebowanie jest, ale

firmy wykonawcze majq problemy
z finansowaniem, przez co op6znia-
ja sie ptatnosci takze za czesci — po-
wiedziat Wielechowski. — Sprzedaz
nie spadta znaczqco w poréwnaniu
z ubiegtym rokiem, a juz np. w maju
zauwazylismy wyrazne odbicie.

Najwiekszy udziat w sprzedazy
maja czesci do podwozi gasieni-
cowych, zeby, lemiesze i sworznie.
Renox obstuguje m.in. koparki,
spycharki, kruszarki i przesiewacze.

tyzki przesiewajace Allu

Pochodzaca z Finlandii marka Allu,
wedtug przedstawiciela firmy, byta
pionierem w Europie w produkgcji
tyzek przesiewajacych. — To nieza-
wodny sprzet produktowany od 40
lat. Sprzedajemy je od ¢wierc wieku
i praktycznie nie ma z nimi proble-
méw, o ile sq odpowiednio smaro-

wane — stwierdzit Wielechowski.
Zuzywaija sie gtéwnie elementy ro-
bocze, jak ostrza, ktére sa wymien-
ne. Absolutna nowosciag w tyzkach
Allu (oznaczonych modelem VD)
jest wymiana watéw systemem pa-
newek. W ten spos6b kupujac jed-
na tyzke mozna zastosowac prawie
kazde inne rodzaje watéw bez ko-
niecznosci kupowania kolejnej tyz-
ki. Warto dodac tez, iz konstrukcja
ramy wykonana jest z elementéw
gietych, co zwigksza jej trwatosc.

O firmie
Renox powstat w 1992 roku.
Poczatkowo  specjalizowat  sie

w czesSciach do maszyn krajowych
i wschodnich, takich jak koparki
Warynski czy spycharki DT. W mia-

temat miesigc d

re upowszechniania sie maszyn
produkcji zachodniej, firma rozsze-
rzyta oferte o odpowiednie czesci.
W 2000 roku do oferty dofaczy-
ty przesiewacze, kruszarki Terex
Finlay, tyzki Allu oraz zg¢by Esco —
uznawane za jedne z najbardziej
wytrzymatych na rynku.

Obecnie Renox oferuje réwniez
podwozia wfoskiej marki Berco
(od 1998 r. jest dilerem na tere-
nie Polski) oraz tarfisze zamienni-
ki koreanskiej firmy KTR, ktorej
jest wytacznym dystrybutorem.
— Z KTR wspétpracujemy od 2008
roku. To sprawdzony produkt — pod-
kresla Wielechowski. Firma spro-
wadza takze gumowe gasienice
z Korei i planuje rozszerzy¢ oferte
o osprzet do koparek, m.in. szybko-
ztacza i chwytaki. ]
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N owosci techniczne

JCB/Interhandler

Nowosci na eRobocze Show

Podczas targow eRobocze Show firma Interhandler
zaprezentowata nowosci marki JCB, w tym koparko-
fadowarke 3CX PRO z systemem Dual Drive, maszyne
do napraw czastkowych nawierzchni Pothole Pro (jej
premiera miata miejsce rok temu w Lubieniu Kujawskim)
oraz nowa linie narzedzi i urzadzen spalinowych JCB
Tools. Przedstawiciele firmy omowili najwazniejsze
funkcje i zastosowania prezentowanych maszyn.

3CXPRO

Model 3CX PRO to najnowsza
wersja  koparko-tadowarki  JCB,
okreslana jako ,folkowa”. Maszyna
wyposazona jest w hydrauliczny
przesuw ramienia koparkowego
(Powerslide) oraz uktad jazdy Dual
Drive, ktéry umozliwia sterowanie
pojazdem z pozycji skierowanej
w strone ramienia koparkowego.
— Jako jedyni w Polsce oferujemy sys-
tem Dual Drive, pozwalajqcy na jaz-
de maszynq w pozycji odwréconej
wzgledem ramienia koparkowego —
mowi Aneta Korpalska z firmy Inter-
handler. — Ufatwia to prace przy ko-
paniu rowéw i wykopow liniowych.
JCB podaje, ze dzigki temu mozna
zaoszczedzi¢ nawet 25% czasu
zwigzanego z obracaniem fotela.
Maszyna osiaga predkos¢ do 47
km/h, co czyni ja najszybsza ko-
parko-tadowarka w swojej klasie.
Wyposazenie standardowe obej-
muje m.in. podgrzewang szybe
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przednig, mechaniczne szybkozta-
cze, zestaw zamkow oraz przeciw-
wage o masie 100 kg. W zestawie
sg tyzki: ,6 w 1”7 (1,2 m?) i 600
mm oraz 8 lamp roboczych. — Juz
przyjmujemy zamodwienia, pierwsze
maszyny dotrq do klientéw pod ko-
niec czerwca — dodaje Korpalska.
Wraz z premierg uruchomiono
konkurs — osoby, ktére wykona-
ja zdjecie w folkowym klimacie,
moga wygraé bon o wartosci 500
zt do wykorzystania w serwisie lub
na akcesoria.

Pothole Pro

Maszyna JCB Pothole Pro, wprowa-
dzona do Polski w ubiegtym roku,
stuzy do napraw czastkowych na-
wierzchni asfaltowych. Zastepuje
kilka osobnych urzadzen, wykonu-
jac frezowanie, docinanie krawedzi
oraz czyszczenie w jednym cyklu.
— Maszyna przygotowuje miejsce
pod wypetnienie masq bitumicznq,

co zazwyczaj zajmuje okoto 70%
catego czasu naprawy — ttumaczy
Daniel Szymanski.

Pothole Pro zbudowana jest na ba-
zie koparki kotowej Hydradig, wazy
ponad 13 ton i porusza sie z pred-
kosciag do 40 km/h. Wyposazono ja
w frezarke marki Simex o szeroko-
sci 60 cm i gtebokosci pracy do 17
cm z mozliwoscia przechytu do 8°.
Maszyna posiada takze mtot do
docinania krawedzi oraz zamiatar-
ke o szerokosci 120 cm ze zbior-
nikiem na odpady. Catos¢ jest
kabiny operatora.
— Koricowy efekt przypomina do-
brze przygotowanq nawierzchnie,
a wszystkie operacje wykonuje jeden
operator — podkresla Szymanski.

sterowana z

Maszyna objeta jest 5-letnia gwa-
rancja fabryczna (do 4000 moto-
godzin). Klient otrzymuje takze
bezptatne szkolenie na miejscu. In-
terhandler organizuje pokazy i testy
maszyny w wybranych lokalizacjach
dla zainteresowanych klientow.

JCB Tools

JCB Tools to nowa linia produktéw
w ofercie Interhandlera, obejmuja-
ca sprzet spalinowy i elektryczny,
m.in. myjki ciSnieniowe, agregaty
pradotwércze, pompy wodne, re-
baki i nagrzewnice. — Zaczynamy
od urzqdzen spalinowych. Wkrétce
dostepna bedzie tez profesjonalna
linia elektronarzedzi |CB Tools Pro —
informuje Angelika Huptys.

Produkty JCB Tools wyposazone sa
w silniki JCB. Agregaty dostepne sa
w wersjach jedno- i tréjfazowych,
z duzymi zbiornikami paliwa (np.
25 1) i wyswietlaczami pokazu-
jacymi m.in. aktualna moc i czas
pracy. — Prosta obstuga to duzy
atut. Jako kobieta moge bez proble-
mu wyciqgnq¢ agregat, podfqczyé
go i uruchomi¢ — moéwi Huptys. —
Urzqdzenia majq tez zabezpiecze-
nie chronigce podfgczony sprzet.
W ofercie znajdujq sie rowniez myjki
ciSnieniowe z silnikami o mocy od
7,5 do 15 KM, wyposazone w pompy
Anovi i weze Continental. Produkty
sq dostepne przez sie¢ sprzedazy In-
terhandlera oraz rozbudowywanq
sie€ dilerskq. [ |



Sita doswiadczenia
i innowacji w branzy
pojazdow specjalistycznych

Od 2009 roku Kogel jest czescia grupy Humbaur,
a mimo to obie firmy dziataja niezaleznie,

taczac sity w zakresie konstrukcji pojazdow. Ich
wspotpraca zaowocowata nowymi produktami

i dynamicznym rozwojem na rynkach Europy
Srodkowo-Wschodniej, w tym réwniez w Polsce.

umbaur to firma z 40-letnia

tradycja, zatozona przez

Antona Humbaura - jej
wtascicielem jest obecnie jego syn —
Ulrich Humbaur. Obecnie zatrudnia
okoto 700 pracownikéw, rozwijajac
sie zaledwie od 5 0s6b na poczatku
dziatalnosci. Specjalizuje sie w kon-
strukcjach pojazdow, czesciach sa-
mochodowych oraz oprogramo-
waniu konstrukcyjnym. Produkuje
réwniez czesci dla biznesu OEM.
Z kolei Kégel powstat w 1934 roku,
aod 2009 roku jest wtasnoscia firmy
Humbaur. Obie firmy dziataja nieza-
leznie — maja swoje siedziby w Ba-
warii, w poblizu Monachium. Kégel
produkuje szeroka game przyczep.
Wedtug przedstawicieli firm, ich
wspoétpraca pozwala na pofaczenie
doswiadczenia obu stron, szczegél-
nie w zakresie konstrukcji.
Volker Nilles, dyrektor zarzadzaja-
cy Humbaur, wyjasnit, ze wspélnie
z firma Kogel zatrudnili inzynie-
réw, ktorzy pracowali nad ulep-

szeniem modelu wywrotki Tipper
— Potqczylismy zespoty inzynieréw
z Humbaura i Kégla, by zmoderni-
zowac naszq wywrotke. Mamy te-
raz naprawde nowy produkt, ktéry
przeszedt zmiany konstrukcyjne. Jest
znacznie Izejszy niz poprzednio, ale
przy tym bardzo wytrzymaty i ma
lepsze mozliwosci wykorzystania do
zastosowan budowlanych.

Zauwazyt réwniez, ze w zesztym
roku sprzedaz tego produktu
znacznie wzrosta. Jako najwazniej-
sze cechy swoich produktéw Nilles
wskazat trzy obszary: jakosc, efek-
tywnosc i bezpieczenstwo. — Jakos¢
moéwi sama za siebie. Efektywnos¢
oznacza wyzsze mozliwosci zata-
dunku lub nizsze zuzycie paliwa.
Bezpieczenistwo dotyczy zaréwno
tadunku, jak i operatoréw.

Perspektywiczny rynek polski

Rynek w naszym kraju zostat wska-
zany jako jeden z najwazniejszych

RECAUSE WE CARE

T
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Od lewj: Christian Renners, dyrektor zarzq
F Volker.Nilles, dyrektor zgrzqdzaj

dla obu firm. — Szczegélnie w sek-
torze budownictwa to dla nas nie-
zwykle wazny rynek. Widzimy tu
ogromny potencjat wzrostu, wiele
projektéw infrastrukturalnych oraz
finansowanie z UE — powiedziat
Volker Nilles. Zauwazyt réwniez, ze
firma ma silng pozycje na rynku ru-
munskim, gdzie dziata pod marka
Gold Trailer. Obie firmy sa dobrze
zakorzenione na tych rynkach.

Christian Renners, dyrektor zarza-
dzajacy Kogel zwrocit zas uwage,
iz bliskos¢ rynku ukrairiskiego moze
pozytywnie wptynac na rynek pol-
ski jako strategicznego partnera
w regionie. Zwrécit tez uwage na
aktywnos¢ obu firm podczas tar-
gow Bauma oraz obecnos¢ modelu
Kdégel Curtain, jednego z lideréw

w Polsce. Wspomniat o wspot-
pracy z duzym partnerem, DBK
Eurotrailer (obecnie Benetrux), co
zapewnia dobry dostep do rynku
polskiego.
Przedstawiciele obu firm podkre-
slili, ze obecnie koncentruja sie na
inwestycjach w Niemczech, zwia-
zanych z innowacjami i zwieksze-
niem skali produkcji. Obserwuja
takze rynki Europy Wschodniej.
Dysponuja fabryka w Czechach,
potozony jedynie okoto 1 h drogi
od granicy z Polska, ktéra stuzy
jako centrum rozwoju. — To fabryka
Humbaura i Kégla. Obie firmy pro-
wadzq tam dziatalnos¢ i chcemy da-
lej rozwijac ten zaktad — zaznaczyt
Volker Nilles. |
HD

6/2025 | atb 27



Nadawca:

Boomgaarden Medien
Ruszkéw Drugi, ul. Wesota 52
62-604 Koscielec
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planach firmy i kierunkach rozwoju

mowit Denis Leszczynski, dyrektor

sprzedazy na Europe i Afryke Péfnoc-
na. Jak podkreslit, w 2025 roku Goldhofer kon-
centruje sie na czterech kluczowych segmen-
tach: rozwiazaniach zielonych i elektrycznych,
branzy budowlanej, sektorze energetycznym
oraz zastosowaniach specjalnych. Na targach
firma zaprezentowata szeroka game maszyn, ze
szczeg6lnym uwzglednieniem przyczep nisko-
podwoziowych.
— To unowoczesnienie dobrze znanego produktu
— mowit Leszczynski, omawiajac zmodyfikowa-
na wersje wiezy RA 3-100. — Wprowadzilismy
zmiany w trzech gtéwnych obszarach: bezpie-
czefistwie, wygodzie uzytkowania i tatwosci ser-
wisowania. Wieza ma teraz szerszy rozstaw — 2,95
m, co zapewnia wigkszq stabilnos¢, szczegdlnie
docenianq przez uzytkownikéw. Zmniejszono
takze mase elementéw obstugiwanych recznie.
— Przyktadowo jedna z czesci, ktéra wczesniej wa-
Zyta ok. 90 kg, teraz wazy 40—45 kg, co znaczqco
ufatwia codziennq prace kierowcéw — dodat.
Leszczynski zwrécit réwniez uwage na prosto-
te zastosowanych technologii, ktéra pozwala
na samodzielne usuwanie usterek w trudnych
warunkach terenowych. Zaprezentowat tak-
Zze nowa generacje modutéw transportowych
— standardowy wariant o nosnosci 48,8 t oraz

PRZESYtKA NIESTEMPLOWANA OPtATA POBRANA
umowa 00605/CP-0048/K0O-09 (CP RH10) z Pocztg Polskg S.A.
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opcjonalna wersje przystosowana do 60 t. Za-
stosowano w nich standardowe taczniki wodne,
powszechnie dostepne na rynku. — Nie wyma-
gajq one Zadnych specjalnych systeméw monito-
rujgcych, a dzieki temu mozliwy jest szesciokqtny
uktad bez ograniczef technicznych — wyjasnit.

Parada nowosci

Przedstawiono réwniez rozwigzania przezna-
czone do transportu ciezkich fadunkéw, takich
jak turbiny czy silniki lotnicze. — Najnowsza wer-
sja naszej platformy ma dtugosé 15,3 m —to o 30%
wiecej niz poprzedni wariant. W catej rodzinie
pojazdéw utrzymujemy spéjnosc konstrukcyjnq
i operacyjng, co pozwala ograniczy¢ koszty zaku-
pu, eksploatacji, szkolen i serwisowania — dodat.

Wsréd prezentowanych pojazdéw znalazty sie
takze trzy przyczepy, w tym model StepStar,
wyrézniajacy sie niska wysokosciag — 790 mm.
— ZastosowaliSmy w nim innowacyjny, opaten-

towany tyt CargoPlus 80, co pozwala osiqgnqc

wysokosS¢ zatadunkowq 730 mm — najnizszq na
rynku — zaznaczyt Leszczynski.

Firma zaprezentowata réwniez naczepe
Freepad 5 — najwiekszy model do transportu
maszyn budowlanych po drogach publicznych.
Omowiono réwniez system zasilania elektrycz-
nego nowej generacji. — Nasz E-PowerPack

Z dnia 02.02.2009 r. Nadano w UP Kofo 1
dnia 27.06.2025 r.
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oparty jest na technologii PSC SLE. Urzqdzenie ma
pojemnos¢ 243 kWh, wykorzystuje szes¢ modutow
mocy i dziata w technologii 800 V — powiedziat
Leszczynski. — System mozna szybko natadowac,
w zaleznosci od dostepnej infrastruktury. Obstuga
jest intuicyjna — wystarczy kilka klikniec, by skon-
figurowac zestaw transportowy.

Podkreslit tez mozliwosc¢ integracji E-PowerPac-
ka z istniejacymi modutami: — Urzqdzenie wspot-
pracuje ze wszystkimi pojazdami PST. Mozna je
zatem zastosowac w istniejgcych zestawach, bez
koniecznosci zakupu nowych.

WSsréd nowosci znalazt sie rowniez kalkulator
zuzycia energii, umozliwiajacy symulacje trasy
transportowej z uwzglednieniem parametréw
takich jak dystans, nachylenie terenu czy po-
ziom natadowania akumulatoréw. Uzytkownik
moze w ten spos6b sprawdzi¢, czy dany prze-
jazd da sie zrealizowac bez potrzeby tadowania
po drodze.

Podczas targéw Bauma zaprezentowano takze
system SLB Split — rozsuwany zestaw umozli-
wiajacy dopasowanie szerokosci pojazdu do
konkretnych wymagan transportowych. — Za-
kres regulacji wynosi od 5,1 do 6,8 m. W pofg-
czeniu z systemem PSC SLE daje to najwyzZszq site
trakcyjng na rynku — 180 kN — podsumowat Lesz-
czynski. — To zupetna nowos¢, ktérq pokazalismy
po raz pierwszy wtasnie tutaj. |



