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b udownictwo

Rynek termoizolacji w Polsce

Po gtebokiej korekcie, wartos¢ rynku materiatow termoizolacyjnych w Polsce
stabilizuje sie, a jego przysztosc rysuje sie w jasnych barwach. Od 2024r.
rynek termoizolacji stopniowo odbudowuje swoja wartos¢, gtownie za
sprawa ozywienia notowanego w budownictwie mieszkaniowym. W ujeciu
dfugoterminowym, na znaczeniu zyska segment remontow i modernizacji.

ak wynika z raportu firmy Spec-
tis pt. ,Rynek materiatow ter-
moizolacyjnych w Polsce 2026-
31”7, catkowite przychody 100
badanych producentéw wyniosty
w 2024 r. blisko 31 mld zt, z czego
9,6 mld zt przypadto na materiaty
termoizolacyjne. Po doszacowaniu
do pefnej zbiorowosci, wartos¢
rynku materiatow termoizolacyj-
nych wyniosta w 2024 r. 10,3 mld
zt, z czego blisko 7 mld zt przypa-
dfo na sprzedaz krajowa, a 3,3 mld
zt stanowit eksport.
W 2024 r. rynek materiatéw termo-
izolacyjnych w ujeciu nominalnym
zmalat o 1% - jednak uwzgled-
niajac okoto 4% korekte cenowa,
dynamika rynku w ujeciu realnym
wyniosta +3%.

Okres stabilizacji na rynku

Po burzliwych latach 2021-2023,
lata 2024-2025 przyniosty stabili-
zacje aktywnosci na rynku termo-
izolacji. Rynek odnotowat jedno-
cyfrowy wzrost zaréwno w ujeciu
ilosciowym, jak i wartosciowym.
Gtéownym czynnikiem wptywaja-
cym na uspokojenie sytuacji rynko-
wej byta wyraZzna poprawa w bu-
downictwie mieszkaniowym. Jezeli
chodzi o liczbe mieszkan i domow,

ktorych budowe rozpoczeto, rynek
ustabilizowat sie na poziomie 210-
220 tys. lokali. W latach 2024-2025
ustabilizowat sie réwniez wolumen
pozwolen na budynki niemieszka-
niowe - po 15% spadku w 2023 r.

Prognozy i oczekiwania
producentow na rynku
termoizolacji

Korzystne dane z rynku budownic-
twa mieszkaniowego tylko czescio-
wo zdazyty przetozyc si¢ na rosna-
cy wolumen rynku termoizolacji
w minionym roku. Z uwagi na efekt
przesunigecia czasowego, dalszych
wzrostéw spodziewac sie mozna
w roku 2026.

W wyniku oczekiwanej kontynuacji
wzrostéow, w 2026 r. wartos¢ ryn-
ku materiatéw termoizolacyjnych
w Polsce wyniesie blisko 12 mld zt.
W dalszym ciagu bedzie to jednak
wynik wyraznie ponizej rekordo-
wej wartosci blisko 13 mld zt odno-
towanej w 2022 r.

W najblizszych latach gtéwnymi
czynnikami wspierajacymi proces
odbudowy potencjatu rynku ma-
teriatow termoizolacyjnych beda:
solidne dtugoterminowe funda-
menty makroekonomiczne Polski,
utrzymujacy sie niedobér miesz-

Wartosé rynku materialdow termoizolacyjnych w Polsce,
spriedal krojowa i eksport
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kan w Polsce na tle Sredniej unijnej,
konieczno$¢ ograniczenia emisyj-
nosci polskiej gospodarki zgodnie
z celami polityki unijnej, walka ze
smogiem i wspieranie programow
termomodernizacji w segmencie
budynkéw mieszkaniowych oraz
publicznych, wysoki udziat rynko-
wy segmentu remontéw i moder-
nizacji, planowany dalszy wzrost
wymagan dotyczacych energoosz-
czednosci budynkéw, stopniowo
odbudowujacy sie popyt na rynku
mieszkaniowym oraz ogranicze-
nie naptywu do Polski konkuren-
cyjnych materiatéw z kierunku
wschodniego.

Istotne znaczenie budownictwa
kubaturowego

Rynek materiatéw termoizolacyj-
nych w Polsce niemal w catosci
dotyczy budownictwa kubaturo-
wego. Wyjatkiem od tej reguty jest
zastosowanie termoizolacji w przy-
padku fundamentéw i posadowien
obiektéw inzynieryjnych, a takze
izolacji ptyt mostowych, zbiorni-
kow czy rurociggdéw i innych insta-
lacji technologicznych.

Sektor napedzany jest niemal po
réwno przez budownictwo miesz-
kaniowe oraz niemieszkaniowe,
przy czym kazdy z gtéwnych ty-
istotny
wptyw na inny segment rynku
termoizolacji. Jesli chodzi o naj-
wazniejsze rodzaje termoizola-
cji, ptyty EPS, ptyty XPS, wetna
szklana, wetna drzewna i piany
natryskowe w zdecydowanej
wiekszosci znajduja zastosowanie
na budynkach mieszkaniowych
(zaréwno nowych, jak i moderni-
zowanych), natomiast gféwnym
odbiorca wetny skalnej, ptyt war-
stwowych oraz sztywnych ptyt
PIR/PUR jest budownictwo nie-
mieszkaniowe. |
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W segmencie przyczep budowlanych wiekszos¢
producentoéw korzysta dzis z podobnych materiatow
konstrukcyjnych i oferuje zblizone parametry
uzytkowe. O rzeczywistej trwatosci maszyny czesto
decyduja jednak rozwiazania, ktére trudno dostrzec
podczas ogledzin na placu sprzedazowym.

krzynie przyczep budow-

lanych Joskin wykonywane

sg ze stali Hardox 450, po-
wszechnie stosowanej w maszy-
nach przeznaczonych do trans-
portu materiatéw abrazyjnych.
W praktyce réwnie istotny pozo-
staje jednak sposéb wykonania
catej skorupy. To wtasnie jakos¢
spawéw, sztywnos¢ konstrukgji
i odpowiednie rozprowadzenie
naprezen decyduja o tym, jak przy-
czepa bedzie zachowywata sie po
kilku tysigcach godzin pracy.

Najwazniejszy element
konstrukcji

W przyczepach budowlanych Jo-
skin najwiekszy nacisk potozono na
rozwigzania zwigzane z uktadem
jezdnym. Nie jest to przypadek. To
wtasnie zawieszenie odpowiada
za przenoszenie obcigzen podczas
jazdy po nieréwnym terenie, sta-
bilnos¢ zestawu przy duzych pred-
kosciach transportowych oraz bez-
pieczefistwo podczas wywrotu.

W praktyce réznice pomiedzy
poszczegdlnymi producentami
ujawniaja sie¢ podczas wieloletniej

Szkolenia z obstugi maszyn

ELfQcoD 8 T

Podesty ruchome « tadowarki teleskopowe « Wézki widtowe « Zurawie

Boels.com
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Suwnice ¢ Przeglad szelek ¢ Uprawnienia IPAF i UDT

eksploatacji na drogach technolo-
gicznych, w zwirowniach czy na
placach budowy. Dlatego Joskin
oferuje proste i odporne rozwia-
zania mechaniczne, jak i rozbu-
dowane systemy hydrauliczne
przeznaczone do najbardziej wy-
magajacych zastosowan.

Wahadtowe zawieszenie do
pracy w zwirowniach

Podstawowym
stosowanym w przyczepach bu-
dowlanych Joskin jest zawieszenie
wahadfowe. Jego najwigksza zale-
ta pozostaje prostota konstrukgcji.
Ograniczona liczba elementéw
roboczych przektada sie na wysoka
odporno$¢ na przecigzenia, ude-
rzenia oraz intensywna eksploata-
cje w trudnym terenie.

Takie rozwiazanie pozwala utrzy-
mywac stabilny kontakt két z pod-
fozem, a jednoczesnie ogranicza
ryzyko kosztownych uszkodzen.
Konstrukcja zostata opracowana
z naciskiem na odpornosc¢ na prze-
ciazenia oraz btedy eksploatacyj-
ne, ktore w intensywnej pracy sa
praktycznie nieuniknione.

rozwiazaniem
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Resorowane woézki jako
rozwiazanie posrednie

Pomiedzy prostym zawieszeniem
wahaczowym a bardziej rozbudo-
wanym uktadem hydraulicznym Jo-
skin przewiduje réwniez rozwigza-
nia resorowane, oparte na woézkach
Roll-Over i Cross-Over. W obu przy-
padkach podwéjna os wspétpracu-
je z parabolicznymi resorami, ktére
tworza dodatkowy system zawie-
szenia kot i zwigkszaja powierzch-
nie kontaktu ogumienia z podto-
zem. Wozki te sg przykrecane do
ramy za pomoca duzego wsporni-
ka, okreslanego jako sté6t, ktérego
zadaniem jest réwnowazenie i roz-
ktadanie obcigzen. Przy ugieciu sie-
gajacym 240 mm uktad moze sku-
teczniej neutralizowac nieréwnosci
terenu, co ma znaczenie podczas
jazdy po drogach technologicz-
nych, placach budowy czy wybo-
istych odcinkach dojazdowych. Wa-
riant Cross-Over zachowuje zalety
konstrukcji resorowanej, a jedno-
czesnie zapewnia wigkszy przeswit,
dlatego jest szczegdlnie przydatny
tam, gdzie niski przeswit moégtby

S
TRANS-KTP ADTK2454/4-24

TYLKO

174 000 PLN
NETTO*

ograniczac prace przyczepy w trud-
nym terenie.

Hydrauliczne zawieszenie -
wiecej niz resorowanie

W bardziej zaawansowanych mo-
delach zastosowanie znajduje hy-
drauliczne zawieszenie, ktére petni
znacznie szersza funkcje niz wy-
tacznie poprawa komfortu jazdy.
System stanowi element aktywnie
wptywajacy na zachowanie przy-
czepy podczas pracy. Dzigki nie-
mu mozliwe jest poziomowanie
maszyny, regulacja wysokosci oraz
korekcja przechytu wynikajacego
z nieréwnosci podfoza.
Hydrauliczne zawieszenie wspot-
pracuje z pozostatymi uktadami
stabilizacji, tworzac kompleksowy
system majacy zwieksza¢ bezpie-
czenstwo pracy w miejscach, gdzie
przygotowanie idealnie réwnego
stanowiska roztadunkowego nie
jest mozliwe.

Korekcja przechytu
i poziomowanie przed
wywrotem

Jednym z najbardziej zaawansowa-
nych rozwigzan jest funkcja korek-
cji przechytu. Przed rozpoczeciem
kiprowania operator moze wyréw-
na¢ pofozenie przyczepy wzgle-
dem podfoza. Dzieki temu wywrot
odbywa sie w znacznie bardziej
kontrolowanych warunkach, na-
wet jezeli maszyna stoi na nieréw-
nej nawierzchni.

Po zakonczeniu operacji system au-
tomatycznie przywraca ustawienia
transportowe, pozwalajac szybko
przejs¢ do kolejnego cyklu pracy.

Stabilizacja wywrotu

W najwiekszych modelach wymie-
nione wtasnie rozwigzania tworza
jeden zintegrowany ukfad odpowie-
dzialny za bezpieczeristwo wywrotu.
Podczas kiprowania system stabi-
lizuje przyczepe, ogranicza skutki
nieréwnosci podfoza i pomaga
utrzymacé wtasciwe potozenie ca-
tego zestawu. Dzieki temu opera-
tor moze bezpieczniej pracowac
z ciezkimi materiatami sypkimi na-
wet w warunkach odbiegajacych
od idealnych.

temat miesigc d

W  przyczepach Joskin sitfow-
nik odpowiedzialny za wywrot
umieszczany jest w przedniej cze-
sci konstrukcji. Takie rozwigzanie
pozwala ograniczy¢ sity potrzeb-
ne do podnoszenia skrzyni oraz
zmniejszy¢ obciazenia oddziatu-
jace na konstrukcje podczas ki-
prowania.

Waska rama i ogumienie
o srednicy 30,5 cala

Zaawansowane wersje przyczep
wykorzystuja réwniez konstrukcje
oparta na tzw. waskiej ramie.
Pozwala ona na montaz ogumienia
o srednicy 30,5 cala, co zwieksza
zdolnos¢ maszyny do poruszania
sie w trudnych warunkach tereno-
wych. Wieksza powierzchnia styku
z podtozem poprawia trakcje oraz
ogranicza naciski jednostkowe, co
ma znaczenie szczeg6lnie podczas
pracy na migkkim gruncie.

Osie skretne i podnoszone osie
w najwiekszych modelach

W najbardziej rozbudowanych
konfiguracjach przyczepy budow-
lane Joskin moga zosta¢ wyposa-
zone w osie skretne wymuszone,
systemy stabilizacji oraz podnosze-
nie osi przedniej podczas jazdy bez
fadunku.

Rozwigzania te poprawiaja ma-
newrowos¢ maszyny, ograniczaja
zuzycie ogumienia oraz wptywaja
na komfort transportu. Jednocze-
$nie stanowia uzupetnienie catego
pakietu uktadéw odpowiedzial-
nych za zachowanie przyczepy za-
réwno podczas jazdy, jak i w trak-
cie roztadunku. |

* Dostepne od wrze$nia 2026. Limitowana pula maszyn.

Cena katalogowa 244 000 PLN.

www.joskin.com @GOG

e

JOSKINS

6/2026 | atb 5


https://www.joskin.com/pl

Zakontraktowane realizacje do 2027 roku

Ponad 70 pracownikow, drugie centrum demonstracyjne, rozwo6j maszyn elektrycznych i projekty
zakontraktowane na kilka lat do przodu. Firma Serafin od lat kojarzona jest z tadowarkami Avant,
jednak jej dziatalnos¢ obejmuje znacznie szerszy zakres - od maszyn komunalnych i budowlanych po
technologie dla branzy zbozowo-nasiennej. O sytuacji na rynku, nowych inwestycjach i znaczeniu
obstugi posprzedazowej rozmawiamy z Andrzejem Serafinem, wtascicielem firmy.

Poczgtek roku nie nalezat do najtatwiejszych.
Jak wyglgdat z perspektywy firmy Serafin?
Pierwsze dwa miesiace byty rzeczywiscie spo-
kojniejsze. Zima troche przytrzymata decyzje
zakupowe klientéw, ale od marca wszystko ru-
szyto bardzo mocno i mozna powiedziec, ze ry-
nek szybko nadrobit ten stabszy poczatek.
Zreszta my zawsze staramy sie dobrze wyko-
rzysta¢ ten okres. To czas szkoler, spotkan
z dostawcami i dilerami. W sezonie trudno
znalez¢ chwile, zeby gdzies wyjechac czy spo-
kojnie porozmawia¢ o nowych rozwiazaniach.
Poczatek roku pozwala nam uporzadkowac
wiele tematéw i przygotowac sie do kolejnych
miesiecy.

Czyli nie traktujecie tego jako straconego
czasu?

Absolutnie nie. MieliSmy bardzo intensywny
koniec 2025 r., wiec te spokojniejsze miesiace
pozwolity nam domknac¢ wiele rozpoczetych
projektéw. Byt czas na szkolenia, automatyza-
cje procesow i przygotowanie firmy do sezonu
2026. Patrzac z dzisiejszej perspektywy, byt to
dobrze wykorzystany okres.

Jakie nowosci firma Serafin wprowadza

w tym sezonie?

Nowosci jest sporo. Wprowadzamy m.in. wiert-
nice Digga oraz napedy do wbijania pali i wkre-
cania Srub fundamentowych. To bardzo cieka-
wy kierunek rozwoju naszej oferty.

Duzo dzieje si¢ réwniez w przypadku marki
Leguan. Producent przygotowuje nowe roz-
wiazania, a bardzo waznym kierunkiem jest
elektryfikacja maszyn. Wszystkie najwazniejsze
elementy sa juz dopracowane i wykorzystuja
technologie akumulatorowa rozwijana przez
Avant. Miatem okazje testowac te maszyny
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i uwazam, Ze bedzie to naprawde interesujaca
oferta dla rynku. Wedtug producenta niektére
modele beda mogty pracowac nawet przez dwa
dni bez koniecznosci tadowania.

W ktorych segmentach rynku widzi Pan dzis naj-
wiekszy potencjat?

Nie chciatbym wskazywac jednej branzy
jako najwazniejszej. Nasza firma od poczatku
rozwijata sie¢ w kilku kierunkach - mamy ma-
szyny lesne, komunalne, budowlane, a takze
technologie zboZzowo-nasienne. Dzieki temu,
kiedy jeden segment zwalnia, drugi czesto
przyspiesza.

Andrzej Serafin, wtasciciel firmy.

W tej chwili bardzo dobrze wygladaja maszyny
ogrodnicze i komunalne. Sprzedaz Avantéw jest
wysoka, podobnie jak zainteresowanie maszy-
nami Hunklinger. Z kolei branza lesna przecho-
dzi obecnie nieco stabszy okres, ale takie sytu-
acje zdarzaja sie cyklicznie.

A zatem Avant pozostaje jednym z gtownych fi-
larow dziatalnosci firmy?

Zdecydowanie tak. Avant bardzo dobrze odnaj-
duje sie w branzy komunalnej, ogrodniczej czy
budowlanej. To nadal jedna z marek, ktore naj-
mocniej napedzaja nasza sprzedaz.
Jednoczesnie caty czas rozwijamy oferte osprze-
tu i nowych zastosowan. Klienci oczekuja dzi§
rozwiazan wszechstronnych i wtasnie dlatego
maszyny wielofunkcyjne ciesza sie tak duzym
zainteresowaniem.

Wspomniat Pan o maszynach komunalnych. Co
obecnie cieszy sie najwigkszym zainteresowa-
niem?

Bardzo ciekawie rozwija sie marka Dondi. Pod-
czas eRobocze Show pokazujemy m.in. specjali-
styczna kosiarke GRM60 przeznaczong do pracy
przy barierach drogowych. Jej wyréznikiem jest
uchylne ramieg, ktére pozwala omijac znaki dro-
gowe i inne przeszkody bez koniecznosci prze-
rywania pracy.

To rozwiazanie spotkato sie zduzym zaintereso-
waniem klientéw. W tym roku zrealizowalismy
juz kilka takich dostaw, wiec wida¢, ze rynek do-
strzega praktyczne zalety tej konstrukgji.

Firma jest jednak obecna nie tylko na rynku
maszyn. Np. bardzo mocno rozwijacie rowniez
technologie zbozowo-nasienne.

To prawda i musze przyznac, ze ten dziat radzi
sobie obecnie bardzo dobrze. Pracuje w nim


https://www.yokohama-atg.com/pl-eu

juz okoto 15 os6b, a z tego, co ostatnio anali-
zowaliSmy, mamy zakontraktowane realizacje
praktycznie do kofica 2027 roku. Trzeba jednak
pamietac, ze sa to projekty inzynierskie wyma-
gajace bardzo dfugiego przygotowania. Czesto
pracujemy nad nimi nawet dwa lata przed roz-
poczeciem realizacji. To inwestycje planowane
z duzym wyprzedzeniem. Stawiamy na rozwia-
zania dopasowane do indywidualnych potrzeb
naszych klientéw, wykorzystujac najnowsze
technologie i sprawdzone rozwigzania dostep-
ne na rynku. Specjalizujemy sie w realizacji pro-
jektéw dla branzy spozywczej, ze szczegélnym
uwzglednieniem browarnictwa, produkcji na-
sion, przetworstwa mtynarskiego i paszowego
oraz konfekcjonowania bakalii.

Jednoczesnie nie ograniczamy sie wytacznie
do tych sektoréw. Chetnie podejmujemy nowe
wyzwania. Wspétpracujemy z duzymi podmio-
tami, takimi jak Grupa Zywiec, Kompania Piwo-
warska, Carlsberg, Elewarr czy Euricom oraz
wieloma producentami materiatu siewnego. To
firmy, ktore inwestuja wtedy, gdy widza poten-
cjat rozwoju rynku. Dlatego traktuje to réwniez
jako pewien sygnat dotyczacy koniunktury go-
spodarczej. Jezeli takie przedsiebiorstwa uru-
chamiaja nowe projekty, oznacza to, ze patrza
w przyszto$¢ z optymizmem.

Skala dziatalnosci firmy mocno sie zmienita...
Tak. Dzisiaj zatrudniamy juz ponad 70 os6b.
Jeszcze kilka lat temu trudno byto sobie wy-
obrazi¢ taka skale dziatalnosci, ale firma caty
czas sie rozwija i naturalnie potrzebuje nowych
specjalistow - zaréwno w handlu, serwisie, jak
i dziatach projektowych.

Firma Serafin przy tym stale inwestuje, m.in.
w nowe centrum demonstracyjne pod Krako-
wem...

To dla nas bardzo wazna inwestycja. Ponad rok
temu uruchomiliSmy centrum demonstracyjne
w Bartoszewicach na pétnocy Polski. Klienci
moga tam przyjechaé, pracowa¢ maszynami
i sprawdzic je w praktyce.

Teraz podobny obiekt powstaje w Przybystawi-
cach koto Krakowa. Przygotowalismy teren, na
ktérym bedzie mozna wykonywac prace ziem-
ne, testowac tadowarki Avant, podnosniki Legu-
an czy réznego rodzaju osprzet.

Jestem przekonany, ze klient powinien miec
mozliwos¢ sprawdzenia maszyny podczas pra-
cy. Katalog czy prezentacja handlowa nigdy nie
zastapia wtasnych doswiadczen operatora.

Podczas targow mocno eksponujecie réwniez
zaplecze serwisowe. To swiadoma strategia?

JESTESMY Z TOBA NA KAZDEJ ZMIANIE,
PRZY KAZDYM LADUNKU.

W SWIECIE, GDZIE LICZY SIE SZYBKOSC | PRECYZJA,
OPONY GALAXY GLADKO | STABILNIE TRANSPORTUJA TWOJE 'MATERIAL

rozmowa miesiac|d

Zdecydowanie tak. Obstuga posprzedazowa
zawsze byta dla nas najwazniejsza. Dlatego
pokazujemy klientom nie tylko gotowe ma-
szyny, ale réwniez to, co znajduje sie pod
ostonami.

Podczas targéw tworzymy specjalng strefe ser-
wisowa. Nasi technicy prezentuja budowe ma-
szyn, ttumacza zasady obstugi i doradzaja klien-
tom w zakresie eksploatacji czy doboru czesci
zamiennych. Chcemy pokazac, ze zakup maszy-
ny to dopiero poczatek wspétpracy.

Mozna sprzeda¢ maszyne raz. Duzo trudniej
jest sprawic, zeby klient wrécit po kolejna. My
od poczatku stawialiSmy wtasnie na dfugofalo-
we relacje i profesjonalne wsparcie techniczne.

Jak bedzie w Pana opinii wyglgdata druga po-
towa roku?

Patrzymy na nia optymistycznie. Widzimy
wzrost aktywnosci klientéw, rozwijamy nowe
produkty, inwestujemy w centra demonstracyj-
neicaty czas wzmacniamy zaplecze techniczne.
Jezeli obecne tendencje sie utrzymaja, to druga
potowa roku powinna by¢ dla nas bardzo do-
bra. Mamy duzo pracy, wiele nowych projek-
tow i kilka ciekawych premier przed soba.

Dziekujemy za rozmowe!

www. yokohama-atg.com

tukasz Roston | +48 500 640 031 | Iroslon@yokohama-atg.com
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Pokaz ambicji

C reprezentuje.s
CZ J;h._"t?b d

Jeszcze kilka lat temu marka Zoomlion byta w Polsce
rozpoznawalna gtéwnie wsrod specjalistow zwigzanych

z rynkiem ciezkiego sprzetu. Dzis producent coraz wyrazniej
zaznacza swoja obecnos¢ zarowno w budownictwie, jak

i w sektorze maszyn rolniczych. Podczas majowej edycji
eRobocze Show w Lubieniu Kujawskim firma nie tylko
prezentowata maszyny, ale rowniez pokazata skale swoich
planéw zwigzanych z rynkiem polskim. Nowe oddziaty, rozwdj
logistyki, europejska produkcja i rosnace zainteresowanie
sektorem agro maja by¢ kolejnymi etapami tej strategii.

ynkowi maszyn budowlanych od kilku

lat towarzyszy wyrazna zmiana. Klienci

coraz czesciej oczekuja mozliwosci obej-
rzenia sprzetu podczas pracy, poréwnania go
z konkurencyjnymi rozwiagzaniami i bezposred-
niej rozmowy z przedstawicielami producentéw.
Dlatego tez dla Zoomlion obecnos¢ w Lubieniu
Kujawskim byta kolejnym krokiem w budowaniu
rozpoznawalnosci marki w Polsce. — To nie jest
pierwszy raz, kiedy jesteSmy na tym wydarzeniu,
ktore jest czyms znacznie wiekszym niz tylko pre-
zentacja maszyn. Z naszej perspektywy jest to
przestrzen do budowania relacji, wiarygodnosci
marki i realnego dialogu z rynkiem — méwi Patry-
cja Markiewicz, specjalistka marketingu w Zoo-
mlion Heavy Industry (Poland).
Jak podkresla, zmieniaja sie rowniez oczekiwania
samych uzytkownikoéw sprzetu. — Klienci coraz
czesciej oczekujq doswiadczenia marki na zywo. Nie
wystarczq katalogi, nie wystarczq ulotki— dodaje. To
wiasnie ten cytat najlepiej oddaje kierunek, w kto-
rym podaza dzis rynek. O sukcesie coraz czesciej
decyduje nie tylko specyfikacja techniczna, ale
réwniez dostepnos¢ serwisu, czesci zamiennych
i mozliwos¢ bezposredniego kontaktu z marka.
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Skala oferty

Spacerujac po ekspozycji Zoomlion trudno byto
nie zauwazyc, ze producent swiadomie zestawit
ze soba maszyny reprezentujace skrajnie rézne
segmenty rynku. Obok kompaktowych kon-
strukcji przeznaczonych do pracy w ograniczo-
nej przestrzeni prezentowano sprzet kierowany
do duzych firm realizujgcych inwestycje infra-
strukturalne.

Nie byt to przypadek. — Zalezy nam na pokaza-
niu szerokiego portfolio produktowego — wyjasnia
Patrycja Markiewicz. Najlepszym przyktadem
tej strategii byty dwie maszyny eksponowane
podczas wydarzenia. Z jednej strony kompakto-
wa minikoparka ZE27GU, z drugiej ponad 23-to-
nowa koparka gasienicowa ZE210GLC. Razem
tworzyty obraz producenta, ktory nie chce byc
postrzegany jako dostawca pojedynczych pro-
duktéw, ale jako firma zdolna obstuzy¢ bardzo
rézne grupy klientow.

Minikoparka ZE27GU reprezentuje segment
maszyn wykorzystywanych podczas prac in-
stalacyjnych, komunalnych i ogrodniczych.
Konstrukcja wazy 2,7 t i zostata wyposazona



w silnik Kubota o mocy 15,4 kW. Maksymalna
gtebokos¢ kopania wynosi 2,88 m, a zasieg ro-
boczy przekracza 4,9 m.

Najwazniejsza cecha tej maszyny jest jednak
konstrukcja typu zero tail swing. Dzieki zero-
wemu obrysowi tylnej czesci nadwozia ope-
rator moze wykonywac¢ manewry bez ryzyka
kolizji z przeszkodami znajdujacymi sie za
maszyna. To rozwiazanie szczegdlnie cenio-
ne podczas prac prowadzonych w miastach,
przy budynkach lub wzdtuz istniejacej infra-
struktury.

Na drugim koricu skali znalazta sie koparka ga-
sienicowa ZE210GLC. To maszyna przeznaczo-
na do robét ziemnych, inwestycji drogowych
oraz prac infrastrukturalnych. Jej masa robocza
wynosi 22,7-23,6 t, a za naped odpowiada silnik
Cummins rozwijajacy moc 129 kW.

Koparka moze pracowac z tyzkami o pojemno-
sci od 0,85 do 1,2 m3. Maksymalna gtebokos¢
kopania siegga 6,68 m, natomiast zasieg roboczy
wynosi 9,92 m. Producent deklaruje site odspa-
jania na tyzce na poziomie 150 kN oraz site ko-
pania ramienia wynoszaca 109 kN. Parametry
te pozwalaja na efektywna prace przy duzych
wykopach, budowie infrastruktury drogowe;j
czy realizacji inwestycji przemystowych.
Zestawienie tych dwéch modeli dobrze poka-
zuje, jak szeroki zakres rynku chce obstugiwac
Zoomlion. Od niewielkich firm wykonujacych
przytacza i prace komunalne po przedsiebior-
stwa realizujace najwieksze kontrakty infra-
strukturalne.

Sprzedaz to dopiero poczatek

Podczas rozméw prowadzonych podczas eRo-
bocze Show przedstawiciele firmy wielokrot-
nie podkreslali, ze rozw6j sprzedazy musi by¢
wspierany odpowiednim zapleczem logistycz-
nym. — JesteSmy przygotowani i na tyle sprawni,
Ze nie trzeba dtugo czeka¢ ani na maszyny, ani na
czesci — przekonuje Patrycja Markiewicz.

To wazny sygnat dla rynku, poniewaz jeszcze
kilka lat temu dostepnos¢ czesci i serwisu byta
jednym z najczesciej podnoszonych argumen-
téw podczas dyskusji o nowych markach wcho-
dzacych do Europy.

Dodatkowym wsparciem ma by¢ nowa fabry-
ka Zoomlion na Wegrzech. Produkowane tam
beda wybrane modele wézkéw widtowych,
podnosnikéw i fadowarek teleskopowych prze-
znaczonych na rynek europejski.

Polska jednym z filarow wzrostu

Rozbudowa logistyki to tylko jeden z elemen-
tow strategii. Firma przygotowuje réwniez roz-
woj sieci oddziatéw regionalnych - niedtugo
zostang uruchomione placowki w Gdansku,
Krakowie, Poznaniu i Wroctawiu, ktére maja od-
powiadac za sprzedaz, serwis i wsparcie klien-
téw w poszczegdlnych czesciach kraju.

- Z0DOMLION

aktualnosci branzow €

——— .

ZOOMLION

Patrycja Markiewicz (druga z lewej) podkresla, ze bezposredni kontakt z klientami
pozostaje jednym z najwazniejszych elementéw budowania marki.

Jeszcze ciekawsze wydaja sie jednak plany zwia-
zane z rolnictwem. Cho¢ w Lubieniu Kujawskim
dominowaty maszyny budowlane, przedstawi-
ciele producenta nie ukrywaja, ze sektor agro
ma w najblizszych latach odgrywac coraz wiek-
sza role. — Widzimy w rolnictwie na tyle duzy po-
tencjat, co oznacza, ze bedziemy tam przerzucac
ogromne sity logistyczne i sprzedazowe — podsu-

ZOONMLION

mowuje przedstawicielka producenta.

To wtasnie ta deklaracja najlepiej pokazuje,
Ze obecnos¢ Zoomlion na eRobocze Show nie
byta wytacznie prezentacja maszyn. Byta row-
niez zapowiedzia kolejnego etapu ekspansji
firmy na rynku polskim. ]

Grzeogrz Antosik

Poznaj wszystkie nasze produkty
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t emat miesigca

am_gd2|e koficzy'sie lekki transport

Mariusz Szézesiak,
regionalny kierownik
sprzedazy na EGrope
PéInocno-Wschodnig

w firmie Krampe.

e

P6tokragta skrzynia fadunkowa, zawieszenie pneumatyczne, wézek wahadtowy i opcjonalny
wymuszony skret osi - to rozwiazania, ktére sprawiaja, ze seria Halfpipe HP firmy Krampe nalezy
do najbardziej cenionych przyczep budowlanych na europejskich placach budowy.

roducent wskazuje, ze ich

popularnos¢ wynika z po-

taczenia trwatosci, ekono-
micznej eksploatacji oraz wysokiej
wartosci rezydualnej. Przyktadem
przyczep z tej serii s modele HP20
Carrier (podwozie typu tandem)
i HP30 Carrier (3-osiowe) wytacz-
nie do zastosowan budowlanych.

Po6tokragta skrzynia fadunkowa

Najbardziej
elementem przyczep HP pozosta-
je potokragta skrzynia tadunkowa.
Rozwiazanie to nie jest jedynie ele-
mentem stylistycznym, lecz petni
kilka istotnych funkcji wptywajacych
na trwatos¢ oraz wydajnos¢ pracy.

Podczas zatadunku materiat samo-
czynnie przemieszcza sie do cen-
tralnej czesci skrzyni.
réwnomiernie roztozy¢ obciazenie
i ograniczy¢ punktowe przeciazenia
konstrukcji. Jednoczesnie p6tokra-
gty ksztatt ogranicza przywieranie
materiatu do $cian bocznych, co
ma szczegdblne znaczenie podczas
transportu wilgotnej ziemi, gliny
czy materiatéw rozbiorkowych. —
Urobek podczas zatadunku zawsze
centralnie sie umiejscawia. Zsuwa sig
do Srodka i zapobiega to przyklejaniu
sie towaru do Scian bocznych. Mamy
komfort, ze przyczepa zawsze jest
czysto roztadowana do kofica — wy-
jasnia Mariusz Szczesiak, regionalny

10

charakterystycznym

Pozwala to
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kierownik sprzedazy na Europe P6l-
nocno-Wschodnig w firmie Krampe.
Korzysci widoczne sa réwniez
podczas zatadunku ciezkiego gru-
zu lub kamieni. W klasycznych
skrzyniach materiat czesto uderza
bezposrednio w pionowe Sciany
boczne. W konstrukcji pétokragtej
energia uderzenia rozktadana jest
na wiekszej powierzchni. — Zapo-
biega to takze wgnieceniom Scian
bocznych przy zatadunku cigzkiego
gruzu. Skton otarcia jest tagodny,
a nie jak w ptaskiej skrzyni, gdzie
materiat uderza pod kqtem 90 stop-

— podkresla rozmoéwca.
Tandem HP20 Carrier
Parametry  popularnej  réwniez
w Polsce przyczepy HP20 Carrier
wyraznie pokazujg, ze nie jest to
lekka przyczepa transportowa. Pro-
ducent podaje dopuszczalng mase
catkowita wynoszaca 22 t przy pred-
kosci 40 km/h. Masa wfasna zaleznie
od konfiguracji wynosi od okoto 5,6
do 6,3 t. Minimalne zapotrzebowa-
nie mocy okreslono na 150 KM. Po-
jemnosc skrzyni wynosi 12,1 m3.
Przyczepa wykorzystuje czotowy
sifownik teleskopowy o 4-stop-
niowej konstrukcji. Producent po-
daje site podnoszenia wystarcza-
jaca do wywrotu ok. 26 t suchego
piasku, przy kacie wywrotu wyno-
szacym 55°.

Jednym z najwazniejszych elemen-
tow konstrukcji jest niezalezny
wozek wahadtowy zastosowany
w ukfadzie tandemowym. To roz-
wigzanie ma szczegdlne znaczenie
podczas pracy na nieutwardzo-
nych drogach technologicznych,
budowach i terenach wydobyw-
czych. — Ta przyczepa w ciezkim,
grzqskim terenie prébuje zawsze
wydostac sie na wierzch, nie wzyna
sie w podtoze — ttumaczy Szczesiak.
Takie rozwiazanie poprawia ko-
piowanie nieréwnosci, zwigksza
kontakt k6t z podtozem i pomaga
utrzyma¢ mobilnos¢ zestawu na-
wet w bardzo trudnych warunkach
terenowych.

HP30 Carrier w intensywnym
transporcie

Model HP30 Carrier stanowi kon-
strukcje przeznaczona do jeszcze
bardziej wymagajacych zastoso-
wan transportowych. Pojemnos¢
skrzyni wynosi 16,1 m3, a kluczo-
wym elementem wyposazenia jest
zawieszenie pneumatyczne osi.
— To pozwala oszczedzac energie
i paliwo w maszynach ciggnqgcych.
Przyczepa bardzo lekko sie prowadzi
i toczy, co daje mozliwos¢ sprzega-
nia jej z mniejszymi traktorami —
moéwi Szczesiak.

Egzemplarz ten moze by¢ wypo-
sazony w opcjonalny wymuszony

ukfad skretu osi. W przeciwienstwie
do standardowego ukfadu osi wle-
czonych rozwigzanie nie wymaga
od operatora pamietania o bloko-
waniu osi skretnych. Istotna zaleta
systemu jest mozliwos¢ aktywne-
go skretu takze podczas cofania.
W praktyce oznacza to tatwiejsze
manewrowanie na placach budo-
wy, w zwirowniach i podczas roz-
fadunku materiatéw w miejscach
0 ograniczonej przestrzeni.

Detale, ktore decyduja
o codziennej eksploatacji

Oprécz gtéwnych rozwigzan kon-
strukcyjnych producent zwraca
uwage na wiele elementéw wpty-
wajacych na wygode uzytkowania.
Do wyposazenia nalezg m.in. skfa-
dane belki przeciwnajazdowe, kt6-
re ograniczajg pozostawanie ma-
teriatu na tylnej czesci przyczepy
po zakoriczeniu roztadunku. — Po
roztadunku przyczepa zostaje czysta
— podkresla Szczesiak. Z kolei od-
powiednie umiejscowienie oswie-
tlenia zmniejsza ryzyko uszkodzen
podczas pracy z gruzem i mate-
riatami rozbiérkowymi. W mode-
lach Carrier stosowane sa rowniez
pneumatyczne uktady hamulcowe
oraz rozwiazania poprawiajace
komfort wspétpracy z ciagnikiem,
w tym amortyzowany dyszel. [l



Boels Rental

Wynajem czy zakup?

Rosnace koszty zakupu, utrzymania i serwisowania
maszyn sprawiaja, ze przedsiebiorstwa coraz
czesciej analizuja alternatywne modele korzystania
ze sprzetu. Jednym z nich jest wynajem, ktory
pozwala dostosowac zasoby techniczne do
aktualnych potrzeb bez koniecznosci ponoszenia
wysokich naktadow inwestycyjnych.

ecyzja o zakupie lub wy-

najmie sprzetu nalezy

do kluczowych kwestii
zwiazanych z zarzadzaniem ma-
jatkiem przedsiebiorstwa. W wielu
branzach, szczegélnie budowlanej
i przemystowej, maszyny stanowia
znaczaca czes¢ kosztéow dziatalno-
$ci. Wraz ze wzrostem cen zakupu
oraz kosztéow eksploatacji coraz
wiecej firm analizuje alternatywne
sposoby korzystania ze sprzetu.
Zakup zapewnia petna kontrole nad
maszyng i mozliwos¢ jej uzytkowa-
nia przez dfugi czas. Jednoczesnie
wiaze sie z koniecznoscia poniesie-
nia wysokich kosztéw poczatko-
wych oraz pézniejszych wydatkéw
zwiazanych z utrzymaniem, napra-
wami i serwisem. Z tego wzgledu
czes¢ przedsiebiorstw decyduje sie
na rozwigzania umozliwiajace cza-
sowe korzystanie z urzadzen.

Wynajem umozliwia
korzystanie z maszyn
bez koniecznosci
ponoszenia petnych
kosztéw ich zakupu.

Elastycznos$¢ uzytkowania
maszyn

Wynajem pozwala firmom korzy-
staC ze sprzetu przez okres odpo-
wiadajacy rzeczywistym potrze-
bom projektu. Takie rozwigzanie
znajduje zastosowanie zaréwno
przy krotkoterminowych zada-
niach, jak i inwestycjach wymaga-
jacych zwigkszenia liczby maszyn
jedynie na okreslony czas.
Model ten umozliwia
szybsze reagowanie na nieprzewi-
dziane sytuacje, takie jak awarie
wtasnego sprzetu czy nagfe zwiek-
szenie zakresu prac. Firmy moga
pozyska¢ potrzebne urzadzenia
bez koniecznosci podejmowania

rowniez

dfugoterminowych  zobowiazan
inwestycyjnych.
Istotnym aspektem jest takze

ograniczenie kosztéw zwigzanych

fot. Boels Rental

fot. Boels Rental

z utrzymywaniem maszyn, ktére
przez czes¢ roku pozostaja niewy-
korzystywane. W przypadku sezo-
nowych lub okresowych projektow
wynajem pozwala dostosowac flo-
te sprzetowa do aktualnego pozio-
mu dziatalnosci.

Dostep do nowoczesnych
technologii

Jednym z czynnikéw wptywaja-
cych na wybér wynajmu jest moz-
liwos¢ korzystania z nowoczesnych
maszyn bez koniecznosci ich za-
kupu. W Boels Rental sredni wiek
floty wynosi 46 miesiecy, a sprzet
podlega regularnym przegladom
i wymianie.

Dzieki temu uzytkownicy moga ko-
rzystac€ z urzadzen wyposazonych
w aktualne rozwiazania technicz-
ne. Ma to znaczenie szczegdlnie
w branzach, w ktérych rozwdj
technologiczny postepuje szybko,
a zakup nowych maszyn wiaze sie
z duzymi naktadami finansowymi.

Wynajem a transformacja
w kierunku niskoemisyjnosci

Coraz wigksza role odgrywaija tak-
ze kwestie zwigzane z ogranicza-
niem emisji i poprawa efektywno-
sci energetycznej. Wprowadzanie
do przedsigbiorstw maszyn elek-
trycznych lub innych urzadzen
0 ograniczonej emisji moze wyma-
gac znaczacych inwestycji.

Wynajem stanowi jeden ze spo-
sobéw umozliwiajacych  testo-
wanie nowych technologii bez
koniecznosci ich zakupu. Pozwala

Elastyczny dostep

do sprzetu pozwala
dostosowac flote
maszyn do aktualnych
potrzeb projektu.

to przedsiebiorstwom sprawdzi¢
przydatnos¢ okreslonych rozwia-
zah w praktyce oraz ocenic¢ ich
wptyw na organizacje pracy przed
podjeciem decyzji o ewentualnych
dalszych inwestycjach.

Logistyka i obstuga techniczna

W modelu wynajmu czes¢ obo-
wiazkéw zwigzanych z organizacja
sprzetu moze zostac przejeta przez
firme Swiadczaca ustuge. Dotyczy
to m.in. transportu urzadzen na
miejsce realizacji projektu oraz ich
odbioru po zakonczeniu prac.
Takie rozwiazanie moze ograniczy¢
koniecznos¢ utrzymywania wta-
snego zaplecza transportowego.
Dodatkowo przedsiebiorstwa ko-
rzystajace z ustug wynajmu czesto
maja dostep do wsparcia technicz-
nego i doradztwa w zakresie dobo-
ru odpowiednich maszyn do kon-
kretnych zastosowan.

Zmieniajace sie podejscie
do inwestycji

Wynajem i zakup pozostaja dwoma
réownolegtymi modelami pozyski-
wania sprzetu, a wybor pomiedzy
nimi zalezy od specyfiki dziatal-
nosci przedsiebiorstwa, czestotli-
wosci wykorzystania maszyn oraz
dostepnych srodkéw finansowych.
W przypadku projektéw wymaga-
jacych elastycznosci i ograniczenia
naktadéw inwestycyjnych wyna-
jem stanowi jedno z rozwiazanh
uwzglednianych przez firmy przy
planowaniu wykorzystania parku
maszynowego. n
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Inwestycje w serwis

i diagnostyke

Rosnace znaczenie telemetrii, inwestycje

w nowoczesng diagnostyke silnikow oraz coraz
silniejsza konkurencja na rynku maszyn i urzadzen
— to najwazniejsze wyzwania i kierunki rozwoju
firmy Techbud. Przedsiebiorstwo rozwija dziatalnosc¢
w obszarze silnikow przemystowych, uktadow
napedowych i maszyn budowlanych, jednoczesnie
przygotowujac sie na zmiany zachodzace na rynku.

echbud od lat funkcjonu-

je na rynku jako dostawca

silnikow  przemystowych,
uktadéw napedowych i maszyn
budowlanych. — To wfasnie te
dwa segmenty odpowiadaja dzis
za najwieksza czesc dziatalnosci
przedsiebiorstwa. Podzielitbym to
na maszyny i silniki mniej wiecej
po pofowie — moéwi tukasz Wie-
lesiuk, dyrektor ds. technicznych
Techbud.
W segmencie silnikéw przemy-
stowych i uktadéw napedowych
Techbud wspétpracuje przede
wszystkim z przedsiebiorstwami
komunalnymi oraz firmami dziata-
jacymi w sektorze wydobywczym.
Obok  tradycyjnych  sektoréw
przemystowych firma dostrzega
wiec réwniez potencjat rozwoju
w branzach zwigzanych z produk-
cja ogrodniczg i sadownicza.
Istotnym elementem dziatalnosci
pozostaje rowniez autoryzowany
serwis, ktérego znaczenie syste-

tukasz Wielesiuk, dyrektor
ds. technicznych Techbud.
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matycznie rosnie wraz z rozwojem
nowoczesnych maszyn i oczekiwa-
niami uzytkownikéw dotyczacymi
dostepnosci wsparcia technicznego.

Klienci oczekuja szybkiej reakcji

Najwiekszym wyzwaniem nie jest
dzi§ sama sprzedaz maszyn czy sil-
nikéw, lecz zapewnienie klientom
odpowiedniego poziomu obstugi
po zakupie. — Kluczowe sq oczeki-
wania klienta, jezeli chodzi o szybki,
mobilny serwis dostepny w jak naj-
krétszym czasie. Wysoce specjali-
styczna i fachowa wiedza potqczona
z posiadaniem wyspecjalizowanych
narzedzi oraz wykwalifikowanej ka-
dry — podkresla tukasz Wielesiuk.
Rosngca ztozonos¢ wspétczesnych
maszyn sprawia, ze skuteczny ser-
wis wymaga nie tylko doswiadcze-
nia mechanicznego, ale réwniez
dostepu do zaawansowanych na-
rzedzi diagnostycznych i kompe-
tencji w zakresie elektroniki.
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Telemetria wspiera diagnostyke

Jednym z obszaréw, ktéry w ostat-
nich latach zyskuje na znaczeniu,
jest telemetria. Rozwigzania umoz-
liwiajgce zdalny odczyt parame-
trow pracy maszyn stajq sie¢ coraz
wazniejszym elementem obstugi
technicznej. — Telemetria pozwala
na zdalne sprawdzenie stanu silni-
ka oraz tego, co sie dzieje u klienta
w maszynie — wyjasnia dyrektor ds.
technicznych Techbud.

Rozw6j tego typu narzedzi ma
pozwala¢ na szybsza identyfika-
cje probleméw technicznych oraz
skuteczniejsze planowanie dziatan
serwisowych.

Inwestycje w nowoczesne zaple-
cze techniczne

W perspektywie najblizszych lat
jednym z gtéwnych kierunkéw
rozwoju maja byc¢ inwestycje w wy-
posazenie diagnostyczne oraz in-
frastrukture techniczna. — Jednym
z kierunkéw jest zakup nowoczesnych
narzedzi pomiarowo-testowych do
testowania silnikéw — podkresla dy-
rektor techniczny Techbud.

Firma planuje réwniez rozwdéj sta-
cjonarnej bazy technicznej, a w
dalszej perspektywie nie wyklucza
inwestycji zwigzanych z powigksze-
niem powierzchni magazynowej
i serwisowej. Jednoczesnie Tech-
bud utrzymuje stabilne zatrud-
nienie i opiera dziatalnos¢ na do-
Swiadczonym zespole specjalistow
zwiazanych z firma od wielu lat.

P — |

Rosnaca presja

Jednym z najbardziej interesuja-
cych sygnatéw ptynacych z ryn-
ku jest coraz wigksza aktywnosc
producentéw z Chin. Zjawisko
to jest widoczne réwniez w seg-
mencie maszyn i urzadzenh prze-
mystowych. — Rynek sie caty czas
rozwija. Widzimy stale rosngcq
presje ze strony chinskich producen-
tow i mozemy sie albo temu biernie
przyglqgdac, albo sprébowac wejsc¢
we wspotprace i w jakims stopniu
réwnowazy¢ to, co sie dzieje na ryn-
ku z ich strony — zauwaza tukasz
Wielesiuk.

W odpowiedzi na zmieniajaca sie
sytuacje rynkowa firma nie wyklu-
cza poszerzenia oferty o nowych
producentéw i rozwigzania odpo-
wiadajace aktualnym potrzebom
klientéw.

Dwie ekspozycje

Podczas targéw w Lubieniu Ku-
jawskim Techbud byt obecny na
dwéch stoiskach. Na stoisku firmo-
wym prezentowano silniki przemy-
stowe John Deere i Yanmar wraz
z oferta na czesci zamienne do
silnikéw i maszyn, agregaty prado-
tworcze i pompy wody z silnikami
Diesla oraz sprzet wyburzeniowy
Epiroc.

Drugim miejscem obecnosci firmy
byto stoisko Yanmar Construction,
gdzie przedsigbiorstwo wystepo-
wato jako diler maszyn budowla-
nych tej marki. |
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Przebudowana gama silnikow John Deere

John Deere przeprowadza jedna
z najwiekszych od lat modernizacji
swojej oferty przemysfowych sil-
nikéw wysokopreznych. Dzieje sie
tak za sprawa nowej rodziny Next
Generation Engines, obejmujaca
modele JD4, |D14i)D18, a takze roz-
woju dobrze znanego silnika |D9.
Wprowadzajac serie JD4, |D14
i)D18, John Deere stawia na zwigk-
szenie osiggéw bez koniecznosci
powiekszania przestrzeni monta-
zowej. Szczegdlnie widoczne jest
to w przypadku jednostek duzej
mocy, ktére maja zaoferowac wyz-
sza wydajnos¢ przy zachowaniu
gabarytéw zblizonych do dotych-
czas stosowanych konstrukcji.
Nowe silniki wykorzystuja wyso-
kocisnieniowy uktad wtryskowy

common rail oraz hydrauliczne
kasatory luzu zaworowego. To
rozwiagzanie eliminuje koniecz-

nos¢ okresowej regulacji zaworéw,
ograniczajac liczbe czynnosci ser-
wisowych i czas przestojow ma-

N~

szyn. Producent zwraca réwniez
uwage na przystosowanie jedno-
stek do pracy z paliwami odnawial-
nymi.

Fundament oferty

Najmniejszy w nowej rodzinie
JD4 jest 4-cylindrowym silnikiem
o pojemnosci 3,9 |. Jednostka roz-
wija od 86 do 173 KM, generujac
maksymalnie 670 Nm momentu
obrotowego. Dzieki kompaktowej
konstrukcji moze zastepowac wiek-
sze silniki w aplikacjach, gdzie klu-
czowe znaczenie maja ograniczone
wymiary zabudowy. Wedtfug pro-
ducenta pakiet napedowy jest na-
wet 0 20-30% mniejszy i o ponad
50 kg lzejszy od poréwnywalnych
konstrukcji wczesniejszej generacji.
Uzupetnieniem gamy pozostaje
zmodernizowany JD9 o pojemnosci
9 1. Silnik rozwija od 275 do 375 KM
i zostat zoptymalizowany pod ka-
tem fatwiejszej integracji z maszy-
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nami OEM, zachowujac parametry
trwatosci charakterystyczne dla do-
tychczasowej rodziny PowerTech.

Najwazniejsze nowosci

Najwieksze zmiany dotycza jedno-
stek przeznaczonych do maszyn
0 najwyzszym zapotrzebowaniu
na moc. Szesciocylindrowy D14
o pojemnosci 13,6 | rozwija od
400 do az 803 KM. Maksymalny
moment obrotowy siega 3050 Nm
przy 1550 obr./min. W poréwna-
niu z wczesniejszymi konstrukcja-
mi tej klasy silnik oferuje wigksza
moc z kazdego litra pojemnosci,
zachowujac kompaktowa zabu-

Zaprojektowane z mysla o ruchliwych ulicach i ciasnych placach budowy modele SV26-7
i ViO27-7 zapewniaja precyzyjna kontrole podczas prac w srodowisku miejskim. Zerowy

BUILDING
WITH YOU

lub niewielki promien obrotu pozwala na prace w poblizu budynkéw, chodnikéw i ruchu
ulicznego przy zmniejszonym ryzyku kolizji, a duze okna i przestronna kabina poprawiaja
widocznos¢ i komfort. Dzigki systemowi ViIPPS zapewniajacemu szybsza i ptynniejsza
prace, duzej sile kopania, wysokiej stabilnosci oraz fatwosci transportu (masa ponizej 3,5 t)
zachowujesz wydajnos¢ przy napietych terminach.

aktualnosci branzow |€

fot. John Deere

dowe. W zaleznosci od wymagan
emisyjnych moze wspoétpracowac
z uktadem oczyszczania spalin wy-
posazonym lub niewyposazonym
w filtr czastek statych.

Jeszcze wyzej pozycjonowany jest
JD18. Jednostka o pojemnosci 18 |
osiagga od 550 do 803 KM i zosta-
ta opracowana z mysla o ciezkich
maszynach roboczych, gérniczych
czy przetadunkowych. Silnik wy-
korzystuje te sama filozofie kon-
strukcyjna co D14, jednak dzigki
wiekszej pojemnosci zapewnia wy-
soki moment obrotowy dostepny
w szerokim zakresie pracy, co ma
szczeg6lne znaczenie podczas dtu-
gotrwatego obciazenia. |

YANMAR
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Od jednej koparki do dziewieciu maszyn

Gdy wigkszos¢ uczestnikow kieruje sie w strone najnowszych tadowarek, Michat Haber zatrzymuije sie przy
osprzecie. To tutaj spedzi spora czes¢ dnia. Zaglada pod ostony, wypytuje o szczegéty hydrauliki, obserwuje
prace maszyn przygotowujacych podtoze pod trawniki. Nie przyjechat do czeskiego Dobfi3 ogladac
premier. Przyjechat sprawdzic, czy sprzet, ktéry zwrdcit jego uwage, rzeczywiscie zarobi na siebie.

a co dzieri firma Michata

Habera z podwarszaw-

skiego Chojnowa realizu-
je inwestycje zwiazane z budowa
drég dojazdowych, parkingéw
oraz zagospodarowaniem terenéw
zielonych. Dziata gtéwnie na Ma-
zowszu, obstugujac przede wszyst-
kim klientéw prywatnych.
Pierwsza maszyna Bobcat w firmie
byta zakupiona w 2020 r. mini-ko-
parka E27. —To byta przesiadka z ko-
parki klasy okoto 1,6 t. | tak napraw-
de przepas¢ — wspomina.
Od tamtej pory park maszyno-
wy systematycznie sie rozrastaf.
Dzi§ przedsigbiorstwo zatrudnia
13 o0s6b i dysponuje 9 maszynami
Bobcat (minikoparki E10, E19 i E55,
minitadowarka gasienicowa T450,
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tadowarka L85) oraz szerokim
zestawem osprzetu wykorzysty-
wanego przy robotach ziemnych,
drogowych i pracach zwiazanych
z zaktadaniem terenéw zielonych.
Dziewie¢ maszyn nie znalazto sie
w firmie przypadkiem. Kazda kolej-
na inwestycja byta odpowiedzia na
rozwoj przedsiebiorstwa i rosnaca
liczbe realizowanych zlecer. Dzi§
zesp6t réownolegle prowadzi kilka
inwestycji, a sprzet stat sie jed-
nym z najwazniejszych narzedzi
budowania przewagi konkurencyj-
nej. — Pracy jest wiecej, niz jestesmy
w stanie wykona¢. Tak naprawde
wszystko zalezy od tego, jak szybko
jestesmy w stanie realizowac ustugi
— moéwi Michat Haber.

W takiej sytuacji kazda decyzja za-

kupowa ma znaczenie. Chodzi nie
tylko o parametry techniczne, ale
réwniez o to, czy nowa maszyna
rzeczywiscie przefozy sie na wiek-
szg wydajnosc i rentownos¢ firmy.

Wiecej niz maszyny

Przez 15 lat dziatalnosci firma wy-
pracowatfa pozycje, ktéra pozwala
selekcjonowac zlecenia. Jak przy-
znaje wtasciciel, coraz czesciej to
klienci szukaja jego firmy, a nie
odwrotnie. Duzy udziat ma w tym
profesjonalny park maszynowy.
— Kiedy wchodzimy na inwestycje
i pracuje tam np. pie¢ moich Bob-
catéw, to dla klienta jest po prostu
»wow”. Od razu widac, ze ma do
czynienia z powaznq firmq.

Jednoczesnie Michat Haber pod-
kresla, ze przy zakupach réwnie
wazne jak sama maszyna s3 ludzie
stojacy za marka. — Sprzet jest bar-
dzo dobry. Ale w moim przypadku
wiqze sig tez z ludzmi. Wielokrotnie
nawet nie poréwnuje ofert konkuren-
¢ji. Oczywiscie sprawdzam rynek, ale
dostepnosc serwisu i relacje sq bar-
dzo wazne — podkresla uzytkownik.
Wiekszos¢ maszyn kupit za posred-
nictwem firmy Atut Rental. To wfa-
snie ten diler zaprosit go do udziatu
w tegorocznej edycji Bobcat Demo
Days. Do Dobfi$ nie przyjechat
wiec jako przypadkowy gos¢. Byt
jednym z klientéw Atut Rental, kt6-
rzy otrzymali mozliwos¢ sprawdze-
nia petnej gamy produktéw Bobcat
w miejscu, gdzie na co dziei po-




wstajg i rozwijane s maszyny prze-
znaczone na rynek europejski.

Po latach wspétpracy zna juz za-
réwno mozliwosci sprzetu, jak
i ludzi odpowiedzialnych za jego
sprzedaz oraz obstuge. To wtasnie
takie relacje sprawiaja, ze kolejne
zakupy czesto zaczynaja sie od roz-
mowy, a nie od przegladania ofert
konkurencji.

Firma rozwija sie razem z ludZmi

Choc¢branzabudowlanaikomunal-
na od lat zmaga sie z niedoborem
pracownikéw, Michat Haber nie
ukrywa, ze stabilny zesp6t uwaza
za jeden z najwigkszych sukcesow
swojej firmy. — Ludzie nie odchodzq
od ztej pracy. Ludzie odchodzq od
ztych szeféw — przekonuje.

To nie jest deklaracja rzucona na
pokaz. Jak przyznaje, kiedy sytu-
acja tego wymaga, pracuje razem
ze swoimi ludZmi. — Kiedy pada
deszcz, zaktadam ogrodniczki i pra-
cuje razem z ekipq. tatwo jest sie-
dzie¢ za biurkiem i wydawac pole-
cenia. Trudniej pokazac ludziom, ze
jestes czesciq zespotu.

Takie podejscie przektada sie réowniez
na sposéb rozwijania przedsiebior-
stwa. Kazda inwestycja w sprzet ma
utatwiac prace ludziom i zwiekszac
wydajnosc realizowanych zlecen.

Do Dobfis przyjechat
po odpowiedzi

W najblizszym czasie szef firmy
z Chojnowa rozwaza zakup ko-
parki E60 oraz kolejnych narzedzi
roboczych do tadowarek. Dlatego
najwiecej czasu spedza przy stano-

wiskach z osprzetem. Obserwuje
prace maszyn przygotowujacych
podtoze pod trawniki, przyglada
sie efektom dziatania glebogry-
zarki separacyjnej, analizuje prace
kondycjonera gruntu i dopytuje
o mozliwosci niwelatoréw.

Co kilka minut zatrzymuije sie przy
kolejnych stanowiskach. Raz ob-
serwuje efekt pracy narzedzia,
chwile pézZniej rozmawia z przed-
stawicielami producenta. Widac,
Ze bardziej od katalogowych pa-
rametréw interesuje go codzienna
praktyka. — Na YouTube wszystko
wyglgda dobrze. Dopiero tutaj moz-
na zobaczy¢, jak to naprawde pra-
cuje —zwraca uwage Michat Haber.
Po chwili wraca do tematu, ktéry
przewija sie przez wigkszos¢ roz-
mowy. — Jak ktos prowadzi dziatal-
nos¢, to ma takie zakupy na potce,
ktére pbzniej stojq i sie nie sprawdza-
jg@ — moéwi z usmiechem.

To wtasnie dlatego mozliwos¢ sa-
modzielnego sprawdzenia sprzetu
ma dla niego wigksza wartos¢ niz
najbardziej szczeg6towa prezenta-
cja handlowa.

Miejsce stworzone dla takich
klientow

Tegoroczne Bobcat Demo Days od-
byto sie w europejskiej centrali pro-
ducenta w Dobfi3. Na uczestnikow
czekato ponad 90 maszyn i okoto
250 rodzajoéw osprzetu.

Jak podkresla reprezentacja firmy
Atut Rental, trzeci z lewej: Michat
Haber (uzytkownik maszyn Bob-
cat), Leszek Tomczyk: pierwszy
z prawej: idea wydarzenia jest
umozliwienie klientom sprawdze-

nia sprzetu w warunkach mozliwie
najbardziej zblizonych do codzien-
nej pracy. — To nie jest tylko kwestia

wizerunkowa. Klienci majq tutaj
wszystko w jednym miejscu. Mogq
samodzielnie pracowa¢ maszynami,
sprawdzac osprzet, rozmawiac z me-
nedzerami produktowymi i znalez¢
rozwiqzania probleméw, ktére spo-
tykajq podczas codziennej pracy.
Wedtug niego réwnie wazny jest
kontakt dileréw z uzytkownikami. —
Mamy bardzo szerokie portfolio. Nie
spos6b pokaza¢ wszystkiego na lo-
kalnych placach demonstracyjnych.
Tutaj mozna zobaczy¢ petnq oferte
i wymienia¢ doswiadczenia z klien-
tami z réznych krajéw — dodaije.
Patrzac na spos6b, w jaki Michat
Haber analizuje kolejne rozwiaza-
nia, fatwo zrozumie¢, dlaczego for-
muta Demo Days od lat przyciaga
uzytkownikéw z catej Europy.

Premiery, ktére mogty znalez¢
sie na liscie zakupow

Cho¢ gtéwnym celem wizyty byty
testy osprzetu, uczestnicy mogli
rowniez zapoznac si¢ z najnowszy-
mi maszynami Bobcat. Wsréd naj-
wazniejszych premier znalazty sie
nowe kompaktowe tadowarki koto-
we L85 i L100, wyposazone w prze-
projektowane stanowiska operato-
ra, bardziej responsyjne sterowanie
oraz pomocniczy uktad hydraulicz-
ny o cisnieniu do 235 baréw.

Producent zaprezentowat réwniez
nowa generacje fadowarek z serii
R. Najmocniejsze modele otrzyma-
ty silniki o mocy 115 KM, wysokosc
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podnoszenia zwigkszona do 3,7 m
oraz nowy 8-calowy ekran dotyko-
wy. Uzupetnieniem premier byta
kompaktowa tadowarka gasienico-
wa T650 Stage V o mocy 55 kW (74
KM) i nosnosci operacyjnej 1192 kg.
Dla wiekszosci odwiedzajacych
byty to interesujace nowosci. Dla
przedsiebiorcéw takich jak Michat
Haber byty to przede wszystkim
potencjalne narzedzia pracy, ktére
wczesniej czy pozniej musza od-
powiedzie¢ na jedno podstawowe
pytanie: czy rzeczywiscie zarobia
na siebie.

Lista jest juz dtuzsza

Pod koniec dnia plac demonstra-
cyjny zaczyna pustoszec. Czesc
uczestnikow wraca do hotelu, inni
po raz ostatni zajmuja miejsce za
sterami maszyn. Michat Haber jesz-
cze raz zatrzymuje sie przy osprze-
cie, ktéry ogladat rano.

Za kilka dni wréci na swoje zadania
realizowane na Mazowszu. Tam po-
nownie najwazniejsze beda termi-
ny, ludzie i kolejne realizacje. Jesz-
czerano przyjechat tutaj sprawdzi¢
kilka maszyn i troche osprzetu.
Wieczorem wraca z wigksza liczba
pytan niz odpowiedzi. Paradoksal-
nie wtasnie o to chodzito.

Bo w firmie, w ktérej pracuje dzie-
wiec¢ Bobcatow, kazda kolejna ma-
szyna musi najpierw udowodnic,
Ze nie stanie sie kolejnym nietrafio-
nym zakupem zalegajacym gdzies
pod Sciana magazynu. |

Grzegorz Antosik
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BSL Truck

Czesci zamienne bez kompromisow

fot. BSL Truck

Rosnace wymagania dotyczace niezawodnosci maszyn budowlanych sprawiaja, ze dostepnosc czesci
zamiennych i szybka realizacja dostaw staja sie kluczowymi elementami dziatalnosci firm obstugujacych
sektor budowlany. O aktualnej sytuacji rynkowej, najwazniejszych trendach zakupowych oraz kierunkach
rozwoju oferty BSL Truck opowiada Aneta Wesotek z dziatu marketingu firmy. W rozmowie poruszono
takze kwestie rosngcego znaczenia sprzedazy online, specjalizacji w czesciach do maszyn Volvo CE

oraz przygotowan do obsfugi coraz bardziej zaawansowanych technologicznie konstrukgcji.

Jak oceniajg panstwo sytuacje na
rynku czesci zamiennych do ma-
szyn budowlanych w 2026 r.?
Rynek czesci zamiennych pozosta-
je stabilny i aktywny, cho¢ klienci
coraz mocniej zwracaja uwage
na dostepnos¢ produktéw, czas
dostawy oraz jakos¢ czesci. Firmy
budowlane koncentrujg sie dzis
przede wszystkim na utrzymaniu
wysokiej dyspozycyjnosci maszyn
i ograniczaniu przestojow.
Specjalizujemy sie w czesciach do
maszyn budowlanych Volvo Con-
struction Equipment i naprzeciw
oczekiwaniom klientéw opieramy
asortyment na wysokiej jakosci
czesciach.

Nasza druga gatezia specjalizacji sa
czesci silnikowe do maszyn Volvo
jak i do silnikow Cummins, Cater-
pillar, Deutz, Perkins czy Detroit
Diesel stosowanych w wielu aplika-
cjach. | w tym przypadku stawiamy
na jakos¢ i sprawdzonych produ-
centow.

Nie mozna tez zapominac o tur-
bosprezarkach, ktére niemal od
poczatku funkcjonowania BSL sta-
nowity wazng czes¢ asortymentu.

Ktore grupy czesci cieszq sie naj-
wiekszym zainteresowaniem?

Najwiekszym
ciesza sie czesci eksploatacyjne,
komponenty hydrauliki, skrzyn
biegéw, osi oraz uktadéw napedo-
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wych - produkty marki SLP.

Jesli chodzi o silniki to réwniez za-
uwazalny jest trend na wybor wy-
sokiej jakosci czeSci zamiennych
takich marek jak Mahle czy MSI
(Kolbenschmidt). Klienci
szybko przekonuja sie do nowej na
polskim rynku, ale od 60 lat obecne;j
w Stanach Zjednoczonych marki In-
terstate MC Bee, oferujacej czesci
do silnikéw Cummins, Caterpillar.

rowniez

Ktore marki maszyn generujq dzis
najwieksze zapotrzebowanie na
czesci?

Najwieksze zapotrzebowanie ob-
serwujemy w przypadku maszyn
Volvo Construction Equipment
- przede wszystkim koparek, tfado-
warek oraz wozidet pracujacych
w wymagajacych warunkach bu-
dowlanych i przemystowych.

Z kolei w grupie czesci silnikowych
najwieksze zapotrzebowanie na
rynku jest na czesci do silnikéw
Cummins.

Jesli chodzi o Waszq oferte pro-
duktowq, prosze wskazac¢ nowosci
produktowe, ktore pojawity sie
w ostatnim czasie.

Rozwijamy przede wszystkim ofer-
te czesci do nowoczesnych ukfa-
déw napedowych, hydrauliki oraz
elektroniki stosowanej w maszy-
nach budowlanych Volvo.
Dynamicznie rozwija si¢ rowniez

sprzedaz czesci silnikowych Inter-
state MC Bee.

Jak zmienia sie struktura zakupow?
Czy widac wzrost znaczenia sprze-
dazy online? Jakie grupy klientow
robiq zakupy ,w sieci”?
Zdecydowanie
sprzedazy online. Klienci oczekuja
szybkiego dostepu do informacji
o dostepnosci czesci i terminach
dostaw.

Najczesciej online kupuja warsz-
taty, serwisy oraz firmy posiada-
jace wtasne zaplecze techniczne.
Jednoczesnie nadal bardzo wazne
pozostaje fachowe doradztwo
techniczne.

rosnie znaczenie

Jakie dziatania podejmujq panstwo,
aby skrocic czas dostaw i zwigkszy¢
dostepnos¢ czesci ,,od reki”?
Systematycznie rozwijamy stany
magazynowe najczesciej poszuki-
wanych czesci oraz wspétpracuje-
my z dostawcami w Europie, w tym
w Szwecji.

Inwestujemy takze w logistyke i cy-
frowe systemy zarzadzania maga-
zynem, co pozwala nam szybciej
realizowaé zamoéwienia i utrzymy-
wac wysoka dostepnos¢ czesci.

Wiele firm podkresla orientacje na
»indywidualne potrzeby klientow”.
W jaki sposob realizujecie indywi-
dualizacje oferty - czy to dopaso-

wanie czesci, terminy dostaw?
Zapewniamy wsparcie techniczne
przy doborze czesci oraz pomaga-
my w identyfikacji odpowiednich
komponentéw.

Dostosowujemy réwniez sposéb
realizacji zaméwieni do potrzeb
klientéw - szczegblnie w przypad-
ku pilnych dostaw i niestandardo-
wych zaméwien.

W obliczu trendéw elektryfikacji
i coraz bardziej zaawansowanych
maszyn budowlanych - jak BSL
Truck planuje rozwijac oferte czesci
do tych nowoczesnych konstrukcji?
Konsekwentnie rozwijamy oferte
czesci do nowoczesnych uktadow
elektronicznych, hydrauliki oraz
uktadéw napedowych stosowa-
nych w maszynach Volvo CE.
Réwnolegle inwestujemy w rozwoj
kompetencji technicznych i dia-
gnostycznych, poniewaz nowo-
czesne maszyny wymagdaja dzis
specjalistycznego wsparcia.
Podsumowujac, naszym
jest nie tylko sprzedaz czesci, ale
przede wszystkim zapewnienie
klientom szybkiego i profesjonal-
nego wsparcia technicznego.
Stawiamy na rozwéj oferty, wysoka
dostepnos¢ czesci oraz dfugofalo-
we relacje z klientami opierajace sie
na jakosci i zaufaniu.

celem

Dziekujemy za rozmowe.



Pro-Longer Gll do intensywnego

utrzymania poboczy
i terenow zielonych

Seria kosiarek wysiegnikowych Kuhn Pro-Longer GlI

zostata opracowana z mysla o profesjonalnym utrzymaniu

poboczy drog, rowow, skarp i zywoptotow. Producent
stawia na wysoka wydajnosc, trwatosc konstrukcji oraz
komfort operatora podczas wielogodzinnej pracy.

eria Pro-Longer Gll obejmu-

je osiem modeli o zasiegu od

5,1 do 7,4 m. Maszyny kie-
rowane s3 do firm komunalnych,
samorzadow oraz przedsiebiorstw
zajmujacych sie utrzymaniem in-
frastruktury drogowej. Wszystkie
wersje korzystaja z rotora o mocy
59 kW (80 KM), co pozwala na wy-
konywanie zaréwno koszenia po-
boczy, jak i bardziej wymagajacych
prac zwiazanych z pielegnacja za-
drzewien.
Jednym z najwazniejszych elemen-
téw konstrukcji jest opatentowany
naped Mecadrive. Uktad wykorzy-
stuje cztery kota zebate pracujace
w kapieli olejowej, dzieki czemu
jest wodoszczelny, odporny na
trudne warunki pracy i wymaga
jedynie corocznej wymiany oleju.
Kompaktowa przektadnia utatwia
rowniez prace na dnie rowéw
i ogranicza pozostawianie niesko-

Seria Pro-Longer GlI obejmu:je osiemn
. modeli o zasiegu od's,1 do 7.4 m. !

szonych fragmentéw roslinnosci.
Duzy nacisk pofozono takze na
ergonomie. Standardem jest stero-
wanie za pomoca dzojstika z czte-
rema funkcjami proporcjonalnymi,
pozwalajace na jednoczesne wyko-
nywanie kilku ruchéw wysiegnika.
Operator moze dodatkowo korzy-
sta¢ z konsoli T15, umozliwiajacej
programowanie predkosci ruchow
ramienia, monitorowanie parame-
tréw pracy oraz sterowanie funk-
cjami gtowicy robocze;j.

W zaleznosci od potrzeb uzyt-
kownicy moga wybierac¢ sposréd
modeli z ramieniem wyprzedza-
jacym OPTIlview, konstrukcja row-
nolegtowodowa poprawiajaca
komfort sterowania, ramieniem
prowadzacym MAXIview zapew-
niajacym bardzo dobra widocz-
nos¢ gtowicy lub wersjami tele-
skopowymi osiggajacymi do 8,4 m
zasiegu pionowego.

fot. Kuhn

fot. KLlhn

Oferta obejmuje réwniez rézne
narzedzia robocze: rotory do tra-
wy i zarosli, rotor do drewna tna-
cy materiat o Srednicy do 10 cm,
obcinacz gatezi o szerokosci 2,2 m
oraz pite tarczowa zdolna do ciecia

maszyny komunaln €

gatezi o srednicy do 18 cm. Dzieki
temu Pro-Longer Gll moze by¢ wy-
korzystywana przez caty sezon do
wielu zadan zwiazanych z utrzy-
maniem zieleni. |

GA

PRO-LONGER
kosiarka wysiegnikowa

PROFESJONALNA,

NIEZAWODNA | ERGONOMICZNA

Kosiarki wysiegnikowe KUHN PRO-LONGER wyposazone sa
w chiodnice oleju, automatyczne zabezpieczenie ramienia
non-stop, naped rotora o mocy 81 KM oraz joystick elektroniczny.

Skontaktuj sie ze specjalista KUHN. tel. 501 978 447

be strong, be KUHN

www.kuhn.com.pl

KUHN
\/
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Chinski producent stawia na rozwoj w Polsce

Po blisko dwéch dekadach strategicznej wspotpracy z Volvo marka SDLG rozpoczeta nowy etap
dziatalnosci na rynku europejskim. Producent, ktory dostarcza ponad 20 tys. maszyn budowlanych
rocznie do ponad 130 krajow na wszystkich kontynentach, rozwija obecnie wtasne struktury sprzedazy
i serwisu. Jednym z najwazniejszych kierunkéw ekspansji ma by¢ Polska, gdzie firma buduje sie¢
dilerska i promuje zaréwno klasyczne maszyny budowlane, jak i nowe modele elektryczne.

la wielu uzytkownikéw

maszyn budowlanych

marka SDLG przez lata
pozostawata w cieniu Volvo. Nie
byto to przypadkowe. W 2006 r.
chinski producent nawiazat strate-
giczna wspotprace ze szwedzkim
koncernem, ktéra stata sie jednym
z najwazniejszych wydarzen w hi-
storii przedsigbiorstwa.
Partnerstwo to pozwolito SDLG
wdrozy¢ europejskie standardy
jakosci, rozwina¢ procesy produk-
cyjne i przyspieszy¢ ekspansje za-
graniczng. Dzi$ firma dysponuje
zaktadami posiadajacymi certyfi-
kacje 1SO 9001, wtasnym centrum
badawczo-rozwojowym oraz port-
felem ponad 290 patentéw.
Jak podkresla Sway Yu, szefowa
sprzedazy na Europe Wschodnia
w SDLG Europe, wptyw wspo6t-
pracy z Volvo jest nadal widoczny
w oferowanych obecnie maszy-
nach. — Nasze produkty, szczegél-
nie koparki, majq wiele wspélnego
z tymi maszynami — mowi.
Zdaniem przedstawicielki firmy
podobne opinie pojawiaja sie row-
niez podczas pokazéw organizo-
wanych dla klientéw. — Komentarze
podczas organizowanych przez nas
demo sq takie, ze maszyny sq po-
dobne, a w przypadku kilku modeli
nawet prezentujq sie lepiej niz nasz
dotychczasowy partner — dodaje.
Zakorficzenie wieloletniej wspot-
pracy nie oznacza jednak ograni-
czenia obecnosci marki na rynku
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europejskim. Wrecz przeciwnie.,
dla SDLG jest to moment rozpocze-
cia samodzielnej dziatalnosci pod
wtasnym szyldem.

Producent o globalnej skali

Choc¢ dla wielu europejskich uzyt-
kownikéw marka pozostaje stosun-
kowo mato znana, skala dziatalno-
Sci przedsiebiorstwa jest znaczaca.
Shandong Lingong Construction
Machinery dziata od 1972 r. i nale-
zy do najwiekszych producentéw
maszyn budowlanych w Chinach.
Obecnie oferta SDLG obejmuje ta-
dowarki kofowe, koparki kotowe
i gasienicowe, réwniarki, walce dro-
gowe, wozidta, koparko-tadowarki
oraz osprzet roboczy. Roczna pro-
dukcja przekracza 20 tys. maszyn,
a sie¢ sprzedazy obejmuje ponad
110 partneréw handlowych dziata-
jacych w przeszto 130 krajach.
Warto doda¢, iz firma funkcjonuje
w ramach szerszej grupy przemysto-
wej Lingong, do ktérej nalezy mie-
dzy innymi marka LGMG, obecna
na rynku podestéw roboczych, wéz-
kow przemystowych i innych ma-
szyn. (wiecej nas. 20-21-przyp. red)

Polska jednym z kluczowych
kierunkéw ekspansji

Europejska centrala SDLG miesci sie
w Holandii, natomiast wfasne struk-
tury funkcjonuja juz takze w Niem-
czech, Wielkiej Brytanii, Hiszpanii

i we Wrtoszech. Polska znajduje sie
obecnie w gronie rynkéw, na kt6-
rych producent prowadzi najbar-
dziej intensywne dziatania rozwo-
jowe. Jednym z najwazniejszych
elementéw obecnej strategii jest
rozwéj dziatalnosci w Europie Srod-
kowo-Wschodniej. Szczegélna role
odgrywa tutaj nasz kraj.

Obecnie sprzedaz realizowana jest
za posrednictwem dileréw: Jabes
Maszyny, Heavy Solutions Group
oraz Danpol Daniel Abramczuk.
Firma planuje jednak dalsza rozbu-

dowe sieci. — Zaczynamy sprzedaz
na wifasny rachunek w catej Euro-
pie. Tak jest tez w Polsce, ale brakuje
nam partnera na pétnocy kraju —
mowi Sway Yu.

Coistotne, SDLG nie zamierza ogra-
niczac sie wytacznie do wspoétpra-
cy dilerskiej. — Teraz budujemy firme
w Polsce. Szukamy jeszcze doktadnej
lokalizacji — informuje Sway Yu. To
moze oznacza¢, ze w kolejnych
latach Polska stanie sie jednym
z gtéwnych osrodkéw dziatalnosci
marki w tej czesci Europy.



Coraz wiekszy nacisk
na elektryfikacje

SDLG prezentuje petne spektrum
swojej oferty budowlanej - m.in.
koparki o masie od 1,8 do 23 t oraz
tadowarki réznych klas
wielkosci. Wedtug przedstawicieli
firmy najwiekszym zainteresowa-
niem klientéw ciesza sie obecnie
mini-koparki o masie od 2 do 5 t.
Coraz wazniejsza czescig oferty
staja sie jednak maszyny elektrycz-
ne. Jedng z ciekawych propozycji
jest mini-koparka E655HEV o masie
roboczej 6050 kg. Maszyne wypo-
sazono w akumulator litowo-ze-
lazowo-fosforanowy (LFP), silnik
elektryczny o mocy 34 kW oraz tyz-
ke o pojemnosci 0,21 m3. Szybkie
tadowanie pozwala uzyskac ener-
gie wystarczajaca na okoto 4-6 h
pracy po ok. 1 h fadowania.
Réwnolegle rozwijana jest oferta
elektrycznych tadowarek koto-
wych. Model L958HEV dysponuje
masa robocza 19,7 t, tyzka o po-
jemnosci 3,2 m3 oraz uktadem na-
pedowym rozwijajacym moc 231
kW. Wsréd maszyn konwencjonal-
nych spore zainteresowanie wzbu-
dza natomiast tadowarka L959H
o masie 18,45 t, pojemnosci tyzki
3,6 m3imocy 168 kW.

Rozwéj takich konstrukcji poka-
zuje, ze SDLG nie ogranicza si¢
wytacznie do segmentu maszyn
budzetowych. Producent coraz
wyrazniej odpowiada réwniez na
europejskie trendy zwigzane z elek-
tryfikacja sprzetu budowlanego.

kotowe

Serwis ma rosnac wraz
z liczbga maszyn

Rozbudowie sprzedazy towarzy-
szy rozwoj zaplecza technicznego.
Obecnie obstuga serwisowa reali-
zowana jest przez dileréw posia-
dajacych wiasne zespoty mecha-
nikéw, jednak producent planuje
dalsze inwestycje w tym obszarze.
Wsparcie zapewnia takze europej-
ska centrala w Holandii, gdzie dziata
kilkunastoosobowy zespét specjali-
stéw odpowiedzialnych za szkolenia
oraz pomoc techniczng dla partne-
réw z catego kontynentu. Wraz ze
wzrostem sprzedazy firma planuje
stworzenie wfasnego zespofu ser-
wisowego w Polsce, co ma dodatko-
wo zwiekszy¢ dostepnos¢ wsparcia
dla uzytkownikéw maszyn. ]

Wzmocniony segment 2-

Yanmar Compact Equipment wprowadza na

rynek EMEA minikoparki SV26-7 i ViO27-7,

rozwiniete z mysla o pracy w ciasnej zabudowie,
przy robotach instalacyjnych, krajobrazowych

i miejskich. Oba modele facza kompaktowe

wymiary z precyzyjna hydraulika, stabilnoscia

oraz rozwiazaniami ufatwiajacymi obstuge
operatorom o réznym doswiadczeniu.

i027-7 wyrdznia sie konstrukcja zero tail swing,

czyli brakiem tylnego zwisu. Promieri obrotu

z tytu wynosi 75 cm, co pozwala pracowac
blisko scian, budynkéw i kraweznikéw, ograniczajac
ryzyko kolizji. Maszyna ma szerokosc catkowita 1,55 m
w wersji z kabina i gumowymi gasienicami.
SV26-7 zaprojektowano jako model o krétkiej tylnej
czesci nadwozia i zoptymalizowanej przeciwwadze.
Promien obrotu z tytu wynosi 1,16 m, a z przeciwwaga
1,24 m. Szerokos¢ catkowita maszyny to 1,5 m, co ufa-
twia dostep do waskich przejazdéw i transport miedzy
miejscami pracy.

Silnik, hydraulika i parametry robocze

Obie minikoparki napedza silnik Yanmar 3TNV8OF.
Jednostka osiaga moc netto 17,7 kW i moc brutto
18,4 kW przy 2800 obr./min. Sita kopania na fyzce
wynosi do 21,4 kN, a na ramieniu do 16,5 kN. Mak-
symalna gtebokos¢ kopania to 3,02 m, co pozwala
wykonywac typowe prace instalacyjne, odwodnie-
niowe i budowlane.

3 ton

Za ptynnos¢ pracy odpowiada ukfad hydrauliczny
ViPPS, umozliwiajacy jednoczesne ruchy robocze tak-
ze podczas jazdy. Kat wychylenia wysiegnika wynosi
75° w lewo i 60° w prawo, co utatwia kopanie wzdtuz
przeszkéd i w miejscach o ograniczonym dostepie.
Sita uciggu do 23,5 kN poprawia mozliwosci prze-
mieszczania sie w zréznicowanym terenie.

Stabilnosc i obstuga

SV26-7 ma wzmocniona tylng strukture i konstruk-
cje nastawiong na udZwig oraz stabilnos¢ przy pracy
z ciezszym osprzetem. ViO27-7 zachowuje natomiast
stabilng platforme robocza mimo ultrakompaktowe;j
budowy. Wedtug producenta zdolnos¢ podnoszenia
z przodu wzrosta do 11%.

Kabiny obu modeli oferuja tatwy dostep, dobra wi-
docznosc¢ i intuicyjne sterowanie. Ma to znaczenie
zwtaszcza w wynajmie, gdzie z jednej maszyny korzy-
staja operatorzy o réznym poziomie doswiadczenia.
Serwisowanie utatwiaja szerokie punkty dostepu do
kluczowych komponentéw.

i wiodgcym miedzynarodowym producentem maszyn
SDLG specjalizuje si¢ w produkcji petnej gamy maszyn
drogowych i kluczowych komponentéw.

Kompaktowa tadowarka ggsienicowa

Elektryczna tadowarka kotowa
Elektryczna koparka

Jako$é, ktorej o e

mozesz zaufaé

Y

SZUKAMY DEALEHOW W UE

Zatozona w 1972 roku firma Shandong Lingong Construction
Machinery Co., Ltd (SDLG) jest gtéwng spdtkg Grupy Lingong

budowlanych. Uznana za Krajowe Przedsiebiorstwo HighTech,

budowlanych, w tym tadowarek kotowych, koparek, maszyn

Kompaktowa koparka | Midikoparka | Kompaktowa tadowarka kotowa

Partnerstwa, ktére
buduja sukces

SDL

‘ info@sdlgeu.com
| www.sdlgeu.com

Kelvinstraat4,
3846BV Harderwijk,
Holandia
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d ktualnosci branzowe

Od podestow do tadowarek

Jeszcze 8 lat temu LGMG byto w Polsce praktycznie nieznane. Dzis producent dostarcza do
Europy 6-7 tys. maszyn rocznie, a jego udziat w rynku podestéw ruchomych siega okofo 22%.
Jednoczesnie producent rozwija oferte elektrycznych tadowarek teleskopowych, inwestuje
w nowe zaktady produkcyjne i buduje globalna sie¢ sprzedazy oraz serwisu.

olska byta jednym z pierw-

szych europejskich kierun-

kow ekspansji marki. Od
rozpoczecia dziatalnosci producent
systematycznie zwiekszat  swo-
ja obecnos¢ na rynku, a obecnie
w kraju pracuje okoto 1200 maszyn
LGMG. Firma wspoétpracuje przede
wszystkim z najwiekszymi przedsie-
biorstwami zajmujacymi sie wynaj-
mem sprzetu budowlanego. — Nie
obstugujemy klientéw indywidual-
nych - skupiamy sie na firmach ren-
talowych — wyjasnia Karol Kotynski,
dyrektor sprzedazy LGMG na Polske.
Istotng zmiana byfo przejscie na
model sprzedazy bezposredniej.
Od br. producent dziata bez udzia-
fu sieci dilerskiej.

Status globalnego gracza

Zatozona w 1972 r. grupa Lingong
nalezy obecnie do najwiekszych
producentéw maszyn budowla-
nych w Chinach i jest zaliczana do
pieciu najwazniejszych grup w tej
branzy. W jej sktad wchodza trzy
gtéwne spétki: Shandong Lingong
Construction Machinery (SDLG),
Lingong Heavy Machinery (LGMG)
oraz Lingong Special Machinery.
LGMG, ktérego siedziba znajdu-
je sie w Jinan w prowincji Shan-
dong, specjalizuje sie w produkgji
podestéw ruchomych, tadowarek
teleskopowych oraz maszyn gor-
niczych. Firma nalezy dzi§ do czo-
towej tréjki chiriskich producentéw
podestéw ruchomych.

W ostatnich latach przedsiebior-
stwo konsekwentnie rozbudowy-
wato swoja obecnosc¢ poza rynkiem
krajowym. Wiasne spotki zalezne
dziataja obecnie w Europie, Ame-
ryce P6tnocnej, Australii, Indonezji,
Japonii i Korei Potudniowej, zapew-
niajac lokalne wsparcie sprzedazo-
we, serwisowe oraz logistyczne.
LGMG nalezy dzis do najwazniej-
szych chinskich producentéw po-
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destow ruchomych dziatajacych
w Europie. Wedtug firmy sprzedaz
na kontynencie wynosi obecnie 6-7
tys. maszyn rocznie. Najmocniejsza
pozycje producent wypracowat
w Hiszpanii, gdzie jego udziat ryn-
kowy siega ok. 45%. W Niemczech
udziat firmy wynosi ok. 25%, nato-
miast w krajach Beneluksu ok. 20%.

Co w ofercie?

Podstawe oferty LGMG stanowia
podesty ruchome (elektryczne
i spalinowe) - podnosniki nozyco-
we, teleskopowe i przegubowe,
o wysokosci roboczej od 6 do 44
m. Jednym z najwazniejszych kie-
runkéw rozwoju pozostaje ogra-
niczanie kosztéw eksploatacji oraz
upraszczanie obstugi technicznej
maszyn. — Skupiamy sie na tym,
Zzeby nasze maszyny byty bezob-
stugowe. Naszym gtéwnym celem
jest zapewnienie spokoju klientom,
dlatego tez réwnoczesnie stawiamy

na szybkq obstuge serwisowq — pod-
kresla Kotynski.

Przyktadem tego podejscia jest
elektryczny podnosnik nozycowy
S$S0407ER do pracy w magazynach,
halach produkcyjnych i obiektach
handlowych. Oferuje wysokos¢ ro-
bocza 5,6 m, wysokos¢ platformy
3,6 m oraz udZwig 240 kg. Przy
dtugosci 1,53 m, szerokosci 0,76 m
i masie okoto 885 kg moze praco-
wac w bardzo ograniczonych prze-
strzeniach.

Maszyna wyposazona jest w bez-
emisyjny naped elektryczny, bez-
obstugowy system akumulato-
rowy oraz wysuwany pomost
o dfugosci 0,6 m zwiekszajacy
zasieg pracy operatora.

Elektryfikacja nabiera tempa

Drugim filarem oferty sa tadowar-
ki teleskopowe. — Rozpoczelismy
ich sprzedaz w Europie w 2025 r. -
zaréwno modeli spalinowych, jak

Podstaweg oferty LGMG stanowiq podesty
ruchome (elektryczne i spalinowe) - podnosniki
noZycowe, teleskopowe i przegubowe,

0 wysokosci roboczej od 6 do 44 m.

i elektrycznych. | tylko w zesztym
roku sprzedaliSmy ponad 20 sztuk,
a w 2026 r. mamy kolejne zamé-
wienia. Jesli chodzi o producentéw,
jestesmy konkurencyjni cenowo —
mowi Karol Kotynski.

Nowosciag w tym segmencie jest
elektryczna tadowarka teleskopo-
wa H625E. Model oferuje maksy-
malny udzwig 2500 kg, wysokos¢
podnoszenia 5,94 m oraz maksy-
malny wysieg 3,41 m. Na pefnej
wysokosci podnoszenia maszyna
moze operowac tadunkiem o ma-
sie do 2000 kg. Naped stanowi
akumulator litowo-jonowy 76,8 V
o pojemnosci 304 Ah. Za prace hy-
drauliki odpowiada silnik elektrycz-
ny o mocy 14 kW, natomiast za na-
ped jazdy jednostka o mocy 12,3
kW. H625E rozwija predkos¢ do 16
km/h i moze pokonywac wzniesie-
nia o nachyleniu do 35%.

Model z kabing ROPS/FOPS wypo-
sazono w naped na 4 kota, skret
wszystkich két oraz trzy tryby kie-
rowania. Szeroka gama osprzetu
pozwala wykorzystywa¢ maszyne
zaréwno do transportu materia-
téw, jak i prac montazowych czy
logistycznych.

Serwis jako element strategii

Rozwéj sprzedazy wymaga odpo-
wiedniego zaplecza logistycznego.
Europejskie centrum LGMG znajdu-
je sie w Holandii. — Jest tam stok ma-
szyn, ktére mogq dotrze¢ do klienta
juz na drugi dzien po zaméwieniu,
a takze gtéwny magazyn czesci za-
miennych — méwi Karol Kotyriski.

W Polsce producent wspétpracuje
z partnerami serwisowymi dzia-
fajacymi w Gdansku, Warszawie,
Katowicach i Lublinie. Okoto 20
technikéw zostato przeszkolonych
do obstugi maszyn marki. — Do-
cieramy do klientow na terenie catej
Polski. Reagujemy w ciqgu 24 godzin
— kwituje dyrektor LGMG. |



Case Construction Equipment

Koparko-fadowarki nadal liderem

aktualnosci branzow |€

Marecin Lipniacki, kierownik ds.
sprzedazy na Polske i kraje battyckie.

Case CE umacnia swoja pozycje na rynku. Najwazniejszym filarem sprzedazy pozostaja koparko-
tadowarki, jednak coraz wigksze znaczenie zyskuja maszyny z catej linii produktowej. Szczegélnie
dobrze radza sobie fadowarki typu skid steer, ktorych wyniki sprzedazy pozytywnie zaskakuja.

ak podkresla Marcin Lipniac-
ki, BM na Polske i kraje bat-
tyckie, zaréwno ubiegty rok,
i pierwsze miesigce obecnego
sezonu przyniosty pozytywne
rezultaty. — Rok 2025 byt catkiem
stabilny pod wzgledem sprzedazy.
Udato nam sie uzyska¢ wzrost, jeze-
li chodzi o udziat w rynku. Ten rok,
pomimo wolnego poczqtku, wyglq-
da catkiem przyzwoicie — w pierw-
szych 4 miesigcach réwniez udato
nam sie zwiekszy¢ udziat w rynku
— moéwi.
W Polsce marka dziata poprzez
sie¢ 4 autoryzowanych dilerow
dysponujacych zapleczem sprze-
dazowym i serwisowym na terenie
catego kraju. Dzieki temu klienci
moga liczy¢ na wsparcie zar6wno
przy zakupie maszyn, jak i podczas
ich p6zniejszej eksploatacji.

Skidy zyskuja na znaczeniu

Cho¢ oferta Case CE obejmuje sze-
roka game maszyn budowlanych,
niezmiennie najwazniejsza pozycje
zajmuja koparko-fadowarki. — To
wtashie ten segment od lat buduje roz-
poznawalnos¢ marki i pozostaje fun-
damentem naszej sprzedazy w Polsce.
Koparko-tadowarka to wciqz numer
jeden — podkresla Lipniacki.

Drugim segmentem, ktéry zwraca
uwage producenta, sa fadowar-
ki kompaktowe typu skid steer.
Jak przyznaje Marcin Lipniacki:

— Maszyny te w biezqcym roku cie-
szq sie duzym zainteresowaniem
klientow— mowi. Dzieki mozliwo-
Sci wspoétpracy z réznorodnym
osprzetem skid steer’y znajduja
zastosowanie zaréwno w budow-
nictwie, jak i gospodarce komu-
nalnej czy utrzymaniu terenéw
przemystowych.

Click & Dig oraz XDrive —
nowe rozwiazania

Istotnym  elementem obecnej
strategii produktowej Case CE sa
réwniez nowe tadowarki kofo-
we wyposazone w systemy Click
& Dig oraz X-Drive. Rozwigzania
te zostaly opracowane z mysla
o zwigkszeniu komfortu operatora,
ograniczeniu liczby powtarzalnych
czynnosci oraz poprawie efek-
tywnosci pracy. — Maszyna moze
nauczy¢ sie stylu pracy operatora
i odwzorowywac jego ruchy. Efek-
tem jest bardziej intuicyjna obstuga,
wyzszy komfort pracy oraz mniejsze
obciqzenie fizyczne podczas wyko-
nywania codziennych zadan. — wy-
jasnia Lipniacki.

System Click & Dig umozliwia za-
pamietanie okreslonych sekwencji
ruchéw i ich poézniejsze automa-
tyczne odtwarzanie, wspierajac
operatora podczas realizacji po-
wtarzalnych operacji. Z kolei sys-
tem X-Drive inteligentnie zarza-
dza praca uktadu napedowego,

automatycznie dostosowujac pa-
rametry jazdy do warunkéw pra-

na nizsze zuzycie

paliwa, wiekszy
komfort obstugi oraz wyzsza wy-

cy. W praktyce przektada sie to  dajnos¢ realizowanych zadarn. W
Masz pytania? - skontaktuj sie z nami:
63-261-63-84 | 509-387-285
maszyny budowlane | breloczki | puzzle | posciel | akcesoria ...
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Compact Litronic Black Edition MotorArt, 1:50
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[P ortrety firm

Atlas Copco Polska

Dlaczego firmy budowlane
wybieraja drozszy sprzet?

Klienci coraz czesciej patrza nie na cene zakupu,

ale na catkowity koszt uzytkowania sprzetu.

W tym kontekscie Atlas Copco buduje swoja

strategie, oferujac cos wiecej niz tylko maszyny

- kompleksowe rozwiazania dla biznesu. Mowi

o tym Jan Jakubczak - prokurent i regionalny kierownik
serwisu maszyn przewoznych Atlas Copco Polska.

Jak wyglgda obecnie oferta Atlas
Copco dla branzy budowlanej?
Oferta Atlas Copco dla sektora
budownictwa i infrastruktury jest
bardzo szeroka i obejmuje kilka
kluczowych grup produktowych.
Sa to przede wszystkim sprezar-
ki przewozZne, generatory pradu,
maszty oswietleniowe, pompy od-
wadniajace, a takze r6znego rodza-
ju narzedzia.

Co jednak istotne, nie ogranicza-
my sie wyfacznie do dostarcza-
nia samych maszyn. Oferujemy
kompleksowe rozwiazania, ktére
obejmuja réwniez serwis, dostep
do czesci zamiennych oraz roz-
wigzania cyfrowe. W praktyce
oznacza to m.in. systemy moni-
torowania pracy maszyn, zdal-
ne raportowanie parametrow
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eksploatacyjnych czy narzedzia
wspierajace planowanie serwisu.
Dzieki temu nasi klienci zyskuja
wieksza elastycznos$¢ operacyjna
oraz lepsza kontrole nad kosztami
uzytkowania sprzetu.

A kto jest gtownym odbiorcq tego
typu sprzetu?

Nasze rozwiazania trafiaja do sze-
rokiego grona odbiorcow. Sa to
przede wszystkim wypozyczalnie
sprzetu budowlanego, firmy wyko-
nawcze realizujace projekty infra-
strukturalne i kubaturowe, a takze
przedsiebiorstwa inzynieryjne.
Wspétpracujemy zaréwno z duzy-
mi, miedzynarodowymi generalny-
mi wykonawcami, jak i z mniejszy-
mi, lokalnymi firmami ustugowymi.
Istotng grupe klientéw stanowia

il ¥

réwniez podmioty realizujgce pro-
jekty specjalistyczne, m.in. w za-
kresie odwodnien, robét ziemnych
czy prac tunelowych.

W Polsce duzg wage przyktada-
my takze do inicjatyw zwiaza-
nych z bezpieczenstwem, takich
jak Program Ochrony Ludnosci
i Obrony Cywilnej. Wspieramy
klientéw poprzez rozwiazania
techniczne, ktére realnie podno-
szg poziom bezpieczefistwa pro-
wadzonych prac.

Co mozna uznac za ,patent” Atlas
Copco na funkcjonowanie na rynku
polskim?

Nasza sita jest potaczenie kilku
kluczowych elementéw. Z jednej
strony oferujemy wysokiej jakosci
technologie, z drugiej - jestesmy
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obecni lokalnie i budujemy dtugo-
falowe relacje z klientami.

Nie koncentrujemy sie wytacznie
na sprzedazy maszyn. Dostar-
czamy kompleksowe rozwiaza-
nia oparte na innowacjach, ktére
obejmuja doradztwo techniczne,
serwis, wsparcie posprzedazowe
oraz narzedzia cyfrowe wspieraja-
ce wspobtprace z klientami.

Bardzo duzy nacisk kfadziemy na
partnerstwo oraz odpowiedzialny,
zréwnowazony rozwdéj. To podej-
$cie pozwala nam budowac trwate
relacje i utrzymywac silng pozycje
na rynku.

W jaki sposob jest obecnie zorgani-
zowana firma Atlas Copco Polska?
Atlas Copco Polska jest czescia
globalnej Grupy Atlas Copco, kt6-
ra dziata w modelu zdecentralizo-
wanym. Struktura organizacyjna
opiera sie na czterech obszarach
biznesowych odpowiadajacych za
rézne grupy produktéw, technolo-
gie oraz segmenty rynku.

Obszar biznesowy Power Technique,
ktéry reprezentuje, obejmuje 19 kra-
jow Europy Srodkowo-Wschodniej.
Polska jest jednym z kluczowych
rynkéw w tym regionie - zaréwno
pod wzgledem skali dziatalnosci, jak
i potencjatu dalszego rozwoju.

W efekcie, jedynie w naszym kraju
zatrudniamy kilkuset specjalistow.
Posiadamy centrale w Warszawie,
oddziaty regionalne oraz rozbudo-
wang sie¢ partneréw handlowych
i serwisowych.

A jak zorganizowana jest dziatal-
nos¢ sprzedazowa?

Nasza dziatalnos¢ sprzedazowa
opiera sie przede wszystkim na
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bezposrednim kontakcie z klienta-
mi, realizowanym przez regional-
nych przedstawicieli handlowych.
Jednoczesnie wspoétpracujemy
z sieciag partneréw, co pozwala
nam skutecznie dociera¢ do réz-
nych segmentéw rynku.

Kluczowa role odgrywa doradz-
two. Proces sprzedazy rozpoczy-
namy od dokfadnego zrozumienia
potrzeb klienta, nastepnie do-
bieramy optymalne rozwiazanie,
a na koncu zapewniamy wsparcie
serwisowe przez caty cykl zycia
maszyny.

Takie podejscie sprawdza sie
w dtugim okresie i pozwala bu-
dowac trwate, partnerskie relacje
z naszymi klientami.

Jak rosngce znaczenie ergonomii
i bezpieczenstwa przektada sie na
rozwiqgzania produktowe spod zna-
ku Atlas Copco?

Ergonomia i bezpieczefistwo to
obecnie jedne z najwazniejszych
kierunkéw rozwoju naszych pro-
duktéw. Juz na etapie projektowa-

nia ktadziemy duzy nacisk na bez-
pieczeristwo operatora, komfort
pracy, ograniczenie hatasu i drgan
oraz niezawodnos¢ w trudnych
warunkach.

W praktyce oznacza to wdrazanie
systemow monitoringu parame-
trow pracy maszyn, rozwigzan
zdalnej diagnostyki, funkcji auto-
matycznego alarmowania o nie-
prawidfowosciach oraz narzedzi
wspierajacych planowanie prze-
gladow. Dzieki temu mozliwe jest
zwigkszenie bezpieczefistwa pracy
oraz ograniczenie ryzyka nieplano-
wanych przestojow.

Czy te priorytety zapewniajq sku-
tecznq rywalizacje z coraz bardziej
rozpychajqgcq sie na rynku konku-
rencjq azjatyckq?

Producenci azjatyccy sa dzis bar-
dzo widoczni na rynku, szczeg6lnie
w segmencie cenowym. My nato-
miast konsekwentnie pozycjonujemy
sie jako dostawca rozwiazan, ktéry
koncentruje sie na jakosci, innowa-
cyjnosci oraz lokalnym wsparciu.

Dla wielu profesjonalnych uzyt-
kownikéw kluczowe znaczenie
maja takie aspekty jak bezpieczen-
stwo, niezawodnos¢, dostepnosc
serwisu oraz catkowity koszt uzyt-
kowania sprzetu, uwzgledniajacy
réwniez jego wartos¢ rezydual-
na. To wtasnie w tych obszarach
Atlas Copco posiada bardzo silna
i ugruntowang pozycje.

Przedstawicielom wielu firm zada-
je pytanie jak na ich dziatalnosc¢
wptyneta pandemia oraz nad wy-
raz zmienna sytuacja geopolitycz-
na. Na ile te czynniki determinujq
dziatalnosc Atlas Copco?

Pandemia Covid-19 znaczaco przy-
spieszyta proces cyfryzacji, zmieni-
ta modele pracy oraz wptyneta na
funkcjonowanie globalnych tancu-
choéw dostaw.

Obecnie najwigkszymi wyzwania-
mi sg zmiennosc¢ rynku, presja kosz-
towa, dostepnos¢ komponentéw
oraz niepewna sytuacja geopoli-
tyczna. Jako organizacja globalna
aktywnie zarzadzamy tymi ryzy-

|
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kami. Jednoczesnie obserwujemy
rosnace zainteresowanie rozwia-
zaniami energooszczednymi oraz
alternatywnymi  technologiami,
w tym serwisem opartym na da-
nych eksploatacyjnych. To z kolei
otwiera nowe mozliwosci rozwoju.

Jak moze Pan podsumowac rok
20257 | jakie sq perspektywy na
kolejne miesigce 2026 r.?

Rok 2025 byt okresem wymagaja-
cym, charakteryzujacym sie zrézni-
cowana koniunktura w poszczegoél-
nych segmentach rynku. Pomimo
trudnych warunkéw makroekono-
micznych udato nam si¢ utrzymac
stabilny poziom dziatalnosci oraz
zdrowa rentownos¢, a takze konty-
nuowac rozwoj oferty.

Na biezacy rok patrzymy z ostroz-
nym optymizmem. Liczymy na ozy-
wienie inwestycji, rozw6j infrastruk-
tury oraz dalszy wzrost znaczenia
technologii zrownowazonych w ob-
szarze maszyn i urzadzen.

Dziekujemy za rozmowe.

Papier lub ekran? Ty wybierasz.

Zamow bezptatne
e-wydanie

atbudownictwo.pl
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[ N owosci techniczne

Husqvarna Construction

Nowa generacja narzedzi

diamentowych

Husqvarna Construction wprowadza kompletna,
zunifikowana game narzedzi diamentowych do
obrobki powierzchni, integrujac dotychczasowe
rozwigzania w jednym sp6jnym portfolio.

owe portfolio narzedzi

diamentowych  zostato

opracowane jako od-
powiedZ na potrzeby profesjo-
nalistéw zajmujacych sie przy-
gotowaniem i wykafczaniem
powierzchni. Zakres obejmuje
wszystkie etapy pracy - od usuwa-
nia powtok, przez szlifowanie i po-
lerowanie, az po obrébke krawedzi
oraz zastosowania specjalistyczne,
takie jak kamien naturalny czy
drewno.
Producent podkresla, ze kluczo-
wym zatozeniem byto uproszcze-
nie doboru narzedzi i zapewnienie
spojnej jakosci pracy niezaleznie
od aplikacji. Nowa gama powstata
na bazie dwuletnich badarn rynko-
wych oraz doswiadczenia trzech
marek, co pozwolito na wybor naj-
bardziej efektywnych rozwiazan
technologicznych.

Konstrukcja i kontrola jakosci
narzedzi

Istotnym elementem nowej oferty
jest indywidualne dopasowanie
segmentéw diamentowych do
konkretnych zastosowan. Narze-
dzia sa projektowane z uwzgled-
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nieniem parametréw pracy, takich
jak rodzaj materiatu czy intensyw-
nos¢ eksploatacji. Caty proces - od
pozyskiwania surowcéw po testy
i klasyfikacje - nadzorowany jest
przez wewnetrzne zespoty specja-
listéw oraz laboratoria producenta.
Takie podejscie ma zapewnic¢ po-
wtarzalnos¢ parametréw robo-
czych oraz stabilng wydajnos¢
w dtugim okresie uzytkowania.
W praktyce oznacza to bardziej
przewidywalne efekty pracy i ogra-
niczenie ryzyka btedéw podczas
doboru narzedzi.

Zmiany w logistyce i pakowaniu

Nowoscia jest réwniez catkowicie
przeprojektowany system pako-
wania. Narzedzia dostarczane sa
w  kartonowych opakowaniach
wykonanych z materiatéw pocho-
dzacych z recyklingu. Opakowania
sa odporne na uszkodzenia me-
chaniczne i wilgo¢, a jednoczesnie
dostosowane do fatwego magazy-
nowania i transportu.

To rozwigzanie wpisuje sie w szer-
szy trend ograniczania odpadow
na placach budowy i upraszczania
logistyki. |

Riwal Poland/Magni

Nie tylko udzwig i wysokos¢
podnoszenia - trzy lata

bezpieczenstwa

tadowarki teleskopowe Magni znajduja zastosowanie
w budownictwie, przemysle, logistyce i rolnictwie,

a ich oferta obejmuje zar6wno kompaktowe maszyny
do zadan transportowych, jak i modele teleskopowo-
obrotowe oraz jednostki heavy-duty do pracy z bardzo
ciezkimi tadunkami. Riwal Poland obejmuje te maszyny
36-miesieczng gwarancja w standardzie, wzmacniajac
znaczenie przewidywalnych kosztow eksploatacji,
sprawnego serwisu i ograniczenia ryzyka przestojow.

ferta Magni obejmuje trzy

gtéwne serie tadowarek

teleskopowych: TH, RTH
oraz HTH. Maszyny te odpowiada-
ja na rézne potrzeby uzytkowni-
kéw w budownictwie, przemysle,
logistyce i rolnictwie, réznigc sie
konstrukcja, zakresem roboczym,
udZwigiem oraz przeznaczeniem.
Seria TH to fadowarki teleskopowe
o sztywnej i prostej konstrukgji,
nastawione na zwrotnosé, nieza-
wodnos¢ i intuicyjna obstuge. Sa
przeznaczone do logistyki, lek-
kiego transportu przemystowego
i budownictwa, ale sprawdzaja sie
réwniez podczas renowacji, du-
zych imprez, koncertéw oraz prac
z zakresu inzynierii ladowej i prze-
mystowej. W zaleznosci od modelu
oferuja udzwig od 3 do 7 t oraz wy-
sokos¢ podnoszenia od6 do 24 m.
Seria RTH obejmuje tadowarki te-
leskopowo-obrotowe, ktére tacza
funkcje tadowarki, dZwigu i po-
destu roboczego. Modele tej linii
oferuja udzwig od 5 do 13 t oraz
wysokos¢ podnoszenia od 18 do
51 m. Sa wykorzystywane w bu-
downictwie i przemysle, a takze
przy budowie drég i wiaduktow,
pracach na terenach zielonych oraz

zadaniach lesnych. Waznym ele-
mentem wyposazenia jest system
RFID, ktéry rozpoznaje osprzetiau-
tomatycznie dobiera zabezpiecze-
nia oraz diagram obciazenia, ak-
tywnie pokazujac udZzwig maszyny
w danej konfiguracji.

Seria HTH to maszyny heavy-du-
ty do najciezszych zastosowan.
Zostaty zaprojektowane do pracy
z duzymi tadunkami, gdzie kluczo-
we znaczenie maja moc, przyczep-
nosc i wysoki udzwig. Modele tej
linii oferuja udzwig od 10 do 50 t
oraz wysokos¢ podnoszenia od 10
do 14 m. Sa przeznaczone do za-
dan wymagajacych duzej wydaj-
nosci, stabilnosci i odpornosci na
intensywna eksploatacje.

36 miesiecy gwarancji
argumentem do inwestycji

Na tle tak zréznicowanej oferty
znaczenia nabiera decyzja Riwal
Poland o objeciu tadowarek tele-
skopowych Magni 36-miesieczna
gwarancja. Wybér tego typu ma-
szyny coraz czesciej oznacza ana-
lize nie tylko ceny zakupu, udzwi-
gu czy wysokosci podnoszenia,
ale réwniez kosztéw uzytkowania

fot. Magni



w kolejnych latach. Dtuzsza ochro-
na gwarancyjna staje sie wiec jed-
nym z waznych elementéw plano-
wania inwestycji w sprzet roboczy.
Dotychczas w tym segmencie rynku
standardowe okresy gwarancyjne
byty zwykle krétsze, a ich wydtuze-
nie czesto wymagato dodatkowych
ustalen lub rozszerzen. Trzyletnia
gwarancja oferowana bezposrednio
w standardzie oznacza zmiane po-
dejscia: ochrona serwisowa przesta-
je by¢ dodatkiem, a staje sie czescia
podstawowej wartosci maszyny.
Dla uzytkownikéw pracujacych
w budownictwie, logistyce, prze-
mysle, rolnictwie czy wynajmie
sprzetu ma to bezposrednie zna-
czenie operacyjne. 36 miesiecy
ochrony utatwia planowanie kosz-
téw serwisowych, ogranicza ryzy-
ko nieprzewidzianych wydatkéw
i zmniejsza skutki ewentualnych
przestojow. Przy intensywnej eks-
ploatacji sprzetu przewidywalnosc
ta moze byc¢ rownie istotna jak
same parametry robocze.

Takie rozwigzanie mozna trak-
towac jako element budowania
przewagi konkurencyjnej przez
producenta i dystrybutora. Rynek
maszyn roboczych coraz wyraz-

niej premiuje rozwigzania, ktére
tacza wysoka wydajnosc z bezpie-
czenstwem eksploatacji i sprawna
obstuga posprzedazowa. Dtuzsza
gwarancja jest takze deklaracja
wiekszej odpowiedzialnosci za
trwatos¢ i niezawodnos¢ sprzetu.
W warunkach rosnacej presji na
efektywnosc kosztowa uzytkowni-
Cy coraz czesciej oceniaja maszyne
nie tylko w momencie zakupu, ale
w catym okresie jej pracy. Trzylet-
nia ochrona wzmacnia wiec atrak-
cyjnosc inwestycji w nowy sprzet
i ogranicza czesc ryzyka operacyj-
nego po stronie uzytkownika.

Serwisowe zaplecze

Skutecznos¢
od tego, czy za jej zapisami stoi
sprawny system obstugi. Riwal
Poland jest jednym z czotowych
dostawcéw podestow ruchomych
i tadowarek teleskopowych w Pol-
sce, a jednoczesnie petni funkcje
wytacznego dilera i partnera ser-
wisowego marki Magni w sektorze
budownictwa.

Istotnym wzmocnieniem oferty jest
przynaleznos¢ Riwal Poland do gru-
py Boels. Dostep do europejskiej

gwarancji  zalezy

s
S
=
P
L

infrastruktury logistycznej i serwi-
sowej przekfada sie na dostepnosc
maszyn, czesci zamiennych oraz
wsparcia technicznego. Grupa
Boels dysponuje jedna z najnowo-
czesniejszych flot sprzetu budow-
lanego na wynajem w Europie, co
oznacza doswiadczenie w obstu-
dze maszyn pracujacych intensyw-
nie i w réznych warunkach. W prak-
tyce 36-miesieczna gwarancja jest
wiec wsparta realnym zapleczem,
a nie tylko formalna deklaracja.

Rynek z duzymi perspektywami

Magni  konsekwentnie  rozwi-
ja obecnos¢ w Europie, a Polska

36 MIESIECY
GWARANCIJI

NA NOWE LADOWARKI

MAGNI

ZAKUPIONE OD

www.riwval.com

sprzredar@riwal.com

aktualnosci branzow €

pozostaje jednym z kluczowych
rynkéw w regionie. Producent
wskazuje zaréwno na potencjat
rozwojowy kraju, jak i jego strate-
giczne potozenie w Europie Srod-
kowo-Wschodniej.

Rozw6j struktur regionalnych, in-
frastruktury oraz oferty produk-
towej ma skraca¢ czas dostaw,
poprawia¢  dostepnos¢  czesci
i podnosi¢ jakos¢ wsparcia tech-
nicznego. W potaczeniu z 36-mie-
sieczna gwarancja dziatania te
tworza model obstugi nastawiony
na dfugoterminowe bezpieczen-
stwo uzytkownika. ]

Grzegorz Antosik

=
+48 881 OTT 179
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https://www.riwal.com/pl/

d ktualnosci branzowe

Magni/Riwal Poland

Elektronika rownie wazna jak udzwig

Jeszcze kilka lat temu o wyborze fadowarki teleskopowej decydowaty przede wszystkim udzwig, wysokosc
podnoszenia i moc silnika. Dzis coraz wieksza role odgrywaja systemy elektroniczne wspierajace operatora
i zwigkszajace bezpieczenstwo pracy. To wtasnie ten kierunek rozwoju maszyn zaprezentowata firma
Magni wesp6t z firma Riwal Poland, importerem tych maszyn w Polsce, podczas eRobocze Show.

daniem przedstawicieli fir-

my rozwo6j tadowarek te-

leskopowych coraz mniej
polega wyfacznie na zwigkszaniu
parametréw roboczych. Réwnie
istotne staja sie rozwiazania po-
zwalajace operatorowi bezpiecz-
niej i precyzyjniej wykorzystywac
mozliwosci maszyny.

Kazdy model dobrze uzbrojony

— To, co wyréznia Magni, to fakt, ze
wszystkie maszyny, nawet te naj-
mniejsze, majq system przeciqzenia
oparty na szeregu czujnikéw — cisnie-
nia, kata i wysuwu teleskopu. Jest to
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dosy¢ zaawansowany system, ktéry
umozliwia pokazywanie na ekranie
aktualnego udzwigu — podkresia
Marek Gozdur, kierownik ds. sprze-
dazy regionalnej na Polske i Europe
Wschodniq w Magni Eastern Europe.
To rozwiazanie obecne jest juz
W najmniejszej prezentowanej fa-
dowarce TH 3.6. Maszyna dyspo-
nuje udZwigiem 3 t i wysokoscia
podnoszenia 6 m, a jej naped sta-
nowi silnik Deutz o mocy 75 KM.
Operator moze korzystac z trzech
trybéw skretu két oraz systemu
Magni Combi Touch, ktéry pozwa-
la zarzadza¢ parametrami pracy
z poziomu wyswietlacza. — Mo-

Zemy ustawic¢ ograniczenia wysie-
gu ramienia, zasiegu i wysokosci.
Wszystkie parametry robocze usta-
wiamy wifasnie z poziomu tego sys-
temu — wyjasnia Gozdur.
Producent we wszystkich tadowar-
kach obrotowych i w najwiekszych
tadowarkach  sztywnoramowych
wykorzystuje elektronike réwniez
do automatycznego dostosowy-
wania maszyny do uzywanego
osprzetu. Po podtaczeniu widet,
tyzki lub innych narzedzi robo-
czych system samoczynnie zmienia
charakterystyke pracy tadowarki.
W modelu TH 3.5.9, bedacym
jedna z najnowszych konstrukgcji

Od prawej: Marek Gozdur, kierownik
ds. sprzedazy regionalnej na Polske
i Europe Wschodniq w Magni
Eastern Europe i Michat Swigtek, -
odpoweidzialny za'szkolenia.i'wsparcie
""" techniczne Magni Eastern'Europe.

w ofercie, jest wybér manualny
osprzetu. Maszyna oferuje udZzwig
3,5 t, wysokos¢ podnoszenia 9 m
oraz wydajnos¢ hydrauliki robo-
czej wynoszaca 87 I/min. Jedno-
czesnie zachowuje kompaktowe
gabaryty - 2 m wysokosci i 2,06 m
szerokosci. — To bardzo duza zaleta
tej maszyny, bo mamy kompaktowe
wymiary, a duze parametry — zwra-
ca uwage przedstawiciel Magni.
System monitorowania obcigzenia
nie tylko informuje operatora o aktu-
alnym ciezarze tadunku, ale takze ak-
tywnie chroni maszyne przed utrata
stabilnosci. — Odtqcza ruchy pogar-
szajqce stabilnos¢ maszyny. Operator
moze wykonac tylko te ruchy, ktére
pozwolqg wréci¢ do bezpiecznej strefy
pracy — ttumaczy Gozdur.

Z aktywnym wykresem udzwigu

Najbardziej zaawansowana kon-
strukcja prezentowana w Lubieniu
Kujawskim byt obrotowy telehan-
dler RTH 6.26 o udzwigu 6 t i wy-
sokosci podnoszenia 26 m. Maszyna
zostata wyposazona w aktywny wy-
kres udzwigu, system rozpoznawa-
nia osprzetu oraz opcjonalnie moze
posiada¢ uchylna lub podnoszona
kabine operatora. W wersji pod-
noszonej kabina moze zostac unie-
siona o ok. 1,5 m, co utatwia prace
m.in. w recyklingu, przetadunku
materiatéw czy pielegnacji drzew.
To wtasnie RTH 6.26 najlepiej po-
kazuje kierunek rozwoju marki, ale
- jak podkreslaja przedstawiciele
producenta - podobna filozofia tra-
fia dzis rowniez do najmniejszych
modeli.
— RTH 6.26 to nasz bestseller. Du-
Zym zainteresowaniem cieszy sie
takze model TH 3.6. Kompaktowos¢
i zwrotnosc¢ to cechy, ktore klienci
bardzo doceniajq. W tym kierunku
idzie rynek — podsumowuje Marek
Gozdur. ]
GA



Wacker Neuson

Nowa generacja maszyn

Najnowsza oferta produktowa Wacker

Neuson koncentruje si¢ na rozwoju &
kompaktowych maszyn budowlanych oraz

rozwigzan zwiekszajacych efektywnosc

i bezpieczenstwo pracy na placu budowy.

Producent zaprezentowat m.in. nowa

generacje minikoparek klasy 2 t, zdalnie
sterowany walec okotkowany oraz
elektryczne zacieraczki do betonu.

odele ET18, ET20 oraz

ET25 stanowia nowa

generacje  minikopa-
rek klasy 2 t, zaprojektowanych
z mysla o wszechstronnosci
zastosowan oraz zwigkszeniu
wydajnosci pracy. Kluczowym
rozwigzaniem technicznym jest
zastosowanie réwnolegtych do-
datkowych obwodéw sterowania,
ktére operator moze aktywowac
bezposrednio z poziomu dzojsti-
ka, bez koniecznosci recznego
przetaczania. Rozwiazanie to zna-
Cz3Co usprawnia prace z osprze-
tem hydraulicznym i skraca czas
operacji.
Maszyny zapewniaja ptynne i pre-
cyzyjne sterowanie nawet podczas
jednoczesnego wykonywania kilku
ruchéw roboczych, co ma istotne
znaczenie przy pracach wyma-
gajacych doktadnosci, takich jak
wykonywanie  wykopéw linio-
wych czy praca wzdtuz istniejacej
infrastruktury. Logika sterowania
zostata zaczerpnieta z wiekszych

modeli koparek, co przektada sie
na bardziej intuicyjna obstuge.

W standardowym wyposazeniu
znajduje sie hydraulicznie rozsu-
wane podwozie teleskopowe. Mi-
nimalna szerokos¢ wynosi 99 cm
w modelach ET18 i ET20 oraz 1,1
m w modelu ET25, co umozliwia
prace w waskich przestrzeniach,
takich jak przejazdy czy zabudo-
wa miejska. W przypadku pracy
na nieréwnym terenie dostepny
jest opcjonalny system pionizo-
wania nadwozia VDS, ktéry umoz-
liwia bezstopniowe
maszyny w pozycji pionowej, co
poprawia stabilnosc i efektywnos¢
pracy na zboczach oraz wzdfuz
kraweznikow.

Istotnym elementem wyposazenia
jest réowniez zintegrowany system
szybkiej wymiany osprzetu, obstu-
giwany za pomoca dwoéch przyci-
skéw. Funkcja odciecia cisnienia
hydraulicznego dodatkowo zwigk-
sza bezpieczenstwo i skraca czas
przygotowania maszyny do pracy

ustawienie

z réznymi narzedziami, takimi jak
tyzki czy mtoty hydrauliczne.

Zdalnie sterowany walec
okotkowany RT

Nowy walec okotkowany RT zo-
stat zaprojektowany z mysla
o pracy w wykopach oraz przy
realizacji infrastruktury liniowe;j.
Maszyna spefnia wymagania
normy EN 474 i wykorzystuje
zintegrowany system zdalnego
sterowania oparty na technologii
radiowej i podczerwieni.

fot. Wacker Neuson

Zacieraczki umozliwiajq prace
przez petny dzien roboczy na
jednym cyklu tadowania

System radiowy odpowiada za sta-
bilna transmisje sygnatu pomiedzy
operatorem a maszyng, natomiast
podczerwien petni funkcje zabez-
pieczajaca - monitoruje bezpo-
srednig widocznos¢. W przypadku
jej utraty, np. w gtebokich wyko-
pach, za przeszkodami terenowy-
mi lub na zakretach, maszyna au-
tomatycznie sie zatrzymuje, co
znaczaco zwieksza poziom bezpie-
czenstwa na budowie.

Operator ma do dyspozycji pefna
kontrole nad funkcjami maszyny za
pomocy pilota, a wyswietlacz LED
dostarcza informacji o czasie pracy,
stanie technicznym oraz potrze-

bach serwisowych. Walec wyposa-
zono w opatentowana funkcje au-
tomatycznego powrotu do pozycji
srodkowej, ktéra ustawia maszyne
w kierunku jazdy na wprost bez in-
gerencji operatora. Rozwiazanie to
utatwia uzyskanie rownomiernego
zageszczenia, szczeg6lnie podczas
pracy w dfugich wykopach.
Maszyna zostata zaprojektowana
z myslg o ograniczeniu przestojow.
Duzy zbiornik paliwa umozliwia
dfugotrwata prace bez tankowa-
nia, a zaréwno
silnik napedowy,
jak i uktad wibra-
cyjny zintegrowany z bebnem
nie wymagaja konserwacji przez
pierwsze 1000 h pracy. Dodatkowo
zoptymalizowany dostep serwiso-
wy skraca czas obstugi techniczne;j.

Elektryczne zacieraczki
do betonu

W segmencie obrébki betonu pro-
ducent wprowadzit dwa nowe
modele zacieraczek skrzydtowych
zasilanych akumulatorem Battery-
One. Maszyny te zostaty zaprojek-
towane do pracy w pomieszcze-
niach zamknietych, gdzie istotne
jest wyeliminowanie emisji spalin.
Zacieraczki umozliwiaja  prace
przez petny dzieri roboczy na jed-
nym cyklu tadowania, co odpowia-
da wymaganiom wykonawcow re-
alizujacych posadzki przemystowe,
np. w halach czy parkingach wie-
lopoziomowych. Ich konstrukcja
zostata ukierunkowana na prostote
obstugi oraz ograniczenie hatfasu
i emisji, co wpisuje sie w rozwoj
technologii bezemisyjnych w bu-
downictwie.
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Nowe lemiesze

PRZESYtKA NIESTEMPLOWANA OPtATA POBRANA
umowa 00605/CP-0048/K0O-09 (CP RH10) z Pocztg Polskg S.A.
zdnia 02.02.2009 r. Nadano w UP Kofto 1

PRZESYtKA MARKETINGOWA D + 4

ze szwedzkiej stali

Obok podwozi gasienicowych i elementéw
scieralnych na stoisku firmy Entrack-Pol na targach

w Lubieniu Kujawskim uwage zwracaty perforowane
lemiesze wykonane ze stali trudnoscieralnej. To
wtasnie ten produkt jest jedna z najwazniejszych
nowosci w ofercie, ktéra moze znaczaco

wydftuzyc okres uzytkowania w maszynach
pracujacych w najtrudniejszych warunkach.

zurowe lemiesze  firmy

Entrack wykonane sg ze

szwedzkiej stali trudnoscie-
ralnej. Produkt wykorzystywany
juz w Szwecji, jest obecnie wpro-
wadzany na rynek polski, a pierw-
sze doswiadczenia uzytkownikow
s3 pozytywne. — To jest materiat,
z ktérego klienci sa bardzo zado-
woleni, poniewaz wykazuje bar-
dzo wysoka odpornos¢ na zuzycie
— moéwi Marcin Snoch, przedstawi-
ciel firmy Entrack-Pol.

25-30 proc. zuzycia po
1,5 roku pracy

Najwieksze zainteresowanie budza
wyniki uzyskiwane podczas eks-
ploatacji. Wedtug informacji od
uzytkownikéw elementy zachowu-
ja wysoka trwatos¢ nawet po wielu
miesigcach pracy w wymagajacych
warunkach. — Od jednego z naszych
klientéw wiem, ze po péttora roku
zuzycie tego elementu, jesli chodzi
o Scieranie, wynosi jedynie 25-30
proc. — podkresla Marcin Snoch.

To wtasnie ten parametr moze de-
cydowac o zainteresowaniu rynku

nowym rozwiazaniem. Dtuzsza
zywotnos¢ oznacza bowiem rzad-
sz3 wymiane czesci, ograniczenie
przestojow serwisowych oraz niz-
sze koszty eksploatacji maszyn.

Stal o twardosci 550-600 HB

Nowe lemiesze produkowane sa
ze stali o twardosci od 550 do 600
HB, zaleznie od grubosci materia-
tu. Takie parametry predysponuja
je do zastosowan zwiazanych z in-
tensywnym Scieraniem, gdzie stan-
dardowe elementy robocze czesto
wymagaja czestych napraw lub
wymiany.

Co istotne, wysoka twardos¢ nie
oznacza problemoéw podczas mon-
tazu. — To jest materiaf, ktéry bez
problemu sie spawa, mimo tego, ze
ma bardzo wysokq wytrzymatosc.
Oczywiscie przy zastosowaniu zwy-
ktych metod spawalniczych — wyja-
$nia przedstawiciel firmy.

Dzigki temu elementy moga byc
wykorzystywane zaréwno w no-
wych konstrukcjach, jak i podczas
modernizacji czy regeneracji ist-
niejagcego osprzetu.

B ENTRACK F<

Mniejsza masa dzieki
azurowej konstrukgcji

Jedna z najbardziej charaktery-
stycznych cech nowych lemieszy
jest ich perforowana budowa.
Otwory wykonane w materiale nie
pefnia wyfacznie funkcji konstruk-
cyjnej, ale wptywaja réwniez na
parametry uzytkowe.
Zmniejszenie ilosci materiatu po-
zwala ograniczy¢ mase catego
elementu oraz wspéftpracujacego
z nim osprzetu. — Fakt, Ze jest to
element azurowy, wptywa na ob-
nizenie cigzaru catej tyzki — moéwi
Marcin Snoch.

W praktyce uzytkownik otrzymu-
je element zachowujacy wysoka
odpornos¢ na Scieranie, a jedno-
czes$nie niepowodujacy istotnego
wzrostu masy roboczej maszyny.

Od ochrony tyzek po réwniarki

Zakres zastosowan nowych ele-
mentéw nie ogranicza si¢ do jed-
nego typu maszyn. Surowe ele-
menty wykorzystywane sa m.in.
do zabezpieczania tyzek oraz
ochrony powierzchni pracujacych
z materiatami sypkimi. Z kolei
wersje przeznaczone do maszyn
drogowych znajduja zastosowanie

dnia 19.06.2026 r.

w réwniarkach i sprzecie stuzacym
do niwelacji terenu. Producent
przewidziat réwniez bardziej za-
awansowane konfiguracje prze-
znaczone do pracy w szczegélnie
wymagajacych warunkach.

— Lemiesze mogq mie¢ elementy
z weglika spiekanego na krawe-
dziach — wyjasnia przedstawiciel
Entrack-Pol. moga
by¢ wyposazone w kostki lub inne
wypustki wykonane z tego ma-
teriatu. Zastosowanie weglikow
spiekanych zwieksza odpornosc
najbardziej obcigzonych fragmen-
téw elementu roboczego i pozwa-
la jeszcze bardziej wydfuzyc jego
zywotnosc.

Dodatkowo

Podwozia pozostaja
fundamentem dziatalnosci

Podstawa dziatalnosci firmy En-
track-Pol nadal pozostaja podwo-
zia gasienicowe oraz elementy
Scieralne. Firma dostarcza réwniez
gasienice gumowe
gtéwnie w minikoparkach i ma-
szynach kompaktowych. Najwigk-
szym zainteresowaniem  ciesza
sie modele o szerokosci 250 i 300
mm, cho¢ oferta obejmuje réwniez
wieksze warianty przeznaczone do
ciezszych maszyn. |

stosowane



